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ORDEN DEL DIA:

1. Comparecencia del Gerente de la Empresa Publica EXCAL, S. A. para informar sobre el Proyecto
de Ley de Presupuestos Generales de la Comunidad de Castilla y Le6n para 1994, en lo que a su
drea de actuacion se refiere.

2. Comparecencia del Gerente de la Empresa Publica "Parque Tecnol6gico de Boecillo, S. A." para
informar sobre el Proyecto de Ley de Presupuestos Generales de la Comunidad de Castilla y Leén
para 1994, en lo que a su 4rea de actuacion se refiere.

3. Comparecencia del Gerente de la Empresa Piblica GESTURCAL, S. A. para informar sobre el
Proyecto de Ley de Presupuestos Generales de la Comunidad de Castilla y Le6n para 1994, en lo
que a su drea de actuacion se refiere,



Se inicia la sesidn a las diecisiete horas diez minutos.

El Presidente, Sr. Tomillo Guirao, abre la sesi6n.
Primer punto del Orden del Dia.

El Secretario, Sr. Serna Gonzilez, da lectura al primer
punto del Orden del Dia.

Intervencién del Sr. Casanova Ruiz-Ocejo, Gerente de la
Empresa Publica EXCAL, S.A. para informar a la
Comisién.

El Presidente, Sr. Tomillo Guirao, suspende la sesién.

Se suspende la sesién a las diecisiete horas treinta minu-
tos, y se reanuda a las diecisiete horas cuarenta
minutos.

El Presidente, Sr. Tomillo Guirao, reanuda la sesién,
comunica a la Comisidn las sustituciones que se han
producido, y abre un turno de intervenciones para los
Sres. Portavoces de los Grupos Parlamentarios.

En turno de Portavoces, interviene el Procurador Sr.
Herreros Herreros (Grupo Mixto).

En turno de Portavoces, interviene el Procurador Sr. San
Martin Ramos (Grupo de CDS).

En turno de Portavoces, interviene el Procurador Sr.
Jiménez-Ridruejo Ayuso (Grupo Socialista).
En turno de Portavoces, interviene el Procurador Sr.

Aguilar Cafiedo (Grupo Popular),

Intervenci6n del Sr. Casanova Ruiz-Ocejo, Gerente de la
Empresa Piiblica EXCAL, S.A., pararesponder a las
cuestiones planteadas.

Enturnode réplica; interviene el Procurador Sr. Herreros
Herreros (Grupo Mixto).

En turno de réplica, interviene el Procurador Sr. Jiménez-
Ridruejo Ayuso (Grupo Socialista).

En turno de réplica, interviene el Procurador Sr. Aguilar
Cafiedo (Grupo Popular).

Enturno de duplica, interviene el Sr. Casanova Ruiz-Oce-
jo, Gerente de la Empresa Piiblica EXCAL, S.A..

El Presidente, Sr. Tomillo Guirao, comunica a la Comi-
sién las sustituciones que se han producido.

Segundo punto del Orden del Dia.

El Secretario, Sr. Serna Gonzalez, da lectura al segundo
punto del Orden del Dia.

Intervencién del Sr. Menéndez Cerbelo, Gerente de la
Empresa Piblica "Parque Tecnolégico de Boecillo,
S.A.", para informar a la Comisién.

El Presidente, Sr. Tomillo Guirao, suspende la sesién.

Se suspende la sesién alas dieciochohoras treinta y cinco
minutos, y se reanuda a las dieciocho horas cuarenta
y cinco minutos.
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El Presidente, Sr. Tomillo Guirao, reanuda la sesién, y
abre un turno de intervenciones para los Sres. Porta-
voces de los Grupos Parlamentarios.

En turno de Portavoces, interviene el Procurador Sr.
Herreros Herreros (Grupo Mixto).

En turno de Portavoces, interviene el Procurador Sr. San
Martin Ramos (Grupo de CDS).

En turno de Portavoces, interviene el Procurador Sr.
Jiménez-Ridruejo Ayuso (Grupo Socialista).

En turno de Portavoces, interviene el Procurador Sr.
Aguilar Caiiedo (Grupo Popular).

Intervencidn del Procurador Sr. Jiménez-Ridruejo Ayuso
(Grupo Socialista).

Intervencién del Procurador Sr. Aguilar Caiiedo (Grupo

Popular).

Intervencién del Sr. Menéndez Cerbelo, Gerente de la
Empresa Piblica "Parque Tecnoldgico de Boecillo,
S. A.", para responder a las cuestiones planteadas.

En turno de réplica, interviene el Procurador Sr. Herreros
Herreros (Grupo Mixto).

En turno de réplica, interviene el Procurador Sr. San
Martin Ramos (Grupo de CDS).

En turno de réplica, interviene el Procurador Sr. Jiménez-
Ridruejo Ayuso (Grupo Socialista).

En turno de réplica, interviene el Procurador Sr. Aguilar

Caiiedo (Grupo Popular).

En turno de diplica, interviene el Sr. Menéndez Cerbelo,
Gerente de la Empresa Piiblica "Parque Tecnoldgico
de Boecillo, S. A.".

Tercer punto del Orden del Dia.

El Secretario, Sr. Serna Gonzalez, da lectura al tercer
punto del Orden del Dia.

Intervenci6n del Sr. Molina Marin Gerente de la Empresa
Piblica GESTURCAL, S.A. para informar a la Co-
mision.

El Presidente, Sr. Tomillo Guirao,' abre un turno de inter-
venciones para los Sres. Portavoces de los Grupos

Parlamentarios.

En turno de Portavoces, interviene el Procurador Sr.
Herreros Herreros (Grupo Mixto).

En turno de Portavoces, interviene el Procurador Sr.
Jiménez-Ridruejo Ayuso (Grupo Socialista).

En turno de Portavoces, interviene el Procurador Sr.
Aguilar Cafiedo (Grupo Popular).

Intervencidén del Sr. Molina Marin, Gerente de la Empre-

sa Piiblica GESTURCAL, S.A. para responder a las

cuestiones planteadas.

En turno de réplica, interviene el Procurador Sr. Herreros
Herreros (Grupo Mixto).
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En turno de réplica interviene el Procurador Sr. Jiménez-
Ridruejo Ayuso (Grupo Socialista) 6853

En turno de diplica, interviene el Sr. Molina Marin,
Gerente de la Empresa Piiblica GESTURCAL, S.A. 6854

Pégs.
El Presidente, Sr. Tomillo Guirao, levanta la sesién. 6854
Se levant6 la sesién a las veintiuna horas veinticinco
minutos. 6854

(Se inicia la sesién a las diecisiete horas diez minutos).

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAQO): Muy buenas tardes. Damos la bienvenida a
esta Comisién de Economia y Hacienda al sefior Gerente
de la Empresa Piblica EXCAL, Sociedad Anénima. EI
sefior Secretario dé lectura al primer punto del Orden del
Dia.

EL SENOR SECRETARIO (SENOR SERNA GON-
ZALEZ): Primer punto del Orden del Dia: ""Comparecen-
cia del Gerente de la Empresa Piblica EXCAL, S.A.,
para informar a la Comision sobre el Proyecto de Ley
de Presupuestos Generales de la Comunidad de Casti-
lla y Ledn para mil novecientos noventa y cuatro, enlo
que a su area de actuacién se refiere''.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAOQ): El sefior Gerente de 1a Empresa Pdblica EX-
CAL tiene la palabra. o

EL SENOR GERENTE DE LA EMPRESA PUBLI-
CA EXCAL, S.A. (SENOR CASANOVA RUIZ-OCE-
JO): Buenas tardes. Buenas tardes. Es para mi, de nuevo,
un motivo de satisfaccién comparecer ante Sus Sefiorias
para explicar los presupuestos de EXCAL para el ejercicio
de mil novecientos noventa y cuatro. Ruego, tanto a la
Presidencia como a Sus Sefiorias, que si en algiin momento
de mis intervenciones éstas no se cifien al protocolo de la
Comision, sepan disculpar mi escasa experiencia en este
tipo de comparecencias, aunque poco a poco vamos ga-
nando en experiencia.

He sido convocado a esta Comisién para explicar los
presupuestos de EXCAL para el ejercicio de mil novecien-
tos noventa y cuatro. Lo primero que me gustaria decir es
que, si bien hemos trabajado en base a unas cifras, que
constan en los Presupuestos Generales de la Comunidad
de Castilla y Le6n, el plan de trabajo al que se aplicaran
estas asignaciones atin no ha sido aprobado por el Consejo
de Administracién de EXCAL, Sociedad An6nima, por lo
que deben Sus Seiiorias considerar esto como un plan de
trabajo elaborado por la gerencia. Dicho esto, también hay
que decir que hasta ahora siempre he gozado de la con-
fianza del Consejo de Administracién de EXCAL, S.A.

Hemos tratado, acorde a los medios humanos y finan-
cieros previstos para EXCAL en el ejercicio de mil nove-
cientos noventa y cuatro, de elaborar un plan de actuacién

coherente con la filosofia de especializar a nuestros recur-
sos humanos, como tGnica via posible para poder asentar a
nuestras empresas en un flujo continuo de suministros a
sus potenciales clientes, a la vez que nos concentramos en
varios mercados con auténticas posibilidades para nues-
tros productos. Adema4s, dentro de este plan se contemplan
colaboraciones con otros organismos interesados en la
promocion de la Region; me refiero —sin ser exhaustivo,
pero si indicativo— a cdmaras de comercio, Instituto de
Comercio Exterior de Madrid, ICEX, otras Consejerias de
la Junta, consejos reguladores, etcétera.

En primer lugar, daremos, digamos, el nombre resumi-
do de nuestras operaciones y luego pasaremos a describir-
las.

Para el afio mil novecientos noventa y cuatro tenemos
previsto ocho operaciones puntuales concretas, y son las
siguientes —esto es un bautizo, digamos, es un bautizo
interno en la empresa, el nombre de las operaciones que a

. continuacién explicaremos—: Bruselas, Munich, Jap6n,

Reino Unido, Proyectos Especificos, Consorcio, Promo-
ci6n Sectorial y Francia. Pasamos sin méas predmbulos a
describir esas operaciones. v

Operacién de Bruselas. Como ustedes bien saben,
porque se dijo en nuestra anterior comparecencia, en aque-
llos momentos estdbamos a punto de abrir una oficina de
promocién en Bruselas. La oficina de Bruselas ya esti
abierta y trabaja no sélo para el mercado belga, sino
también para el mercado holandés. Ambos mercados se
han revelado como altamente interesantes para los vinos
de nuestra Regi6n, bastante desconocidos en aquellos dos
paises, por lo que una parte importante de nuestro esfuerzo
de esta oficina ird en este sentido. En esta direccién, las
acciones que se realizarin en mil novecientos noventa y
cuatro con nuestra oficina de Bruselas son: edicién de un
libreto —vamos a llamarle~ extra sobre los vinos de Castilla
y Le6n, en el mes de marzo, en la mis importante revista
de vinos de Bélgica. Esta edicion es previa a la Feria
Mundial de Vinos, la feria mas importante de vinos de
Bélgica y de esa zona del mundo, a la cual también
asistiremos, en colaboracitn con otras instituciones.

Durante esa asistencia, incluiremos, por supuesto, la
coordinacién previa a la feria —tema bastante importante-,
la asisténcia "in situ” tanto la traduccién como el apoyo a
los empresarios en todo lo que sea necesario y, 1o méas
importante para nosotros después de dejar una feria, el
seguimiento posterior. .
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Nuestra oficina de Bruselas también organizar4, en la
misma linea, tres, cuatro meses mis tarde de la celebracién
de la feria, una degustacién de vinos de nuestra Regi6n,
aproximadamente en el otofio.

Dijimos que la oficina de Bruselas iba a cubrir tam-
bién, en la medida de lo posible, el mercado de Holanda,

con lo cual asistiremos a la feria de vinos de Amsterdam’

en otofio del afio noventa y cuatro. Esto no quiere decir,
en absoluto, que nuestra oficina descuide otros aspectos,
puesto que realizard bastantes —y ya tenemos encargados
una lista bastante... relativamente copiosa- estudios indi-
vidualizados para empresas que quieran penetrar en aque-
1la zona. Asimismo, atender, como viene siendo habitual,
cuantas consultas les lleguen en relacién con venta de
productos, todos los empresarios que pasen por Bruselas
y quieran... queremos decir casi deban visitar nuestra
oficina, y organizari todos los contactos posibles para
NUEStros empresarios.

Y, por dltimo, esta oficina también estA trabajando
activamente para tratar de conseguir fondos que la Comi-
sién Europea pueda destinar a la promoci6n en el exterior.

La oficina de Munich. El mercado alemén es diferente.
La idiosincrasia de este mercado es bastante distinta a la
del belga u holandés, a pesar de su proximidad fisica.
Entonces, nuestra decisién es trabajar en vias distintas.
Podemos decir que hay mucha més gente de nuestra Re-
gi6n trabajando o tratando de trabajar con los mercados
alemanes, por lo que nuestro primer objetivo seré la me-
jora de la imagen de nuestros productos agroalimentarios,
a través de la asistencia a las ferias IMEGA y ANUGA en
el sector agroalimentario y vinos.

Podemos afiadir que, efectivamente, estamos, en Ale-
mania estAn muchisimos de nuestros productores de estos
sectores, pero lo que no han dado es el empujén de ventas.
Entonces, creemos que en Alemania hay que enfocar mis
el tema por imagen que por otra cosa.

El segundo objetivo de esta oficina de Munich es
realizar, de la misma manera que lo estamos haciendo en
Bruselas, estudios individualizados para varias empresas
de nuestra Regién. Estos estudios son de una duracién
aproximada de mes y medio-dos meses cada uno, y cuen-
tan con la ventaja que a veces se pueden simultanear, sobre
todo si se estd trabajando en el mismo sector.

El tercer objetivo serd entrar en contacto con las em-
presas -alemanas, en particular de la zona de Baviera y
Baden~Wurtemberg, el sur de Alemania, interesadas en
invertir en nuestra Regién.

Y, por dltimo ~y como es habitual en esta pequefia
organizacién que dirijo-, se atenderdn absolutamente to-
das las demandas que lleguen de la Regién, a la vez que
se prepararan los viajes de trabajo y contactos para quien
nos lo solicite. ' )

El punto tercero de nuestro plan de actuacién para el
afio noventa y cuatro es Jap6n. En Japén es un mercado
muy especifico, muy dificil, muy complicado. Creemos
haber empezado a sentar las bases para establecer una
relacién duradera y estable con Jap6n, pero no debemos
ignorar que trabajar con Jap6n significa tiempo, paciencia
y adaptarse a su modo de trabajar. Corrobora esta afirma-
ci6n el hecho de que en este momento ya estamos traba-
jando en un proyecto, que se realizar4 en el primer trimes-
tre de mil novecientos noventay cinco ~es decir, se trabaja,
como minimo, con dos afios de antelacion—, y que consis-
tird en una gran exhibicién de Castilla y Le6n en diversos
aspectos econémicos y culturales. El ejercicio noventa y
cuatro serd, por tanto, en lo que respecta a Japén, el de
preparacién del evento, simultanedndolo con una intensi-
ficaci6n de las relaciones —vamos a decir— personales que
tenemos con importantes empresas de japoneses en Espa-
fia, elemento basico en cualquier plan que quiera funcionar
en Japon.

El punto cuatro de nuestro plan operativo para mil
novecientos noventa y cuatro es el Reino Unido. En este
momento ya podemos afirmar que el primer consorcio
para exportar productos de Castillay Le6n al Reino Unido -
ha sido ya constituido por EXCAL. Este consorcio consta
de un grupo de ocho empresas agroalimentarias de la
Regién y se dirige hacia el Reino Unido a través de un
convenio de colaboracién con una red de distribucién ya
establecida. Precisamente, en el mes de noviembre, dentro
de unos veinticinco dias, aproximadamente, se efectia una
presentacién en Londres a todos los clientes de esared de
distribuci6n, que comenzaré a operar desde ese momento,
puesto que los stocks estar4n ya preparados para empezar
a suministrar.

Durante el ejercicio de mil novecientos noventa y
cuatro, naturalmente, seguiremos estrechamente la evolu-
cién de este consorcio, seguiremos apoyandolo y seguire-
mos tratando de incorporar nuevos productos que pudie-
ran ser atractivos para aquellos mercados.

El punto quinto de nuestro plan de actuacion para mil
novecientos noventa y cuatro es un departamento que
hemos creado en EXCAL, que tiene una denominacién un
poco quizé extrafia, se llama departamento de Proyectos
Especificos. Esto tiene una historia que quizi conviene
explicar un poco.

La experiencia nos ha hecho detectar, a lo largo del
trabajo que hemos desarrollado durante el afio y pico que
llevamos aqui, que dentro del tejido industrial de esta
Regitén existe un razonable nimero de empresas enorme-
mente competitivas a nivel nacional, con recursos finan-
cieros para poder acometer operaciones en el exterior,
pero, por desgracia, est4n solas dentro de la Regién. Eso
quiere decir; estan solas en su sector. Entonces, estas
empresas no pueden entrar en planes sectoriales, en con-
sorcios o cualquier tipo de asociaciones, puesto que noso-
tros no podemos apoyar a gente que no sea de nuestra
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Regién. Por tanto, se decide emplear una parte de los
recursos de EXCAL en la creacién de un departamento de
proyectos especificos, en el que se tealizan trabajos —por
decirlo asi- a medida de expansién internacional de em-
presas de esta Comunidad que tengan esos recursos de los
que habldbamos. En estos momentos, un técnico subcon-
tratado —aunque el afio noventa y tres no sea el objeto de
esta reunidn, si conviene citar el antecedente~, un técnico
subcontratado nuestra empresa est4 realizando un estudio
para la introduccién e implantacion en Estados Unidos de
una firma de lenceria con domicilio social y centros de
produccién en Burgos. A lo largo del gjercicio del noventa
y cuatro se prevé realizar cuatro proyectos de este estilo,
uno trimestral, para empresas de la Regién que quieran
implantarse en el extranjero.

El punto seis de nuestro plan de actuacién son los
Consorcios. A lo largo de mil novecientos noventa y
cuatro se prevé la formacién de un nuevo consorcio de
exportadores, siempre acorde con las posibilidades finan-
cieras de EXCAL; en mil novecientos noventa y cuatro
habr4q dos consorcios en marcha, el que antes hemos
citado, el Reino Unido, y el nuevo consorcio. Nuestra
recomendacién sigue siendo promocionar un consorcio
anual, tanto por motivos financieros (el primer afo es
carisimo- establecer un consorcio, por el hecho de que la
financiaci6én del Instituto del Comercio Exterior, ICEX,
llega aproximadamente con afio y medio de retraso, desde
que se empiezan a desembolsar gastos), como por nuestro
pequeiio problema también de recursos humanos; es muy
laborioso, es muy lento conjuntar y poner de acuerdo a un
grupo de empresas, a veces competidores entre ellos. De
cualquier manera, en estos momentos estamos barajando
varias postbilidades relativas a la formaci6n del grupo de
exportadores, y ladecision, pues, la tomaremos esperemos
que en noviembre 0, como maximo, diciembre. Con inde-
pendencia de estos planes de trabajo, EXCAL continuara
realizando las habituales labores informativas y orientati-
vas a aquellos empresarios que asi 1o soliciten.

El punto siete... el punto siete se trata de Promocién
Sectorial. Durante el ejercicio noventa y cuatro, al igual
que lo hemos venido haciendo en los ¢jercicios del noven-
ta y tres y noventa y dos, firmaremos un convenio con el
Instituto de Comercio Exterior, ICEX, para realizar una
promocion a un subsector, probablemente del sector vi-
nos, pero nos quedan algunos cabos que atar en esta
promocién. De cualquier manera, podemos afirmar que si
habra una promocién cofinanciada por el Ministerio de
Comercio de Madrid para promocionar un sector.

Y el punto ocho serd continuar nuestros trabajos con
Francia. Lo que se inici6 a principios del afio noventa y
tres, que fue una muestra de productos agroalimentarios
de Castilla y Le6n en Bayona, se revel6 como bastante
exitoso. De todos los empresarios que llegaron a Bayona,
tenemos constancia en este momento de que seis de ellos
estan vendiendo alli, y esto, pues, nos anima a seguir alli.

En principio, en principio, la financiacién con la que
EXCAL espera contar, segin los Presupuestos Generales
de las Cortes de Castilla y Le6n para el afio mil novecien-
tos noventa y cuatro, serd de 86.500.000 pesetas. Los
fondos provienen de las Consejerias de Fomento y Econo-
mia. Y una primera distribucién de estos presupuestos
serfa: Bruselas, 18.000.000; Munich, 18.000.000; Japon,
6.000.000; Reino Unido, 8.000.000; Proyectos Especifi-
cos, 15.000.000; Consorcio, 15.000.000; Promocién Sec-
torial, 5.000.000; y Francia, 1.500.000; total, 86.500.000.
En este presupuesto, podemos considerar, aproximada-
mente, el 40% como gastos generales, y el 60% como
gastos operativos puros. Lo cual —dicho sea de paso~ es,
quiz4, lom4s bajo de todas las instituciones que en Espaiia
nos dedicamos a promocionar el comercio exterior regio-
nal. Por supuesto, trataremos de comprimir al maximo
todos estos gastos, y si, a final de afio, el dinero lo permite,
buscaremos la forma de afiadir acciones complementarias.

Tampoco esto excluye que continuemos —como ya se
viene haciendo~ facilitando contactos a nuestros empresa-
rios en aquellos sectores exportadores en los que estamos
bien introducidos, tratando de formar paquetes de ofertas,
tal y como estamos haciendo ahora. Y, por supuesto,
seguimos tratando de aprovechar todas las sinergias finan-
cieras posibles, sea con otras Consejerias de la Junta, sea
con las Cimaras de Comercio, sea con el Instituto de
Comercio Exterior, para que estos 86.500.000 pesetas se

- puedan transformar en la mayor cantidad de dinero posible

a invertir en la promocién de la Regi6n.
Con esto, nada m4s, Presidente.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAOQO): Muy bien. Muchas gracias, seiior Gerente.
Vamos a suspender la sesién durante ocho o diez minutos.

EL SENOR...: (Intervencién si micréfono).

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAOQ): Bien. Habia consultado anteriormente a los
Portavoces, y, entonces, me habian indicado... Si ustedes
lo desean, durante... Si, diez minutos. Pero diez minutos
justos.

(Se suspendi6 la sesi6n a las diecisiete horas treinta
minutos, reanudidndose a las diecisiete horas cuarenta
minutos).

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Se reanuda la sesién. Se acaba de comunicar
la sustitucion del sefior Martin por el sefior Monforte en el
Grupo Parlamentario del Centro Democritico y Social.

Para formular preguntas u observaciones por parte de
los Portavoces de los Grupos, tiene, en primer lugar, la
palabra el sefior Herreros.
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EL SENOR HERREROS HERREROS: Gracias, se-
fior Presidente. Y la verdad es que, en primer lugar, pues,
es de cortesia agradecer su presencia, pero lo hago con
absoluta claridad. Sin embargo, la primera impresién que
he tenido es estar trasladado en el tiempo, en el tiempo que
es del dieciséis de febrero de mil novecientos noventa y

tres, donde ya hubo una comparecencia en la cual, pues, -

intentamos indagar cudles eran los criterios, los planes, los
mecanismos de financiacién y de informacién y demas, y
yo en aquella comparecencia no pude obtener datos que —a
nuestro juicio— significan el poder calibrar si realmente
sigue teniendo interés el que se mantenga una partida
presupuestaria de un montante, que puede ser €xiguo para
lo que se pretende como voluntad, pero que tampoco
tenemos, en estos momentos, los datos que nos pudieran
aseverar si es 0 no es interesante para la Comunidad Au-
ténoma, en su conjunto, este tipo de actividades, tal como
se estan llevando.

Yo me remitirfa, practicamente, a reiterarle algunas de
las cuestiones que en su momento le plantcamos y que
venian a decir si es interesante, o es interesante para
NOSOLros conocer, en principio, una valoracién global des-
de el origen de la creacién de EXCAL vy los pasos conse-
cutivos, ejercicio a ejercicio, que ha venido desarrollando
la empresa hasta el momento presente. Cuantificacién, en
lo posible, tanto en aquellos objetivos internos como ob-
jetivos externos que se nos precisaron en aquella fecha, y
que hoy, practicamente, pues, ha pasado por alto.

Yo si le rogaria que se nos explicitaran planes en lo
concretoy, sobre todo, cuiles y cudntas son las inversiones
realizadas hasta el momento. Es decir, si no partimos de
saber 1a Cuenta de Resultados, al menos, de este dltimo
ejercicio anterior, dificilmente podemos entender, pues,
todos esos planes que ya se nos habian anunciado anterior-
mente, que tienen una delimitacién mayor en la prictica,
en cuanto a los sectores o a las actividades productivas de
la Comunidad Auténoma de Castilla y Le6n, que hoy ha
referido casi en su totalidad al sector vinicola, en cuanto
al comercio exterior y no al comercio interior.

Nos gustaria conocer las cifras de negocios generales
y esa cuantificacién concreta, remitida a contratos que se
hayan podido realizar, € insisto que por 1o menos en este
ultimo afio; cudles son las empresas que se han beneficiado
de estas actividades y si hay posibilidad de ampliar para
Io que es la propia Comunidad Aut6noma, para lo que es
el comercio interior en nuestro pafs. Y, por 1ltimo, si ya
se han planteado algin tipo de marca expresa que pueda
tipificar cuiles son productos de nuestra tierra, que, 16gi-
camente, orientar4n, no sé si fuera de la Comunidad Au-
ténoma, pero si dentro de laregi6n aut6noma, a los ciuda-
danos y ciudadanas. '

Nos gustaria, o me gustaria saber cudles son las férmu-
las 0 esos canales de informacién a los que ha hecho una
alusion muy somera.

Y, por dltimo, cudnto es el personal que en estos
momentos tiene EXCAL a su disposicién para esos traba-
jos, para las tareas que aqui se plantean, y cudnta o cudl es
la cuantia que ocupan del Presupuesto global para el afio
mil novecientos noverita y cuatro.

Y, por ultimo, saber también cudl es la participacién
del resto de los compromisarios que en su dia constituye-
ron inicial, y que en estos momentos no sabemos si conti-
nua asf, inicialmente, la empresa EXCAL.

S6lo en virtud de tener conocimiento de estos datos,
nos atreveremos a hacer algin tipo de precisién que sea
orientacion para EXCAL, orientacién para la politica de
la Junta, y a entender que sea positivo 0 menos positivo la
realizacién de la actividad que se nos ha comentado vy,
sobre todo, el futuro para mantener esta empresa. Gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Gracias, sefior Herreros. Por el Grupo Parla-
mentario del Centro Democritico y Social, tiene 1a palabra
el Procurador sefior San Martin.

EL SENOR SAN MARTIN RAMOS: Gracias, sefior
Presidente. Solamente pedir disculpas de llegar tarde. Por
lo tanto, lamento no haber escuchado al representante de
la empresa EXCAL. Por lo tanto, no puedo hacer pregun-
tas respecto de lo que ha hablado. Agradecerle su presen-
cia.

Si me gustaria, si es posible, que me explicara las
razones o el motivo por los cuales esta empresa recibe
-digamos~ las transferencias por dos Consejerias, o sea,
por dos caminos en lugar de uno. Y también, si es posible,
que... 0 sea, el CDS piensa ~como algin otro partido, otro.
Portavoz- que, ademds de dedicarse a la exportacién —di-
gamos— al extranjero, si podia dedicarse a la promocién de
los productos a nivel nacional, fuera de la Comunidad; si-
€so es posible.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Gracias, sefior San Martin. Por el Grupo Par-
lamentario Socialista, tiene la palabra su Portavoz, el sefior
Jiménez-Ridruejo. '

EL SENOR JIMENEZ-RIDRUEJO AYUSO: Mu-
chas gracias, sefior Presidente. Muy brevemente. Bueno,
en primer lugar, quisiera agradecer nitidamente la presen-
cia aqui del Gerente de EXCAL, por cuanto, siendo —como
es~una empresa participada, y no una empresa piiblica, no
tenia ninguna obligaci6n de estar. Por lo tanto, deferencia
que agradecemos doblemente, por cuanto, seguramente,
pues, cuesta siempre; hay una cierta resistencia a hablar
de presupuestos, etcétera, ;no?

Yo quisiera apuntar un par de cuestiones. Primero, le
quiero dar una pequeiia mala noticia, y es que no tendra
usted 86,5 millones. Yo, en ¢l Presupuesto, creo que lo he
rastreado a fondo, he valorado... son 84.000.000. Tiene
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usted una subvencion de la Consejeria de Economia, una
subvencion por transferencia corriente, de 54.000.000, lo
que le incrementa a usted 16.000.000 la partida del afio
pasado, y tiene usted una subvencién de la Consejeria de
Fomento —si no me equivoco, y hay quien me puede
rectificar- de 30.000.000, igual exactamente que el afio
pasado. Si no me equivoco, tiene usted 86.000.000... per-
dén, 84.000.000, y bien que lo siento.

Una primera consideracién, al hilo de esto, es que,
quiz4, llega el momento o llegado seria el momento de
—puesto que hay responsables de 1a Direccién General de
Comercio en la sala-... se plantease de una forma coheren-
te el que las subvenciones de explotacién por transferen-
cias corrientes se asignaran desde una sola Consejeria y
no desde dos. Pareceria, desde el punto de vista presupues-
tario, razonable.

Y, por otra parte, me gustaria saber si, efectivamente,
estos gastos son estrictamente gastos corrientes. Porque,
si bien es cierto que es posible que las Consejerias entien-
dan que son transferencias corrientes, es posible que usted
las asigne -—estos recursos~ a operaciones que pudieran,
eventualmente, ser considerados como gastos de capital.
Pero eso son pequefias disquisiciones de partidas, que
tampoco tienen tanta importancia.

Debeo decirle que, quizd, y no es un reproche —no lo
entienda como tal-, pero, quiz4, una mayor cortesia hubie-
ra sido que nos hubiera proporcionado el balance y el
presupuesto de explotacién. Y, ya que no nos lo ha pro-
porcionado, pues, yo, si tiene usted a bien —porque nadie
le obliga~, y en la disposicién en que le veo, tan positiva,
pues, que nos lo enviara; porque ésa es la forma de saber,
més o menos, cudl es la evolucién de la empresa.

En todo caso, no me reprimo a preguntarle en relacién
con tres o cuatro cuestiones. Uno, ;cudles serian o cuil
habria sido la cifra de negocios? Porque yo tengo los datos
hasta el noventa y uno, que proporciona la Intervencién de
la Junta, pero, a partir del noventa y uno, para el afio
noventa y dos, las previsiones del noventa y tres y los
proyectos del noventa y cuatro no los tengo. Entonces,
tanto a nivel de liquidacién del noventa y dos, como
previsiones del noventa y tres y proyectos del noventa y
cuatro, seria bueno tener la cifra de negocios, para ver
c6mo ha evolucionado, de alguna manera, la empresa. Los
resultados de explotacion; saber si han dejado de ser
negativos, moderadamente negativos, debo decir, porque
nunca esta empresa ha tenido resultados de explotacién
severamente negativos. Si siguen haciendo resultados de
actividad positivos porque siguen haciendo acopio de
ingresos financieros; me parece que ésa no es una buena
politica de empresa, pero usted es el responsable. Y,
finalmente, cuales serian los resultados de ejercicio.

Para saber todo esto, pues, pequefios esquemas, del
tipo de los que proporciona Intervencion en este tipo de

libros, nos seria suficiente para saber, aproximadamente,
como han ido en el noventa y dos, c6mo estiman que van
a ir en el noventa y tres y cudles son las previsiones del
noventa y cuatro. Muchas gracias. Nada ma4s.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAOQ): Muchas gracias, don Zen6n, Por el Grupo
Parlamentario Popular tiene la palabra el seflor Aguilar.

EL SENOR AGUILAR CANEDO: Muchas gracias,
sefior Presidente. Unirnos también al agradecimiento que
han formulado otros Grupos a la presencia del Gerente de
EXCAL ante esta Comision, y participarle, realmente, que
entendemos que, desde la dltima comparecencia que se
produjo también aqui, en las Cortes de Castilla y Le6n,
ahora, realmente, hay una programacién muy clara en
torno a lo que EXCAL esta haciendo por el comercio
exterior en nuestra Comunidad.

Bien es cierto que, si no recuerdo mal o no me falla la
memoria, en aquel momento se hablé también de la posi-
bilidad de incidir en el comercio interior, incluso de par-
ticipar o intentar hacer participes en este tipo de exporta-
ciones a determinadas empresas artesanas de nuestra
Comunidad. Si no recuerdo mal de aquello se habl6 en un
determinado momento, y, por lo tanto, yo..., me gustaria
también que me explicase el Gerente si la linea va dirigida
fundamentalmente al comercio exterior, como parece que
es, o fundamentalmente, sino exclusivamente-, o si, por
el contrario, existe la posibilidad de que en el comercio
interior y, fundamentalmente, en la pequefia empresa ar-

* tesana se pudiese hacer algo, cuando hay empresas artesa-

nas en nuestra Comunidad que nos consta son exportado-
ras, y aqui hay un Procurador de Salamanca, yo soy sal-
mantino también, que realmente estamos pensando los dos
en la misma empresa, en el sentido de que pudiésemos
apoyarla en esas exportaciones que hace en tomo, por
ejemplo, a cinturones, bolsos, carteras, etcétera, etcétera,
cuando es proveedor de Loewe, o de firmas importantes,
y que, en definitiva, esto podria servir de acicate -y que se
lo digo a usted como sugerencia- toda vez que en estos
momentos estd pasando una crisis.

Respecto al presupuesto, yo tengo que decir también
que, evidentemente, 16gico seria tener el balance y seria
tener la documentacion contable pertinente, pero, a pesar
de las malas noticias que a usted le han dado de los dos
millones y pico de pesetas, yo creo que no le debe a usted
de preocupar demasiado. Y en torno al origen de los
fondos, pues, yo creo que la politica de la Junta es que sean
las dos Consejerias las que participen; usted nos dard
también la explicaci6n pertinente.

El mercado interior. Evidentemente, yo estoy muy
interesado en que se nos diga si podemos tener algiin tipo
de actuacién. Discrepo con algo que aqui se ha dicho
tambi€n, y que usted, sin duda, podrd ampliar, que no
solamente estamos en el mercado de los vinos, que es un
mercado muy importante, sino que también estamos en el
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mercado de la ropa interior de sefiora, lo cual, sin duda,
también es importante.

Y, por lo tanto, sefior Gerente, simplemente con estas
matizaciones, le agradeceriamos el que pudiese usted dar-
nos contestacion a estas simples preguntas; y el reiteramos
nuestra felicitacion, por supuesto, porque creemos que,
con los recursos que usted tiene, el establecer estos ocho
programas, el habernos dicho —que no deja de ser satisfac-
torio- que el 40% de esos 85.000.000 de pesetas son para
gastos y el 60% trata usted de que sean, realmente, para
producir lo que se puede determinar como gastos operati-
VOS puros, entonces..., y que usted va a tratar de comprimir
el gasto para ampliar esos programas, es 1o que nos queda
realmente como elemento de satisfaccion en su compare-
cencia, que le agradecemos al igual que el resto de los
Grupos. Muchas gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAOQ): Gracias, sefior Aguilar. El sefior Gerente tiene
la palabra para contestar a las preguntas y formulaciones
planteadas por los Portavoces.

EL SENOR GERENTE DE LA EMPRESA PUBLI-
CA EXCAL, S.A. (SENOR CASANOVA RUIZ-OCE-
JO): Muchas gracias, Presidente. Paso a contestar al sefior
Herreros en primer lugar. Bueno, me dice usted que se ve
trasladado en el tiempo desde febrero hasta aqui, desde el
dieciséis de febrero hasta hoy. Bueno, yo tengo mis dudas
al respecto. En febrero le dije que ibamos a abrir una
oficina en Bruselas y ya est4 abierta y funcionando. En

. febrero le dije que, probablemente, abririamos una segun-
da oficina y el contrato para la oficina est4 firmado... no,
miento, el contrato para la oficina se firma el viemes, y el
martes se abre la oficina en Munich. Respecto a Jap6n,
pues, se sigue trabajando, todos sabemos lo dificil que es.
En el Reino Unido ya estd montado el consorcio. El
Departamento de Proyectos Especificos ya funciona. El
consorcio futuro adn no estd constituido, seguimos eva-
Inandolo. La Promocion Sectorial, seguimos evaludndolo.
Y con Francia estamos trabajando, y muy bien. Entonces,
francamente, yo no veo ningun traslado en el tiempo, yo
veo avances en el trabajo.

También me preguntaba por las inversiones y la cuenta
de resultado del ejercicio noventa y dos; yo con mucho
gusto le remitiré el balance, aunque el balance es una cosa
pliblica. El balance es una cosa pdblica, est4 auditado, esta
firmado por todos los Consejeros, etcétera, etcétera. Yo
siento no poder entregarle el balance de EXCAL en este
momento, pero yo he sido aqui requerido para explicar los
presupuestos del noventa y cuatro, y en ese sentido me he
preparado.

Le gustarfa conocer la cifra de negocios. La cifra de
negocios en las instituciones, y creo que ya lo hablamos y
esto tenemos que aceptarlo todos: las cifras de negocios
en las instituciones que promovemos el comercio exterior,
llamese EXCAL, llsmese COPCA en Cataluiia, lldmese

PROCOVA en Valencia, lldmese cualquier tipo de insti-
tucion, incluso Instituto de Comercio Exterior, son unas
cifras que nosotros nunca llegamos a conocer, porque los
empresarios no nos las dan, y lo encuentro bastante Igico.
Lo que si constatamos es que el producto esta alli, que
estan vendiendo, qug estdn exportando, que tienen un
distribuidor, nosotros conocemos a ese distribuidor, etcé-
tera, etcétera. Cuando pasas a preguntar a un empresario
la cifra de negocios, pues, €l puede... tiene todo su derecho,
y yo haria 1o mismo, en mantener sus reservas: "no te voy
a decir cudntos millones estoy vendiendo”, a Bélgica, a
Holanda o al pafs que sea.

Respecto a los canales de informacién, pues, los cana-
les de informacion... nosotros dirigimos a las personas,
bajo nuestra experiencia en comercio exterior, a los sitios,
a las fuentes de informacion donde deben beber. Normal-
mente son Camaras de Comercio o Instituto de Comercio
Exterior en Madrid con delegacién en Valladolid. De cual-
quier manera, nosotros informamos, aconsejamos, hace-
mos informes, etcétera, etcétera, recomendamos maneras
de actuar a los empresarios. Nosotros no tenemos unos
sistemas de informacién como tiene el Instituto de Comer-
cio Exterior en Madrid, que tiene 28.000 millones de pre-
supuesto; nosotros tenemos 86.000.000 y nosotros no
podemos montar con estos presupuestos una base de datos
de informaci6n. Lo que si sabemos perfectamente es si se
busca una informacion, si existe y quién la tiene, y en ese
sentido es en el que orientamos nosotros alos empresarios.
Tenemos un personal de siete personas: un gerente, dos
técnicos, un gerente administrativo —por decirlo asi-, un
jefe de administracién, dos secretarias; y tenemos dos
personas subcontratadas, por decirlo asi, puesto que los
hemos contratado de forma independiente, en Bruselas y
Munich.

Respecto a la participacion de los compromisarios, me
imagino que se refiere a los accionistas; en las empresas,
en un consejo de administracién, yo no conozco compro-
misarios; accionistas. Pues, los accionistas son los que...
Ya se informé en su momento, pero podemos decir que
son Caja Espafia, SODICAL, varios bancos implantados
en laregion, el Centro de Transportes de Burgos, y €146%
del capital que es de 1a Junta de Castilla y Le6n.

(Cudl es el futuro de esta empresa? Bajo muchas
formas, bajo diversas formas, no creo que haya unaregién
en Espafia ni en toda Europa que no tenga su EXCAL de
tumno. Estas empresas, normalmente, en general funcio-
nan, pues, como institutos, no tienen cuenta de resultados,
su cuenta de resultados es recibir dinero de 1a Administra-
ci6én y gastarlo 1o mejor posible en que los empresarios de
esaregion entren en los mercados exteriores. Y no preve-
mos, por el momento, a no ser que el Consejo de Admi-
nistracién decida un giro, pero no me ha sido transmitido,
no prevemos arrojar beneficios.

Respecto a la marca expresa que me menciona y pro-
ductos para identificar los productos de la regién, yo no



COMISIONES - N°233

Cortes de Castilla’y Leon 6825

creo que EXCAL, y menos el Gerente, sea quién para decir
eso. Habra personas més autorizadas: si estamos hablando
de agroalimentario, serd la Consejeria; si estamos hablan-
do de artesania, pues, serd a quien corresponda, etcétera,
etcétera. Yo no creo que EXCAL tenga que opinar. Por
supuesto, yo opino que seria muy bueno, personalmente,
tener un marchamo de los productos de Castilla y Ledn,
pero nosotros no somos quién. Esa pregunta incluso podria
dirigirse al Instituto Nacional de Denominaciones de Ori-
gen, pero, en cualquier caso, a nosotros... no 1o vemos.

Y respecto al comercio interior. Bueno, se esta trans-
formando en vieja la polémica en esta Comision sobre si
EXCAL debe promocionar 0 no debe promocionar el
comercio interior. Personalmente, yo me tengo que remitir
otra vez a mi cargo. Yo soy un Gerente, yo tengo un
Consejo de Administracién, a mi nadie me ha dado ins-
trucciones de que trabaje en el mercado interior; en el
momento en que me lo den, con mucho gusto lo haré. Pero,
mientras tanto, EXCAL (Exportadora Castellano-Leone-
sa) mira mas alld de Los Pirineos o mas all4 del Duero.
Creo que con esto, pues, estd contestado el sefior Herreros.

El sefior San Martin, pues, siento que no haya podido
preguntarme lo que haya querido. En préximas oportuni-
dades podremos.

Y al sefior Jiménez-Ridruejo, bueno, pues, en primer
lugar le agradezco su cortesia haciami. En segundo lugar,
pues, lamento profundamente que no cuadren esos
2.500.000. En algin sitio comprimiremos los presupues-
tos y a alguien le apretaremos mas aun para reducir la
partida. El balance, pues, creo que ya lo dije, pero vuelvo
a repetirlo: con mucho gusto le remitimos un balance
publico, un balance que estd en el Registro de Ja Propiedad,
estd donde tenga que estar, remitido a todos los accionis-
tas, etcétera, etcétera, pero no lo he traido, no lo he traido
simplemente porque he leido la convocatoria y me han
hablado del presupuesto del noventa y cuatro en esta
convocatoria.

Respecto a la cifra de negocios creo que ya contesté.
Es muy dificil que un empresario te diga: "oye, le estoy
vendiendo 150.000.000 a este sefior que ti me presentas-
te"; me dice: " le estoy vendiendo muy bien", y yo no
puedo exigir un compromiso de que me den sus datos
internos. Ahora, lo que si hacemos es constatar que, efec-
tivamente, el producto entra; 1o que si hacemos es hablar
con los importadores que nosotros hemos presentado a
nuestros exportadores, etcétera, etcétera; y analizar el
producto y analizar 1a marcha en el mercado, dentro de la
medida de nuestras investigaciones; pero nunca, nunca,
entrando en las cuentas internas del empresario. Para eso
estan sus auditores y no nosotros.

Resultados financieros. Pues, 1os resultados financie-
ros quizd en otros momentos fueron notables, en este
momento no 1o son, en este momento no lo son; el dinero,
précticamente, segin entra, sale.

Y, bueno, yo creo que poco mds tengo que contestar al
sefior Jiménez—Ridruejo.

Respecto a lo que me preguntaba el sefior Aguilar de
la artesania. Estamos muy interesados en la artesania, pero
por el momento, por el momento, nuestra decisién, pura-
mente gerencial, dados los recursos con los que contamos
y dado nuestro personal de siete personas, nuestra decisién
gerencial es concentrarnos en conocer profundamente los
mercados en los que nos movemos. No podemos dedicar
la oficina de Bruselas un mes a artesania, otro a vinos, otro
a piedras, otro a pizarra, otro a muebles, otro a tal... ,
porque entonces la oficina no se enteraria de nada. Vamos
a estar un afio y medio, dos afios, machacando lo agroali-
mentario y los vinos, y después pasaremos a otro sector.
Es nuestra decision.

Y con esto yo creo que doy por terminada mi...

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAQ): Muchas gracias, sefior Gerente. En turno de
réplica, el Portavoz del Grupo Mixto, seiior Herreros, tiene
la palabra.

EL SENOR HERREROS HERREROS: Gracias, se-
fior Presidente. Lamento tener que decirselo, pero me da
la impresion de que eso de que ya va cogiendo experiencia
de las actividades parlamentarias..., pues, mire, un conse-
jo: yo no he venido con la intencién de sonsacar informa-
ci6n que no sea pertinente, ni pretendo ninguna otra cues-
tt6n mds que estar informado lo suficiente para poder dar
mi asentimiento, 0 no mi voto a favor a un planteamiento
que se hace piblico, en lo que es pudblico; no entro,
16gicamente, en el resto de las cuestiones de otros accio-
nistas, que decia usted.

Bueno. Habla de avance en el trabajo. No lo he puesto
en cuestién; parece como si hubiese una cierta susceptibi-
lidad. Yo me encuentro con que antafio le pregunté, yo, y
creo que otros Portavoces también, una bateria muy im-
portante, que, en este caso, se ha reducido pricticamente
a unapregunta: balance. Y sino puede hacerse un balance,
que tampoco cuestiono, ni pretendo sospechas de ningin
género, si estd auditado y firmado por los Consejeros... Lo
normal es: tenemos una empresa mixta, en la cual hay una
participacién importante, mayoritaria, de la Comunidad,
del Gobierno Auténomo (por lo menos en su configura-
cion inicial si, y me remito a papeles, porque tendr€ todos
los problemas que sean, pero por eso me tomo tiempo para
estudiar y para leer), pero a través de lo que es la Junta de
Castilla y Le6n, con un 46%, y a través de otra empresa
participada por la Junta de Castilla y Le6n con un 5%, se
constituye un 51%. Entonces, lo 16gico es que sepamos,
pero con ningin 4nimo més que decir: estupendo el balan-
ce. Que no significa la cuantia sumada de las diversas
empresas que a la postre dice: pues... sino cuél es el
balance global, genérico: hay 25 empresas que han con-
tactado con, hay un montante importante de sectores,
productos o de empresarios que estdn en esta... Y por
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consiguiente, se puede hacer la valoraci6n global de decir:
efectivamente, merece la pena. Porque entonces seremos
nosotros mismos los que, como se plantea en algunas
ocasiones, decir: mire usted, ;no seria conveniente que se
incrementara sustancialmente el aporte financiero por par-
te de 1a Comunidad para que eso pudiera tener todavia més

capacidad de conocer lo que son los productos de nuestra

tierra? Y, 16gicamente, de poder poner en el mercado una
gran cantidad de esos productos que, l6gicamente, tenga
como consecuencia el que haya un-desarrollo productivo,
que haya mas puestos de trabajo, que haya todo lo que en
definitiva creo se pretende por todas las partes.

Entonces, a mi, de todas las formas, si me llama la
atencion; yo siempre habia entendido que nuestro merca-
der més préximo y con el que més transacciones se reali-
zan en cuanto a pais es Francia, y a mi no me deja de
sorprender que haya pues, un relato de cifras que van a
distintas oficinas y programas y que sea ¢l de Francia el
que tiene una mayor entidad. Posiblemente es la propia
composicién, estructura, formacién de las oficinas o de-
mas, perono hahabido unaexplicacién. Noes otra larazén
de nuestro interés para que pueda conocerse.

Entonces, si decirle que serd por otro camino, pero si
seria interesante que en la situacién en la que estamos en
estos momentos se busque una férmula para dar una marca
especifica, que pueda asumirla el productor que quiera, el
empresario que quiera, pero que puede tener una cierta
‘prima en el comercio interior, y, desde luego, a mi me
parece que seria interesante también el que se diera a
conocer mas en la Comunidad Auténoma de Castilla y
Le6n nuestra propia produccion, no para ser mas benevo-
lentes en caso de que fuese peor la presentacion del pro-
ducto; 16gicamente, ir m4s all4 puede tener interés, pero
en el balance definitivo, en la balanza comercial, todavia
somos netamente importadores, lo cual creo que habria
que intentar, a medida de nuestras posibilidades, que se
invirtiera ese procedimiento. Gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAQ): Muchas gracias, sefior Herrero. Renuncia al
turno de réplica el sefior San Martin. Por lo tanto, tiene la
palabra el sefior Jiménez-Ridruejo.

EL SENOR JIMENEZ-RIDRUEJO AYUSO: Gra-
cias, sefior Presidente. Si la convocatoria hubiera sido la
comparecencia del Gerente para hablar de los programas
de trabajo, yo, sinceramente, me hubiera explayado, pero
me he remitido estrictamente al hecho de que comparece
usted para informar sobre el Proyecto de Ley de Presu-
puestos Generales. Por eso, cumpliendo, intentando cum-
plir estrictamente con el mandato de... la decisién de la
Mesa de las Cortes, me he remitido estrictamente a €s0.
Pero, precisamente, quisiera hacerle notar... Usted no tiene
por qué saberlo, pero es bueno que lo sepa ya, que cuando
se habla, justamente, del Proyecto del Ley de Presupuestos
Generales de 1a Comunidad, no se refiere al del noventa y
cuatro solamente, sino que, al mismo tiempo, se hace la

presentacién del estado de liquidacién o avance de liqui-
dacién del noventa y tres, y de la ejecucion definitiva del
noventa y dos. De manera que esos eran los documentos
que yo le pedia, porque son estrictamente los que con
precision se pueden pedir, en base a la convocatoria. Vaya,
no se preocupe usted; le comprometo ya desde aqui, y
espero que sea sensible el Grupo Popular y no nos aplique
lo de habitual, que le voy a hacer una Enmienda de 2,5
millones, para que no tenga usted que hacer equilibrios. O
sea, que, en principio, si no se nos aplica el criterio
habitual, pues, cabria la posibilidad de que usted recibiera
los 86,5 millones.

Por lo demis, yo insisto, en fin, yo insisto que hubiera
sido interesante tener esos datos, y quizd me mal expresé
y yo me gustaria que se me entendiera bien. Cuando yo le
hablaba del importe de la cifra de negocios no me referia
a las empresas, sino a la cifra de negocios de ustedes, en
cuanto y en la medida en que supongo que trabajan en
cierta medida a comision, pues, de alguna manera, me
podria suponer hasta qué punto estdn estimulando la acti-
vidad exportadora: cuanto mas importe neto de cifra de
negocios tuvieran ustedes, se supone que mayor efectivi-
dad en su trabajo hubieran... Pero, vamos, en general lo
que quiero decir es que, sin duda, seguramente, para otra
ocasidn serd posible disponer de esa documentacion pre-
viamente, con lo cual podriamos saber si la tendencia
evolutiva de los ingresos financieros es a la baja, lo cual
seria una buena noticia porque querria decir que usted esti
empleando los recursos en lo que tiene que emplearlos y
no en tenerlos en las Instituciones Financieras, o podria-
mos saber si los gastos de personal se cifien a lo razonable
0 no razonable, o, en fin, quiero decir que podriamos hacer
una valoracién presupuestaria razonable, y en la media en
que no tenemos y tampoco se los puedo exigir, sencilla-
mente, se lo solicito, pero le agradezco su atencion.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAQO): Muchas gracias. Sefior Aguilar, tiene la pala-
bra.

EL SENOR AGUILAR CANEDO: Gracias, sefior
Presidente. Simplemente para decirle al sefior Gerente de
EXCAL que si, efectivamente, la Enmienda que se nos
anunciaba de los 2.500.000 de pesetas realmente se nos
demuestra que se puede sacar de alguna determinada
partida presupuestaria vamos a acoger esta iniciativa con
todo el carifio que nos sea posible, a ver si a usted le
conseguimos cuadrar ese pequefio agujero, que le vendra,
sin duda, muy bien. Muchas gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAQ): Para la contestacién tiene la palabra el sefior
Gerente.

EL SENOR GERENTE DE LA EMPRESA PUBLI-
CA EXCAL, S.A. (SENOR CASANOVA RUIZ-OCE-
JO): Bueno, en primer lugar, al sefior Herreros yo quisiera,
pues, decirle que si en algin momento €1 ha notado algin
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tono de agresividad por mi parte, pues, me disculpe; de
cualquier manera, mi caricter es vehemente en algunas
oportunidades. Quizd es que el problema es que no le
entendi bien cuando me habl6 de la participacion y usted
me hablaba de un balance genérico. Pues, yo creo que en
principio si podemos, ahora si le he entendido bien, si
podemos hacer una buena valoracion global: no menos de
unas veinte empresas, y podria ir diciendo nombres y
apellidos de todas ellas, pero no menos de unas veinte
empresas, basicamente del sector agroalimentario, hemos
conseguido introducirlas en distintos sitios.

Hemos tenido un buen éxito hasta ahora en Holanda;
curiosamente, desde la oficina de Bruselas estian yendo
magnificamente bien las cosas en Holanda; hemos contac-
tado con el primer importador de vinos de Holanda, le
hemos invitado a venir aqui, y se ha llevado cuatro vinos
de la Comunidad Auténoma, por ejemplo, entre ellos
Protos.

En los Estados Unidos tenemos constancia de que los
que estaban han incrementado sus ventas notablemente,
notablemente, desde la campafia de promocién que pro-
movimos junto a ICEX. Concretamente, hay una empresa,
Antonio Barcel6, hijos de Antonio Barcel6, que este afio
espera vender treinta mil cajas de vino en los Estados
Unidos; antes de la campafia estaba en unas doce mil,
parece que la campaifia ha sido eficiente. Tenemos cons-
tancia de que tres o cuatro empresas estdn en negociacio-
nes cerradas, o casi cerradas, con nuevos distribuidores de
vinos en los Estados Unidos, y tenemos constancia que
otros que no hacen las cifras que puede hacer Barcel6, pero
hacen cifras interesantes, estdn incrementando sus ventas.

En Francia, tenemos absoluta constancia, y le puedo
decir, por ejemplo, grandes bodegas... Le puedo decir, por

ejemplo, IBSA, Industrias del Bierzo S.A; le puedo decir, -

por ejemplo, la Prudencia de Villacastin; los otros tres en
este momento no lo recuerdo francamente. Estan vendien-
do en Francia, es decir, han encontrado un buen distribui-
dor en el sur de Francia, zona de agroalimentario de gran
prestigio, y lo estan distribuyendo en todo Francia.

En fin, podemos decir que en nuestro primer afio de
gestién completa de EXCAL (aiin no ha terminado el afio
pero vamos a considerarlo casi terminado), la valoracién
es bastante positiva. Creemos que hemos generado el
dinero suficiente como para amortizar en mucho lo que
EXCAL est4 invirtiendo. Por desgracia, nunca podremos
tener cifras exactas, y créame que me duele a mi también
no saber si al final en cuinto ha significado de beneficio
para una empresa la inversion que nosotros hemos hecho
por su cuenta. Por tanto, mi valoracién global es buena.

Quiz4 no le entendi muy bien, pero usted me decia que,
si Francia es nuestro primer cliente, por qué invertimos en
Francia bastante menos dinero que en Bélgica o en Holan-
da; ;era asi la pregunta? Si, bueno, pues, un motivo muy
sencillo: porque irse de aqui a Bayona son tres horas en

coche, y al final tener veinte reuniones en Bayona, hacer
una presentacion, no sé qué, nos sale muy barato, y sin
embargo en Bruselas tenemos que pagar a una oficina,
tenemos que pagar a una persona fija. Y nosotros Francia
lo llevamos directamente desde Valladolid, no conside-
ramos que haya que gastar 7 u 8 millones en tener una
oficina en Francia, estando a doscientos cincuenta kiléme-
tros de autopista. :

Y, respecto a la marca, pues, tengo que volver a decir
lo que dije antes. A mi me encantaria poder tener una
marca genérica para el producto de Castilla y Leén, sea el
sector que sea, de prestigio; pero, desgraciadamente, €so
no estd en mis manos.

Al sefior Jiménez-Ridruejo, pues, primero, le agradez-
co tanto las cortesias que estin teniendo conmigo como
esa Enmienda presupuestaria; asi, a lo mejor, tenemos
incluso para hacer alguna accién suplementaria si el Pre-
supuesto nos lo permite. También le pido disculpas porque
yo ignoraba, es decir, yo lei el papel ~he dicho es mi
segunda comparecencia aqui, no soy experto en estos
temas— y yo lef mil novecientos noventa y cuatro y me
preparé para mil novecientos noventa y cuatro. Con mu-
cho gusto le remitiré el balance de EXCAL del afio noven-
ta y dos. Podemos tener el balance semestral, el balance
de junio; el del trimestre no creo que este cerrado, el de
septiembre, adn, pero estaremos a punto de cerrarlo, y en
cuanto el balance esté aprobado por el Consejo de Admi-
nistracién de EXCAL se lo remitiremos y espero compa-

‘recer en esas fechas para rendir cuentas del ejercicio

noventa y tres. Muchas gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Muchas gracias. Terminado este turno, abri-
mos uno nuevo para los Procuradores de la Comisién que
no hayan actuvado como Portavoces. ;Algin Procurador
pide la palabra? Bueno, pues si no es asi, agradecemos la
presencia y la comparecencia de don Javier Casanovay...

EL SENOR GERENTE'DE LA EMPRESA PUBLI-
CA EXCAL, S.A. (SENOR CASANOVA RUIZ-OCE-
JO): Presidente, muchas gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAQ): Antes de dar paso al segundo punto del Orden
del Dia, se ha comunicado, se habia comunicado antes,
pero se nos ha olvidado, la sustitucién del Grupo Parla-
mentario Popular, la que don Vicente Jiménez D4vila es
sustituido por la Procuradora sefiora Borrego Izquierdo.

Agradeciendo la comparecencia del sefior Gerente de
la empresa piblica Parque Tecnol6gico de Boecillo, So-
ciedad An6nima, tiene la palabra el sefior secretario para
dar lectura al segundo punto del Orden del Dia.

EL SENOR SECRETARIO (SENOR SERNA GON-
ZALEZ): Segundo punto del Orden del Dia: ''Compare-
cencia del Gerente de la Empresa Piblica Parque Tec-
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nolégico de Boecillo S.A., para informar a la Comisién
sobre el Proyecto de Ley de Presupuestos Generales de
la Comunidad de Castilla y Le6n para mil novecientos
noventa y cuatro, en lo que a su drea de actuacion se
refiere’’.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO

GUIRAO): Tiene la palabra el sefior Gerente de la Empre- -

sa Publica "Parque Tecnolégico de Boecillo, Sociedad
Anénima”. :

EL SENOR GERENTE DE LA EMPRESA PUBLI-
CA "PARQUE TECNOLOGICO DE BOECILLO, S.A."
(SENOR MENENDEZ CERBELO): Sefior Presidente.
Sefiorias. Durante el afio mil novecientos noventa y cuatro
prevemos que el Parque Tecnol6gico va a seguir avanzan-
do hacia su consolidacion en todos los frentes en que se
encuentra inmerso como tal Parque en este momento.

Asi, esperamos continuar en la linea seguida en el
noventa y tres en los siguientes aspectos:

Dotacién de infraestructuras que faltan y que sirvan
para completar la oferta de calidad hacia las empresas que
todo parque debe tener; y en esa linea se enmarca, funda-
mentalmente, la puesta en actividad del edificio de usos
comunes, ya finalizado, y, sobre todo, la construccién del
edificio de naves de alquiler y del polideportivo; el prime-
ro como oferta complementaria necesaria hacia aquellas
empresas que no quieren o pueden hacer su propio edificio
de fibrica, y el polideportivo como una oferta de calidad
dirigida a empresas de calidad y que, figurando en el
proyecto de disefio inicial del Parque Tecnol6gico... que
como tal se oferta a dichas empresas con las que negocia-
mos. Asimismo, habr4 otra serie de infraestructuras, tales
como completar cierre de Parque con circuito de cerrado
de camaras, instalaciones de gas, etcétera, etcétera.

En el aspecto de captacion de empresas, se continuard
el esfuerzo iniciado en el noventa y dos en este sentido,
tanto para actuaciones directas del Parque, como por ac-
tuacién de intermediarios, como por nuestra integracién
en redes nacionales ¢ internacionales a las que tenemos
acceso.

Y vamos a continuar en esta linea ante los resultados,
que estimamos moderadamente satisfactorios, que se es-
tin obteniendo en las condiciones econémicas actuales y
de los que me propongo dar cuenta ante esta Comisién
durante esta comparecencia, si no-tienen inconveniente.

Un tercer aspecto es el de la prestacion de servicios,
que es un capitulo sumamente importante en este momen-
to. El Parque Tecnol6gico de Boecillo, S.A. se ha hecho
cargo del suministro de todos los servicios necesarios alas
empresas que alli estdn instaladas, de la gestion de dichos
servicios, de 1a puesta en uso del edificio de servicios
comunes, etcétera, etcétera. Y, por lo tanto, se presenta

- como un capitulo esencial hacia nuestras empresas de cara

al afio noventa y cuatro.

Y, al mismo tiempo, se seguird trabajando a fondo a
nivel nacional e internacional en el reconocimiento y
presencia del Parque Tecnol6gico en las instituciones y
organismos en 1os que se cuecen las iniciativas tecnol6gi-
cas. Y asi, se estd presente en la Asociacién Espaiiola de
Parques Tecnol6gicos, 1a Asociacién Internacional de Par-
ques Tecnoldgicos, en programas de 1a Direccién General
dieciséis de la Comunidad Europea, o en relaciones con
las universidades. En definitiva, se trata de continuar
avanzando en la consolidacién del Parque, en el empefio
de tener la mirada puesta -como tenemos™ en la Castilla y
Ledn del futuro.

Para llevar a cabo este programa, hemos previsto unos
presupuestos para el afio noventa y cuatro, que a continua-
ci6n paso a desglosar.

En cuanto al apartado del balance de situacién, tene-
mos previstos en el aflo noventa y cuatro un inmovilizado
material de 21.000.000 de pesetas, fundamentalmente
software; hay previsto un inmovilizado material de 1.752
millones de pesetas, que se distribuyen, como partidas mas
importantes: en terrenos, 273.000.000; edificio de usos
comunes, que ya esta construido, 580.000.000; edificio de
naves de alquiler, previsto para el afio que viene —se prevé
iniciarlo a finales, en este afio ya, en estos momentos, y
se terminard el afio que viene-, 620.000.000 de pesetas.
Estoy hablando en cantidades redondas. Y otra serie de
instalaciones en el Parque, entre las que se incluyen:
central de teléfonos, pararrayos, instalaciones de seguri-
dad, bascula, radioteléfono, etcétera, etcétera (es una par-
tida 123.000.000 de pesetas); diversas instalaciones para
las naves de alquiler, instalaciones, generalmente, de ser-
vicios, dentro de las naves de alquiler, de 50.000.000;
inversiones en material del centro de investigacién y de-
sarrollo en automoci6n, 161.000.000; y mobiliario general
de edificio de vsos comunes y de naves de alquiler,
52.000.000. Esto hace un total de activos materiales de
1.752 millones de pesetas.

En el apartado inmovilizado financiero estd previsto
para ¢l afio noventa y cuatro que figure una partida de
800.000.000 de pesetas en acciones en Crystaloid, y
25.000.000 de pesetas procedentes del afio noventa y tres
y 75.000.000 de pesetas previstas en el afio noventa y
cuatro para compra de acciones, de otras acciones de otras
empresas.

El apartado de existencias, est4 prevista una cantidad,
son 848.000 pesetas, que es, fundamentalmente, gas para
suministro a las empresas del Parque.

En la cuenta de deudores, 271.000.000 de pesetas. Son,
fundamentalmente, Hacienda, por devolucién de impues-

tos, fundamentalmente IVA, que se ha ido abonando y que -
es recuperable.
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Y en cuanto a cuentas financieras, hay una cantidad de
451.000.000 de pesetas, que luego la voy a relacionar, en
el capitulo de... cuando hable del pasivo del capital, voy a
volver sobre esta cuenta. Es una cantidad que hay prevista,
que puede estar comprometida ya, evidentemente, que es
la que se destinaria para ir haciendo los abonos sucesivos
del polideportivo, de los gastos que genere el polideporti-
vo. Estaria como cuenta financiera, aunque las obras ya
estarfan iniciadas y el gasto comprometido, por el desfase
que tenemos en cuanto a los pagos, desde el momento que
comprometemos los gastos. Se trata de que, en las obras,
siempre los pagos se hacen mds tarde que cuando se
presentan las facturaciones.

En el pasivo, en el aspecto capital, hay previstos 3.265
millones de pesetas de capital social total, por una amplia-
ci6n del capital de 850.000.000 de pesetas; ampliacién
que, debido al reparto de los escasos fondos de que se
dispone, ha sido recortada por parte de la propia Conseje-
ria, ha sido recortada en 400.000.000 de pesetas, con lo
cual la ampliacién de capital social la reduciriamos a
450.000.000 y el capital real pasaria a ser de 2.865 millo-
nes. Esto quiere decir que las cuentas financieras del afio
noventa y cuatro, en lugar de 451.000.000, se quedarian
sélo con 51.000.000; y esto quiere decir que, una vez mas,
el polideportivo pasaria a no construirse, y seguira figu-
rando en los ejercicios de los afios venideros, porque es
una oferta de calidad a la que no renuncio, pero que, en
este momento y ante la situacién econémica, pues, eviden-
temente, vuelve a desaparecer de mis presupuestos, Como
sucede cada afio.

En el Capitulo reservas son 2.000.000. Este proviene...
pues, bueno, son, simplemente, de los resultados del no-
ventay dos, noventa y tres y noventa y uno, resultados que
en el noventa y uno fueron de 66.581.000 pesetas negati-
vos, en el noventa y dos fueron 24.769.000 positivos, en
elnoventa y tres estin previstos unos resultados negativos
de doce... en el noventa y tres unos resultados positivos de
43.000.000, mas o menos, por lo que a las cuentas del
Parque se refiere. Con lo cual, nos dan, en conjunto,
reservas, 2.004.000 pesetas.

Resultados del ejercicio. Se prevé que pueda ser un
ejercicio negativo en una cantidad de 12.657.000 pesetas.

El apartado subvenciones de capital es el resto que
queda de las subvenciones obtenidas via programa STRI-
DE y cofinanciado por el Ministerio de Industria, para
material del Centro de Investigacién y Desarrollo en Au-
tomocion.

Y las deudas a plazo corto, 40.000.000, recoge, pues,
deudas con Hacienda y con algunos proveedores.

En definitiva, el balance presenta un activo que, ini-
cialmente, era de 3.397 millones de pesetas; en este mo-
mento es 2.997 millones de pesetas, por ese recorte en
400.000.000 al que he aludido anteriormente.

En la cuenta de pérdidas y ganancias, en el debe
tenemos unas existencias iniciales de 848.000 pesetas, que
son existencias de gas; unas compras netas de 5.940.000
pesetas, que son compras de gas, también, esencialmente;
unos gastos de personal de 44.580.000 pesetas. Estos
gastos de personal incluyen ya todo el personal del Parque
durante todo el afio noventa y cuatro; no son gastos —diga-
mos— que se puedan comparar en porcentaje de aumento
en relacién al noventa y tres, debido a que en el noventa y
tres solamente se contemplan los gastos de parte del
persenal todo el afio, y, de otra parte, de medio afio nada
mas, porque se han incorporado en junio. Y éstos son
gastos reales.

En el Capitulo amortizaciones hay previstos
48.000.000 de pesetas; hay amortizaciones de material; y
ya, posiblemente, se empezard a amortizar el edificio de
usos comunes, una vez que se haya hecho la recepcion del
mismo.

Para provisiones de trafico bay 65.315.000 pesetas.
Tiene como partidas mas importantes: limpieza y repara-
ciones, transporte, primas de seguros, capitulo de publici-
dad, energia del Parque, material de oficina, formacion,
relaciones publicas, etcétera, etcétera.

En servicios exteriores hay prevista una partida de
97.816.000 pesetas. Son servicios que se contratan con
empresas de servicios ajenas al Parque en si, cuyas parti-
das més importantes, por ejemplo, son el mantenimiento
de los servicios de las instalaciones de depuraci6n, pota-
bilizacién, electricidad, jardineria, etcétera, etcétera; ase-
sorias y auditorias; agentes mediadores; mensajerias; se-
guridad del Parque, etcétera, etcétera.

Respecto a tributos y otros gastos, fundamentalmente,
estos 17.500.000 estdn compuestos por el Impuesto sobre
Transmisiones Patrimoniales. Y en cuanto a gastos finan-
cieros son 2.112.000 pesetas, que recoge gastos financie-
ros producidos por operaciones con entidades bancarias o
por avales que se hacen.

En total, tenemos un Debe de 282.111.000 pesetas. En
conjunto, la prevision de esta cuenta ha disminuido en
relaci6n con el afio anterior.

La procedencia, el Haber de esta cuenta resumen de
pérdidas y ganancias se cifra en 848.000 pesetas de exis-
tencias, también, finales en cuanto a gas; unas ventas
netas de 5.940.000 pesetas, que es el mismo concepto
de gas natural; unas subvenciones a la explotacién de
211.046.000 pesetas; unos ingresos financieros de
15.000.000 de pesetas, ya bastante inferiores a los de afios
anteriores; y unos beneficios del inmovilizado e ingresos
extraordinarios de 36.620.000 pesetas, que son correspon-
dientes a la amortizacién de las subvenciones que el Mi-
nisterio de Industria nos ha hecho para compra de material
del Centro de Investigacién y Desarrollo en Automocién.
Son unas amortizaciones que se hacen a cinco afios, por-
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que es material de investigacién, material electrénico.
En definitiva, tenemos un saldo deudor previsto de
12.657.000 pesetas para este afio.

Dentro de nuestras previsiones, como objetivos alargo
plazo, hemos considerado, fundamentalmente, la cons-
truccion de la nave para alquiler de empresas, que €s

-digamos- la oferta complementaria con la que, préctica--

mente, cerramos las inversiones fuertes en el Parque, en
cuanto a dotaciones del mismo, que son necesarias de cara
a la captacién de empresas. Nos queda ese tema del
polideportivo como oferta de calidad. Pero, en principio,
ahi quedaria ya cerrado, practicamente, todo el capitulo de
inversiones importantes que se estin haciendo en el Par-
que, de cara a captacién de empresas.

Se prevé a largo plazo, si esta primera nave de alquiler
funciona como pensamos, se prevé, efectivamente, hacia
finales del noventa y siete, noventa y seisnoventa y siete,
la posibilidad de una segunda nave, que venga a comple-
mentar esta primera.

Esto es, en esencia, son, en esencia, los Presupuestos
que presentamos de cara al afio noventa y cuatro para el
Parque Tecnolégico de Boecillo y cuéles son los movi-
mientos que prevemos en cuanto a nuestra cuenta de
resultados. Nada més.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Muchas gracias, sefior Gerente. Mi intencién
no es suspender la sesi6n, pero si existiera el minimo
inconveniente por parte de algin Procurador, suspenderia
la sesi6n durante diez minutos. Suspendida la sesion du-
rante diez minutos.

(Se suspende la sesi6n a las dieciocho horas treinta y
cinco minutos, reanud4ndose a las dieciocho horas cuaren-
ta y cinco minutos).

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Sefiorias, por favor. Reanudamos la sesién.
Para la formulacién de preguntas u observaciones, se
procede a la apertura de un turno de Portavoces de los
distintos Grupos Parlamentarios. En primer lugar, tiene la
palabra el Portavoz del Grupo Parlamentario Mixto, sefior
Herreros.

EL SENOR HERREROS HERREROS: Gracias, se-
fior Presidente. Yo, aunque parezca mentira, tengo encima
de la mesa los objetivos que se preveian para mil nove-
cientos noventa y tres y los que se prevén, en principio,
para mil novecientos noventa y cuatro. La verdad es que
tienen un gran parecido (posiblemente nopueda ser de otra
manera), y también la cuantificacion presupuestaria en
cuanto a la aportacién por parte de la Junta, que en mil
novecientos noventa y tres fueron 204.000.000 millones y
se prevén para mil novecientos noventa y cuatro
220.000.000. No sé si es simplemente, y es la primera

pregunta, como transferencias corrientes para gasto de-

funcionamiento del nuevo edificio de usos comunes. Se
preveia para mil novecientos noventa y cuatro €l inicio de
la zona deportiva o del polideportivo —parece que en la
iltima parte de su intervencién ya no mantiene la misma
esperanza que al principio de la misma intervencién-, pero
no se ha mencionado, para nada, el Instituto de Transfe-
rencia de Tecnologia o Centro de Investigacion Aplicada
que usted mencioné en una comparecencia que ya, hace
bastante tiempo, realiz6 en estas Cortes.

A mi, a tenor de todo lo que... de la informacién que
nos ha facilitado, y que yo agradezco de forma explicita,
y de los "dimes y diretes” que, constantemente, tienen en
jaque a este Procurador sobre el Parque Tecnolégico de
Boecillo, le gustaria, 0 me gustaria saber cudntas son, en
realidad, al dia de hoy, a la fecha de hoy, las empresas que
estan instaladas, y cuantas con un cierto grado de aproxi-
macion, que no resulte una letania extensisima, como se
ha hecho de forma permanente, pero que, hasta lo que yo
€onozco, nos da la impresién que no tienen unas expecta-
tivas muy serias de instalacién o mantenimiento. Y, 16gi-
camente, de esto se produce una dltima cuestién, porque
esto nos daria pie a seguir pensando que es un proyecto de
futuro realmente, como en muchas ocasiones se nos ha
explicitado, o, por el contrario, que tuvi€semos que hacer
una reunificacion de los diferentes intereses que en estos
momentos, con una denominacion u otra, se plantean en
distintos lugares de nuestra Comunidad Auténoma en
cuanto a la presencia de parques tecnol6gicos o de poligo-
nos en similares condiciones. La verdad es que, con eso,
al menos, nos dariamos por satisfechos en cuanto a la
informacién para saber, 16gicamente, a qué atenernos des-
de el punto de vista del apoyo o exigencia de mayor apoyo
presupuestario. Gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAQ): Muchas gracias, sefior Herreros. Por el Centro
Democritico Social, tiene 1a palabra el sefior San Martin. .

EL SENOR SAN MARTIN RAMOS: Gracias, sefior
Presidente. Agradecer la presencia de los datos suminis-
trados por el Gerente del Parque Tecnologico de Boecillo.
Muy bien, pues si nuestros datos son correctos, la evolu-
ci6n del capital social parece-que se va duplicando, casi
duplicando cada afio. De 915.000.000 en el noventa y dos,
hemos pasado en el noventay tres a2.4135, y en el noventa
y cuatro 3.265. Entonces, la opinién de este Grupo es que
consideramos que esta desproporcionado el capital con la
gestion; es decir, mucho capital y poca actividad. Creemos
que con esta financiacién deberia tenerse mas accién, mas
actividad. También, segin nuestras noticias, parece ser
que esa gestién estd mejorando; estd mejorando, me refie-
1o, nos referimos, sobre todo, a Crystaloid.

Le queremos preguntar al sefior Gerente hasta qué
grado se han cumplido las perspectivas o los objetivos del
afio noventa y tres. El sefior Herreros ya le ha preguntado
sobre las empresas existentes; entonces, yo voy a solici-
tarle sobre las previsiones, en ese sentido, para el afio
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noventa y cuatro; es decir, empresas nuevas, posible au-
mento de trabajadores, esa nave de alquiler, jse va a
llenar? El Parque recibe, segiin estos datos, transferencias
corrientes de Economia, en el noventay tres, 204.000.000;
en el noventa y cuatro, 220; con lo cual, representa un
incremento de un 7,8%. Queriamos saber el destino, el
destino concreto de esa cantidad.

Yo tenia aqui una anotaci6n de una duda, pero creo que
me la ha resuelto en su intervencioén, porque habia una
variacion de activos financieros en Economia, compra de
acciones, por valor de 450.000.000 y eso, claro, no corres-
pondia con el aumento de capital. La diferencia son
400.000.000. Parece ser, ha dado a entender, que nos
quedamos sin... o sea, el recorte en la ampliacion de
capital, parece ser que ha dicho, y ha dicho: "nos queda-
mos sin polideportivo”; pues sin polideportivo y algo mas,
porque, segun estos datos, parece ser que nos quedariamos
sin algo més.

Y sobre la empresa Crystaloid, pues, dos preguntas.
Una, ;qué cantidad ha invertido la Junta en esta empresa,
—sila tiene a mano~? Y una pregunta... claro, no sé si esto
est4 acorde con los Presupuestos, pero si me gustaria saber
por qué la Junta en esta empresa y no en otras. Muchas
gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAOQ): Gracias, seiior San Martin. Por el Grupo Par-
lamentario Socialista, su Portavoz, sefior Jiménez-Ridrue-
jo.

EL SENOR JIMENEZ-RIDRUEJO AYUSO: Mu-
chas gracias. Bueno, yo creo que entramos un poco en
materia ya esta tarde, ;no?. A mi me gustaria que me
desmintiera las cifras que le voy a dar: inversion de GES-
TURCAL inicial para las instalaciones del Parque Tecno-
I6gico, 3.700 millones; capital social previsto para el
Parque Tecnol6gico, 3.265 millones; ampliacion de capi-
tal en Crystaloid Europa, S.A., 800.000.000; pérdida de
200.000.000 por la operacién de "acordedén”, que reduce
los 420.000.000 de capital inicial de Crystaloid; es decir,
Crystaloid tenia 420.000.000 que se reducen a cero, para
ampliar posteriormente 800.000.000 y reducir las pérdi-
das. Consiguientemente, ahi van 200.000.000 de la Junta
que se pierden, que por cierto no estdn contabilizados, y
me gustaria saber por qué no se contabilizan; subvencio-
nes a fondo perdido de 1a Junta, 370.000.000, a Crystaloid;
operacién de préstamo avalado por las SGR a Crystaloid,
275.000.000; subvenciones de explotaci6n a Crystaloid...
perdoén, al Parque Tecnolégico de Boecillo, 204.000.000
un afio, 220.000.000 otro afio, y, desconozco la cifra del
afio noventa y noventa y uno (si me hace el favor, seria
oportuno disponer).

Yo calculo que aproximadamente la Junta, de sus

propios recursos, lleva incorporados al proyecto del Par- -

que Tecnolégico de Boecillo y a sus consideraciones no
menos de 8.000 millones de pesetas. Y me gustaria entrar

endetalle a ver qué es lo que hay detras de todos esos 8.000
millones de pesetas. Pero, antes de entrar en detalle, a mi
me gustaria hacerle ver hasta qué punto mi opinién del afio
pasado... y apelo al registro, apelo al Diario de Sesiones,
cuando yo le decia que era usted muy optimista, que los
Gerentes de lo piblico suelen ser enormemente optimis-
tas.

Hoy tenemos la liquidacién del noventa y dos, y usted,
el afio pasado, nos presentaba la estimacién del noventa 'y
dos. Y a mi me gustaria ir contrastando lo que eran sus
estimaciones en el noventa y dos y lo que han resultado
ser las liquidaciones del noventa y dos; 1a diferencia entre
sus deseos y la realidad.

En capital, la estimacién que usted nos hacia era de
1.715 millones; la liquidacién que nos ofrece ahora son
915.000.000, ;por qué? En reservas, ustedes estimaban
66,5 millones y en la liquidacién presentan cero millones,
i por qué? Enrel resultado del ejercicio usted decia que iban
a ganar 36,9 millones, y resulta que hemos perdido 66,5
millones, jpor qué? En tesoreria, ustedes estimaban
1.181,2 millones y nos presentan liquidaciones de 385,4
millones. En beneficios, ustedes nos decian 36,9, la liqui-
daci6n da 24,7. En ventas, ustedes nos decian... y sumo,
porque aqui ha habido unamala idea de alguien y ba hecho
que ya no podamos hablar de, diferenciadamente, ventas
y subvenciones; alguien, con alguna intencién de hacer
todo més simple para ellos y més dificil para la oposicién,

. ha juntado ambos conceptos en ingresos de explotacién, y

asi ya no sabemos, muy bien, cudnto son ventas y cuanto
son subvenciones. Pues, bien, en ventas mas subvenciones
la estimacién eran 179,4 millones y resultan ser 128,2; y
asi sucesivamente podria seguirle. ;Qué es lo que ha
pasado? ¢ Es la crisis, que ha tocado duramente al Parque
Tecnol6gico? jPero si el Parque Tecnol6gico no vende
productos en el mercado! ;Qué es lo que pasa? ;Por qué,
efectivamente, aquella previsién que yo tildaba de opti-
mista, realmente nos lleva a resultados tan frustrantes?

Le voy a decir mas. Le voy a decir que creo que hay
alguna irregularidad, incluso, en sus anotaciones, a no ser
que usted me demuestre que no las hay. En la auditoria de
Crystaloid, que obra en mi poder, y de laque luego hablaré
en extenso, dicen los auditores en un momento dado del
texto: "En la actualidad existe un desembolso anticipado
de 200 ... de 200... yo yano leo.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAQ): Perd6n. Suspendemos un momentin la sesién
hasta que se... hasta que venga otra vez la luz.

EL SENOR JIMENEZ-RIDRUEJO AYUSO: No,
puedo seguir, puedo seguir. De 250.000.000...

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Perd6n, perdén. Si, vamos... pero vamos a
interrumpir un momentin la sesién.
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EL SENOR JIMENEZ-RIDRUEJO AYUSO: Esta-
mos en un mar de dudas...

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAQ): Puede, puede continuar, don Zenén.

EL SENOR JIMENEZ-RIDRUEJO AYUSO: Pues
bien, en la auditoria, que yo —puesto que los responsables
de la Consejeria me dicen que no disponen de ella- le
ofrezco gustosamente, en la auditoria que, con fecha seis
de junio de este afio, realiza de las cuentas una empresa
independiente, Carazo and Guillamot, Sociedad Limitada,
de Madrid, se dice expresamente que "en la actualidad
existe un desembolso anticipado de 250.000.000 de pese-
tas sobre la citada ampliacién" -se refieren a la ampliacién
de capital de Crystaloid— "por parte del Parque Tecnol6gi-
co de Boecillo, Sociedad Anénima”. Y debo decir que si
esta computado en las cuentas de Crystaloid, pero no lo he
encontrado en las cuentas del Parque Tecnoldgico de
Boecillo, y me gustaria usted, que me dijera si lo tienen
computado y dénde.

No voy a molestarle mucho a usted con el tema de la
venta a distinto precio de los terrenos del Parque Tecno-
16gico que usted hace con la empresa GESTUR, porque
posteriormente tendremos oportunidad de hablar de ello.
Pero en la liquidacién de mil novecientos noventa y dos
se aprecia una partida de 179.000.000 en terrenos adqui-
ridos por parte del Parque a GESTURCAL, con un coste,
promedio, por metro cuadrado de 11.236,6 pesetas.

(Cémo es posible que usted le pague cerca de 5.000

“pesetas por metro cuadrado mds.caro el precio del metro
cuadrado a GESTURCAL de lo que GESTURCAL supo-
ne que es el precio de venta? Luego hablaremos con
GESTURCAL para que nos aclare.

{Coémo es posible que usted nos diga que prevén
451.000.000 en la cuenta de tesoreria y que los intereses
financieros sean 15.000.0007 A no ser de que me diga
usted que, efectivamente, esos 451,8 millones son ficti-
cios; y si son ficticios no se pongan, si no espera usted
recibirlos, no los incorpore, porque distorsiona usted las
cifras del activo y nos vuelve locos con su explicacion.

;Cudl es el coste de las naves?, esas naves que nos
anuncia usted, ;jcuil es su coste? ;Es la ampliacién de
capital prevista el mecanismo para financiar las naves?
¢ Por qué se empeiia usted en construir un polideportivo en
el Parque? ; Qué mania es ésa de que la calidad del Parque
depende del polideportivo? Estoy absolutamente seguro
de que si construyen ustedes un polideportivo se va a
infrautilizar. Y, ademas, en los noventa, hay que empezar
a pensar que el dinero piblico debe ser gastado con mu-
chisimo masrigor de lo que lo hemos hecho en los ochenta.

Por lo demis, 1as cuentas del Parque Tecnol6gico que
usted nos ha presentado me siguen pareciendo optimistas,
y el afio que viene le traeré las liquidaciones del noventa
y tres y volveremos a empezar.

Pero no queria dejar de pasar la oportunidad de hablar
de Crystaloid Europa, Sociedad An6nima. Y no queria
dejar de hablar de ella, porque ya es una empresa publica
desde el wreinta de abril y porque no quiero que me la
escamotee usted en su discurso, porque el Parque Tecno-
16gico es quien posee las acciones de Crystaloid Europa y
es, por lo mismo, su responsabilidad.

Si no he entendido yo mal la operacién —y me puedo
equivocar, porque no soy un contable, yo le echo muchas
horas a esto y acabo por fin entendiéndolo a medias, pero
yo no soy un contable; por tanto, reconozco me puedo
equivocar, y se me equivoco no dude usted en decirmelo;
al contrario, se 1o agradeceré enormemente, porque esta es
una sesién informativa-, si yo no he entendido mal, uste-
des en Crystaloid, inicialmente, tienen 420.000.000 de
pesetas de capital, inicialmente, de los que la Junta —si no
tengo mal los datos—aporta 200.000.000. Como quiera que
las pérdidas de la empresa llegan a los 1.170.000.000 de
pesetas en cuatro afios, 1.170.000.000 de pesetas —segin
la auditorfa- en cuatro afios, ustedes se ven abocados a
hacer una operacién de acordeén para reducir las pérdidas
y reducen el capital en 420.000.000, de los que de 1a Junta
hay 200.000.000, y producen una ampliacion de capital de
800.000.000, lo que convierte a la Junta en mayoritaria.
Pero, a partir de aqui, ya las cosas me empiezan a descua-
drar; hasta ahi lo entiendo y entiendo perfectamente los
datos que ustedes proporcionan. Los menos 317.000.000
de la estimacién del noventa y tres son el producto de la
diferencia entre las pérdidas reputadas de 1.117.000.000,
que antes hablaba, menos 420.000.000, incorporando, por
lo tanto, una modificacién, los resultados del ejercicio del
noventa y dos son 415.000.000 negativos, m4s los resul-
tados estimados negativos del noventa y tres, que son
433,9, darian, aproximadamente en dos afios, 800 y pico
millones en los dos ultimos afios la empresa perderia
800.000.000. Téngase en cuenta que en estos dos afios la
empresa piensa vender, aproximadamente, 40.000.000 el
primer afio y 42.000.000 el segundo; ustedes dicen
60.000.000, la auditoria dice 42.000.000. Incluso aceptan-
do 60.000.000-su cuenta-, 40.000.000 mas 60.000.000 en
ventas, todo lo que por ingresos realiza la empresa son
100.000.000 y las pérdidas que ustedes reputan son
845.000.000, menos los 420.000.000 que han reducido por
acordeon, se quedan en los 317,4. Creo que he hecho bien
el célculo.

¢ Se puede mantener una empresa como Crystaloid,
que vende 100.000.000 en dos afios, pero pierde
850.000.000 o 840.000.000 en esos dos afios? ;Tiene
sentido?

Mis. Si es que la auditoria ~y espero que no se me
apague otra vez, al hablar de la auditoria, los plomos-, si
es que la auditoria lo dice con todo rigor. La auditoria dice
una cosa absolutamente palmaria, 1a dice en el seis del
noventay tres, en el seis del noventa y tres, es decir, hace
muy pocos meses todavia... Bien, no lo encuentro, pero
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estd. Dice textualmente la auditoria que a finales del afio
noventa y dos, a partir de los datos contables que la
auditoria reputa -y que suponemos cierto, es una auditoria
externa, es decir, de unaempresa seria, solvente-, dice que,
segtn la Ley de Sociedades Anénimas, esta sociedad debe
ser considerada, a todos los efectos, como en quiebra
técnica. Ya sé que luego puede venir una administracién
publica y reflotar lo reflotable. Pero ;tiene sentido esto?
No tiene sentido. ; Le estd presionando a la administracién
piblica alguien desde la oposicion, le ha escuchado usted
alos Grupos de 1a oposicion, a los Portavoces de los demés
Grupos o al Portavoz Socialista que queremos que se
mantengan los cuarenta y tres empleos a cualquier precio?
¢ No estamos diciendo que no pongan ustedes en riesgo el
Parque Tecnolégico por el mantenimiento empecinado de
un proyecto que no tiene salida?

Y seguimos. La cuenta de resultados del noventay tres
estima 376.000.000, perdén, estima 317,447 millones,
porque ~como decia- los resultados del ejercicio... las
pérdidas acumuladas se minoran por el hecho de la opera-
cién acordeén que reduce el capital en 420.000.000. Aun
asi, quedan pendientes 376.000.000 de pérdidas, aun asi,
después de esa operacion. Y, de pronto, uno se encuentra
que los resultados del ejercicio del noventa y cuatro,
"hélas!", como dirian los franceses, son 24.000.000 posi-
tivos. Pero ;c6mo?, ;no estd perdiendo, afio tras afio, la
empresa 450.000.000, o 460.000.000, o 430.000.000?
;{Co6mo es posible que de golpe en el noventa y cuatro
salgan resultados positivos? ;No se les ha ido la mano?

Vamos a ver. Pasemos donde hay que mirar, y donde
hay que mirar es en la cuenta de explotacién. Y cuando
uno ve las previsiones del noventa y cuatro, bueno, entien-
de bien el conjunto de los saldos del Debe, parecen razo-
nables. Pero cuando va a los ingresos de explotacién se
encuentra que se dice que, a partir del afio noventa y cuatro
—por razones que no se explican bien—, se pasa desde una
liquidacién de ingresos de explotacién de 62.000.000 por
ventas —supongo-, fundamentalmente, a 486.000.000 de
pesetas de ventas. ;Qué pasa? La empresa multiplica sus
ventas por seis en época de crisis. No lo entiendo. No sé
muy bien quién se inventa este dato, pero ya no es opti-
mismo, ya es irresponsabilidad; no tiene mucho sentido.
Y, ademas, afiaden unos beneficios por ingresos extraor-
dinarios —que no se explican— de 171.000.000 de pesetas.
jHombre!, asi hace beneficios cualquiera. El papel lo
resiste todo.

Se estiman, insisto —y vuelvo a atrds de nuevo-, se
estiman en el noventa y tres 433,9 millones de pesetas
como pérdidas del ejercicio... En realidad, si fuéramos
honestos con el papel, en realidad, las pérdidas acumula-
das no serian 376,1 millones, sino “como he dicho antes—
las pérdidas en el noventa y cuatro, bien computadas
—salvo que se me demuestre-, la cifra que realmente debe-
ria estar colocada contablemente en la previsién del no-
venta y cuatro —y ustedes colocan una que, a mi juicio, no
es correcta~ deberia ser 751,3 millones de pérdidas. Y le

ruego a usted que me explique por qué en los resultados
de ejercicios anteriores ponen ustedes 376,1 de pérdidas y
no, como tenian que poner, 751,3 millones. Y espero una
explicacién, porque, si no, yo creo que deberian ustedes
devolver los presupuestos para rehacer las cuentas. Y
acepto que puedo estar equivocado, todos lo podemos
estar, de hecho.

O sea que, en definitiva, lo que le ruego que me
conteste es cuil es el motivo segin el cual ustedes com-
putan 376,1 millones de pesetas en la cuenta de pérdidas
acumuladas, en lugar de 751,3, que, a mi juicio, contable-
mente, serfa la partida exacta y correcta.

;Cree usted —y le ruego una contestacién exacta, al
margen de lo que estamos diciendo que han dicho los
auditores—, cree usted que en condiciones de mercado,

" incluso con una politica activa de subvenciones de la

Junta, una empresa cuyas pérdidas totales entre el ochenta
y nueve y el noventa y tres ascenderian a 1.171.000.000
de pesetas hubiera sobrevivido si no hubiera mediado la
participacién de la Junta? ;Me puede usted explicar cuél
es el motivo que induce a la Junta a meter 800.000.000 de
pesetas en una empresa quebrada, si no es o bien por el
prurito de mantener la inica empresa que est4 funcionando
en este momento en el Parque —si es que podemos llamarle
a esto funcionar—, o bien porque hay intereses ocultos, que
me gustarian fueran desvelados?

Mire usted, si en el balance de situacién se estable-
ciese lo que yo reputo la auténtica cuenta de pérdidas y
ganancias, que son menos 751.000.000 —que con los
420.000.000 harian los 1.171.000.000 de los que yo ha-
blaba-, si reputasen esa cifra, 751,3 millones, en lugar de
los 376.000.000, que usted me va a explicar, porque
yono sé¢ de dénde salen, la cuentatotal del pasivo, su
cuenta de pasivo, pasaria de 1.050.000.000 de pesetas a
675.000.000. Y no quiero saber qué conflicto tendria usted
para intentar reducir o el inmovilizado inmaterial ~que no
lo puede reducir-, o el material ~que no lo puede reducir,
o las existencias —que no las puede reducir—, o los deudores
—que no se pueden reducir-, o la tesoreria ~que no puede
usted reducirla-. ; De dénde reducimos? Si yo tengo razén,

* esto querria decir que todo el balance de esta empresa es

absolutamente esculpido a cincel artificialmente.

Por otra parte, y ya en el terreno de las estimaciones,
quisiera distinguir claramente... Hasta ahoraestoy hablan-
do de hechos; a partir de ahora, de sus estimaciones. Por
otra parte, su balance presenta un beneficio reputado
de 24,5 millones, después de unas pérdidas tan impor-
tantes -433.000.000 el afio pasado y el lastre de los
1.171.000.000 acumulados de los dltimos cuatro afios—. El
argumento se hace descansar en la mejora sustancial de la
cuenta de explotacidn, a partir de los ingresos de explota-
cién por ventas. Desde los 95.000.000 estimados con
optimismo en €l noventa y tres, insisto, se pasa a 486,
multiplicando las ventas por seis, o casi por seis. En un
contexto de situacién como la actual, a mi me parece muy
irresponsable, sinceramente.
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Y en el mismo periodo ~y aqui un hecho curiosisimo,
que yo creo que es donde estd la clave que me permitié a
mi llegar a la inconsistencia absoluta de todo esto—, en el
mismo periodo las aportaciones factoriales -me refiero a
las aportaciones de factores de produccion, en este caso

materias primas o equivalentes- y aportacién de mano de .

obra, en el concepto de consumos de explotacién, cuando
ustedes nos dicen que las ventas se van a multiplicar por
seis, los consumos de explotacién se multiplican s6lo por
tres: jenhorabuena! Porque eso no es posible. M4s audn, los
gastos de personal, en el mismo periodo, s6lo se multipli-
can por 1,2. Van a multiplicar ustedes por seis la produc-
tividad del trabajo. Excelente. Van a ser, en un periodo
como éste, los dnicos que son capaces de incrementar la
productividad de 1a mano de obra en un 600%. Fijese. El
contenido de sus ventas pasaria de 0,268, es decir, 268.000
pesetas por peseta pagada de... perdén, 268... miento,
estoy diciéndolo mal, perdén de nuevo; 0,268 pesetas de
ventas por peseta de personal, van a pasar ustedes a 1,83
pesetas de venta por peseta de personal. Quiere decir esto
que si ahora cada persona trabajando s6lo obtiene 0,2
pesetas por cada peseta que recibe —fijese qué negociazo-
- el afio que viene van a pasar a recibir ustedes, a obtener,
1,8 pesetas por ventas por cada peseta metida en trabaja-
dor; es decir, multiplican por nueve las pesetas que le van
a producir la venta de los productos por trabajador. Es que
esto es impensable. Este es un ejemplo para las facultades.
Yo le propongo a que el proximo dia vaya usted a la
Facultad de Econ6micas y les explique ustedes, les expli-
que usted c6mo va a -conseguir un resultado tamafio.
(Cémo es posible aumentar por seis la productividad del
trabajo? ;C6émo multiplicar por tres las posibilidades, las
ventajas que se derivan de los "inputs” que ustedes utili-
zan? ;Como por cada peseta de personal, que antes les
daba a ustedes 0,20, es decir, 20 céntimos, mafiana ~"hé-
las!"-, por arte de maravilla, porque la empresa pasa a ser
publica...? Curiosa paradoja: es justamente porque pasa a
ser piblica que empieza a proporcionar 1,8 pesetas por
peseta gastada en trabajador. ; Todas piblicas! Si todo esto
es cierto; todas piblicas. No esperemos un minuto més, y
usted como Consejero de Economia.

Tampoco me parece que existan razones capaces de
justificar los 171.000.000 de pesetas de ingresos extraor-
dinarios. Sefior Gerente, yo creo que estas cuentas no son
aceptables. Y creo que he distinguido claramente entre lo
que me parece errores contables, frivolidades de estima-
cién y anticipaciones inflacionarias. Le ruego que me vaya
contestando las tres cosas. Acepto larectificacién, si cabe,
en los errores contables. Acepte usted su error en las
estimaciones para ¢l afio noventa y dos, y expliqueme
c6mo va a conseguir en el noventa y cuatro resultados tan
fant4sticos. Muchas gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
‘GUIRAO): Muchas gracias, don Zenén. Por el Grupo
- Parlamentario Popular, su Portavoz, sefior Aguilar.

EL SENOR AGUILAR CANEDO: Muchas gracias,
sefior Presidente. A tenor de la intervenci6n que ha tenido
el Gerente de 1a empresa Parque Tecnol6gico de Boecillo,
realmente este Portav6z no puede contenerse, en el sentido
de que algunas de las afirmaciones que he oido comience
a desmentirlas, por inciertas, porque entonces dejariamos,
posiblemente, una duda tremenda, y es bueno, sefior Pre-
sidente, que esas dudas se disipen.

Hago una afirmacién rotunda: no hay 8.000 millones
de pesetas de la Junta de Castilla y Le6n, tal y como se ha
dicho por el Portavoz que me ha precedido en el uso de la
palabra, invertidos en los términos que €I ha manifestado.
Esa afirmacién es necesaria, es rotunda; adema4s, es la
verdad. '

Pero, con independencia de que el sefior Gerente.
espero que dé una cumplida respuesta a los temas que se
han planteado, este Portavoz, sefior Presidente -y me estoy
dirigiendo a usted, permitamelo, pero simplemente a efec-
tos de ampararme en esa Presidencia-, este Portavoz lee el
Orden del Dia y ve que de lo que aqui se viene a tratar es
del Parque Tecnol6gico de Boecillo como empresa, Par-
que TecnolGgico de Boecillo S.A., que, ciertamente, cier-
tamente tiene la méxima participacién en Crystaloid. Pero
siresulta que de esta comparecencia lo que vamos a hacer
es lacomparecencia del Gerente de Crystaloid, yo creo que
seria bueno el que se pidiese esa comparecencia ante esta
Comisi6n, y, por lo tanto, todas las afirmaciones que aqui
se han hecho también podrian, sin duda, ser respondidas,
y ademds, este Portavoz no se veria, no se veria, posible-
mente, ante una dindmica de imposibilidad de contestar,
toda vez que venia preparado para una cosa y, realmente,
se replica con otra.

Pero, sefior Gerente de Parque Tecnolégico de Boeci-
llo S.A., nos interesa mucho que deje usted muy claro algo.
que yo le voy a preguntar a usted en esta intervencion.

Primero: nosotros hemos hecho una apuesta por Par-
que Tecnoldgico de Boecillo S.A. bajo un concepto de lo
que debe ser un Parque Tecnol6gico, y yo le he oido a usted
decir que, ciertamente, hay peticiones de empresas para
instalarse en ese Parque. Quiero que me diga cuantas.
Quiero que me diga cuintas empresas est4n instaladas en
el Parque. Quiero que me diga usted si lo que cuestan esas
naves de alquiler, 620.000.000 de pesetas de unas naves
nido, son porque tienen ustedes peticiones. Quiero que me
diga usted si ese polideportivo que usted pretende cons-
truir lo es, como ha dicho, para mejorar la calidad del
Parque, y en qué va a beneficiar eso al Parque Tecnol6gi-
co, porque el Parque se encuentra integrado ya en presen-
cias... 0 se encuentra conocido como tal por otras institu-
ciones de dmbito internacional. Pero, don Zen6n Jimé-
nez-Ridruejo, me tengo que dirigir a usted, permitame,
sefior Presidente... bueno... por alusiones...

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Siga...
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EL SENOR AGUILAR CANEDO: Bueno, pues no
digo don Zené6n Jiménez-Ridruejo, digo sefior... retiro lo
de don Zen6én Jiménez-Ridruejo, y digo sefior Gerente.
Mire usted, yo si que no soy un experto contable, yo si que
no SOy un economista, y aqui parece ser que se enfrenta
Goliat frente a Sansén; pero, mire usted, yo he sumado
—porque eso si que me lo ensefiaron hace mucho tiempo-,
y he restado —porque eso si que me lo ensefiaron hace
mucho tiempo~. Y yo de Crystaloid, concretamente la
liquidaci6én del noventa y dos, hago la siguiente operacion,
simplemente la hago, € invito a los sefiores Procuradores
que me sigan en la operacion, porque es muy sencilla de
hacer, y quien no sepa hacer esta operacion mal puede
mantener ~que es una simple suma y una simple resta- lo
de los 8.000 millones de pesetas. Muy mal lo puede
mantener. Siganme, sefiores Procuradores —se 1o pido-,
con papel y lapicero.

Miren ustedes: 322,291, sumados 415,156, dan
737,447. Menos 420.000.000 de pesetas de capital social
dan los 317,447 que lleva buscando algin Procurador que
me ha precedido en el uso de la palabra y algin Portavoz
que me ha precedido en el uso de la palabra. Eso es asi.
Esa sumaes asi. Pero sume usted, y sigan ustedes sumando
conmigo, para luego restar, y también es muy sencillo.
317,477 mas 433,932 dan 751,379; menos un posible
aumento del capital de 400.000.000 de pesetas, nos da lo
que se esta buscando, los 375,909 menos... suméindole los
24.530.000... Ya empieza a comprenderse el tema —se lo
agradezco sinceramente~, ya empieza a comprenderse.

Pero es que la afirmacidn, la afirmacién ha sido tan
rotunda, sefior Presidente, que me he visto obligado, me
he visto obligado a hacer estas sumas. Y esas sumas y esas
restas sabemos hacerlas todos. Pero, claro, ordenar un
discurso, sefior Gerente, que yo espero que usted mucho
mejor que yo sabrd desmontarlo, como el que nosotros
hemos oido, realmente, es escalofriante. Pero este Procu-
rador tiene que hacer unas manifestaciones muy claras. Y
son las siguientes.

Primero. Que el balance que se presente de cualquier
empresa a esta Camara es una previsién. Que no es vincu-
lante. Que es una informaci6n a las Cortes por ser una
empresa que recibe subvenciones, y que, por supues-
to, el aumento del capital no estd encubierto, puesto que
yo le he oido decir al sefior Gerente, y también que
me lo explique —o esa operacion...... segunda-, que hay
75.000.000 de pesetas para adquisicién de acciones de
otras empresas —puede ser Crystaloid- y 25.000.000 mas,
que serfan 100. Y, si vamos a dividendos pasivos, como
me supongo que €s posible que se vaya, de acuerdo con el
Articulo 22 de la Ley de Sociedades An6nimas, me salen,
en esta teoria de este Procurador, que asumo, pero que
puede ser equivocada, me salen los 400.000.000 de pese-
tas.

Y yo, desde luego, no soy ni economista, ni desde
luego entiendo mucho de contabilidad, pero me lo dicta el

sentido comun, y, ademés, hago esa interpretacién de los
nimeros como otro Procurador ha hecho otra interpreta-
cion, a lo cual tiene perfecto derecho.

Rechazo, sefior Gerente —y también usted me lo va a
tener que explicar-, plenamente, aunque sea una auditoria
quien diga que se estd en quiebra técnica, rechazo, sefior
Gerente, el que ustedes, ustedes mantengan una empresa
en quiebra técnica. Pero es que, ademds, el mantener una
empresa en quiebra técnica, cuando se le pueda inyectar
de alguna medida o en alguna manera mayores ventas,
mayor tecnologia, mayor profundizacién en el mercado,
mayor capacidad de reaccién, entonces, realmente, si tu-
viésemos que cerrar todas las empresas de la Administra-
cién Central que se encuentran en quiebra técnica desde
bace afios, y asi 1o arrastran, realmente seria escandaloso.

Pero ésa es también una afirmacion de este Procurador,
sin mayor valor, y, por supuesto, no la tomen ustedes por
donde amarga.

Repito que esas son las cuentas que este Procurador ha
echado respecto a lo que he oido aqui, y yo desearia que
el sefior Gerente me diga si ciertamente son asi 0 no son
asi. Si tengo un error, me lo diga, lo acepto, y entonces,
humildemente, pues diré que efectivamente estoy equivo-
cado. Pero, por supuesto, no admito esa afirmacioén, salvo
que usted también, sefior Gerente, me diga lo contrario,
que la Junta ha puesto ahi 8.000 millones de pesetas.

Por lo demis, sefior Gerente de Parque Tecnolégico de
Boecillo, los objetivos que usted nos ha participado alargo
plazo pues realmente nos parecen adecuados. Y dice usted
que tiene usted que renunciar a ese polideportivo; bueno,

* pues, mire usted, no pasa tampoco absolutamente nada. Lo

primero es que el Parque TecnolGgico cuente con una
posibilidad de instalacion de empresas en €1, que, al pare-
cer, se va traduciendo en realidad, y que entiendo que si
esa empresa que estd ahi instalada, que es Crystaloid,
maifiana desapareciese, sefior Gerente, posiblemente ddba-
mos un gran traspié en esta Comunidad y posiblemente
nos echdbamos nosotros mismos la tierra encima, que,
realmente, sea lo que a lo mejor se pretende.

Pero usted, sin duda, va a dar cumplida respuesta a
cuantos interrogantes han surgido aqui, y, en definitiva, si
tiene que comparecer, o usted lo cree, o lo cree el Grupo
de la Oposicién, o lo cree nuestro Grupo, o lo cree cual-
quier otro Grupo presente en la Cdmara, el Gerente de
Crystaloid lo haria.

Yo, st en los nimeros me he equivocado, no soy un
experto; si en los nimeros, si en esa suma que yo he hecho
aqui me he equivocado, no soy un experto, pero entiendo,
entiendo que ésa puede ser la explicacién. Gracias.

EL SENOR JIMENEZ-RIDRUEJO AYUSO: Sefior
Presidente. Por interpelacién, por alusién personal directa,
“Santa Rita, Rita, Rita, 1o que se da no se quita"...
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EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Espere un momentin.

EL SENOR JIMENEZ-RIDRUEJO AYUSO: Sefior
Procurador, reclamo el uso de la palabra.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO

GUIRAQ): Espere un momentin.

EL SENOR JIMENEZ-RIDRUEJO AYUSO: Es aho-
13, porque...

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): No, espete, espere un momentin. Vamos a ver.
En primer lugar, sefior Aguilar, Su Sefioria y el resto de
los Procuradores tienen el amparo de su Presidente. En-
tonces, ha habido una alusién; entonces, vamos a... treinta
segundos y también, después, también treinta segundos le
concedo a usted.

EL SENOR AGUILAR CANEDO: ...que aceptaba...
Pero, bueno, esto o treinta y tres. {Si da lo mismo! Es Io
mismo. '

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAOQ): Don Zendn, don Zenén, don Zendn tiene la
palabra.

EL SENOR JIMENEZ-RIDRUEJO AYUSO: Mu-
chas gracias, sefior Aguilar, por los treinta y tres segundos.

Mire, le voy a decir la cifra exacta. La Junta de Castilla
y Ledn, segin nuestros cilculos —que ruego, porque los he
explicitado punto a punto, uno a uno- (insisto, no com-
prenden las subvenciones del Parque Tecnoldgico entre el
ochenta y nueve, noventa y noventa y uno, porque no me
constan), insisto, salvo las subvenciones de capital del
ochenta y nueve, noventa y noventa y uno, las cifras que
yo le he dado suman, con perdén de los presentes, Ia
montonera de 9.134 millones, no 8.000 o m4s, 9.134
millones. Sefior Aguilar, si es verdad lo que usted me dice,
no viene en los documentos, no viene. Lo sabe usted, pero
no viene. Si es verdad que hay 400.000.000 mis de una
ampliacién que aqui no esta consignada, y yo le creo y lo
acepto, si hay 400.000.000 mas de una ampliacién no
consignada, entonces es verdad que en vez de los
715.000.000 de pérdidas puede usted perfectamente con-
signar 376.000.000; pero la prevision del capital social de
laempresa ya no serian 800.000.000, sino 1.200 millones,
¥ no los veo, y no los veo —el seiior Gerente nos lo va a
- explicar; entonces, si hay 400.000.000 de pesetas mas
incorporados como ampliacién de capital que no sepamos
de la Junta, la montonera serian 9.534 millones. Espero
que no sean.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Sefior Aguilar, ;quiere...?

EL SENOR AGUILAR CANEDO: Muchas gracias,
sefior Presidente. S6lo tres segundos. Mire usted. Yo he
hecho mi composicién de Jugar respecto a lo que pienso 'y
opino como Procurador, que, legitimamente, tengo dere-
choy, porlo tanto, no vinculo a nadie, pero doy un apunte
en el sentido de que mis nimeros, realmente, sean €sos.
Abora nos lo van a explicar, ahora nos 1o van a explicar.
Y la montonera..., creo que estd usted equivocado en la
montonera; también nos lo van a explicar, sin duda. Y si
no, le he dicho a usted que el Gerente de Crystaloid nos
explicard la montonera u otra cosa, pero, en definitiva nos
lo explicarén. Yo creo que con esto...

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAOQ): El sefior Gerente tiene la palabra para contes-
tar a las intervenciones de los Portavoces de los Grupos.

EL SENOR GERENTE DE LA EMPRESA PUBLI-
CA "PARQUE TECNOLOGICO DE BOECILLO, S.A."
(SENOR MENENDEZ CERBELO): En cuanto a las pre-
guntas planteadas por don Antonio Herreros sobre el tema
de los 204.000.000 en el noventa y tres, 220.000.000 en el
noventa y cuatro, transferencias, efectivamente son trans-
ferencias, son transferencias para gastos corrientes de la
sociedad. No he relacionado, no he mencionado el centro
de transferencia de tecnologia del que hablé en su momen-
to porque este centro ha derivado, y, claro, siempre que
estamos hablando aqui, hablamos de proyectos y habla-
mos de presupuestos. Siempre hablamos de algo que se
prevé que se va a hacer y que vamos a intentar hacer. El
centro de transferencia de tecnologia, como tal gran centro
de transferencia de tecnologia que se habia previsto, ha
dado paso a una serie de centros tecnolégicos incorpora-
dos en red, en la red de centros tecnol6gicos, de los que
algunos de ellos si que se han instalado en el Parque
Tecnol6gico de Boecillo. Esa es la explicacién de por qué .
no aparece ya el centro de transferencia de tecnologia
como gran centro del que habiamos hablado.

En cuanto a la implantacién de empresas en el Parque,
el grado de implantacion, que es, quiz, lo inmediato y de
lo que se discute pricticamente siempre, yo si que querria
aclarar un tema bastante concreto. Estamos hablando de
parques tecnol6gicos y estamos hablando de éxitos o
fracasos de parques tecnolégicos; hasta el momento, los
que se atreven a cuantificar cudndo un parque tecnolégico
ha tenido éxito o ha fracasado, Io hacen con una visién de
diez, quince afios, segin la Asociacién Internacional de
Parques; la OCDE es m4s arriesgada y dice que hay que
hacerlo hacia los doce afios. Y estamos hablando de la
media de los parques tecnol6gicos mundiales, entre los
que incluimos los norteamericanos, los japoneses, los
alemanes, etcétera, paises mucho mas poderosos que no-
sotros econdmicamente y mucho mas desarrollados tecno-
16gicamente. Esto quiere decir que es una labor muy dificil
y muy complicada, porque un parque tecnolégico impone
una serie de restricciones en el acceso a sus empresas que,
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evidentemente, hacen eliminar un porcentaje elevadisimo
de empresas de las que pudiera hablarse.

Pero, ademis, por lo que oido, y no concretamente a
usted en su intervencion, sino en otras intervenciones, me
parece que todos hablamos de parques tecnol6gicos y
decimos parque tecnol6gico y, sin embargo, el concepto
que tenemos no es el mismo, estamos hablando de cosas
diferentes. Porque, por lo que he oido aqui, el Parque
Tecnol6gico parece ser que se reduce a un recinto en
Boecillo, al que interesa cuanto antes llenar del maximo
numero de empresas, a ser posible de alta tecnologia, y que
su rentabilidad est4 a través, por un lado, en la cuenta de
resultados de la sociedad que lo gestiona o de la creacién
inmediata de empresas y de empleo. Yo no comparto esa
teoria, ni muchisimo menos; tampoco la comparte la Jun-
ta,, la Junta estd defendiendo un parque tecnolégico tal
como se entiende en todo el mundo por parques tecnol6-
gicos. Porque si lo entendemos tal como se plantea aqui,
como lo ha planteado alguien aqui, resulta que el parque
tecnolGgico es un fin en si mismo; es decir, lo habremos
convertido practicamente en un poligono industrial, con
unas instalaciones mejoradas, pero en un poligono indus-
trial, porque se limita a hacer eso, a llenarse cuanto antes
de empresas.

Para nosotros, ¢l Parque Tecnolégico es un medio, no
es un fin en si mismo; es un medio del que se vale la Junta
de Castilla y Le6n para llevar a cabo una determinada
politica tecnolégica. Es uno de los muiltiples medios de los
que tiene que valerse; evidentemente, no es el tnico, ni
mucho menos el mas importante, pero es unmedio del que
se dota para buscar la forma de hacer una determinada
politica tecnolégica. Y, en ese sentido, el Parque es, ade-
ma4s de un recinto —que ojald lo llenemos cuanto antes, por
descontado; nadie dice que no-, es un recinto y es una
actuacién en la que lo que se trata es de fomentar €l que
las empresas intercambien tecnologia entre si, el fomentar
el que las universidades y los departamentos de investiga-
cién estén presentes en ese campo. A la universidad se la
ha atacado siempre porque ha vivido de espaldas a la
sociedad, y, sin embargo, el Parque Tecnolégico digamos
que se presta a ser el campo de juego para que todas estas
conexiones se produzcan; para crear un clima tecnol6gico
no s6lo en el Parque, sino en toda la regién de Castilla y
Ledn, transcendiendo los muros del Parque, para que todas
nuestras empresas se beneficien de esa comunicacién, de
ese intercambio tecnol6gico, incluyendo las empresas que
ya existen, en este momento, en nuestra Comunidad y que
necesitan ser apoyadas tecnologicamente para ser compe-
titivas. Un parque tecnol6gico es todo eso mas una rela-
ci6én con empresas, con investigadores, con departamentos
de 1+D de toda Espaiia, de toda Europa, de la Comunidad
Econémica Europea; es una actuacién mucho més com-
pleta. Si lo reducimos a sus muros, a sus muros exclusiva-
mente y a la implantacién o no de empresas de forma
inmediata, hemos fracasado como parque tecnolégico,
habremos acertado como poligono industrial.

Pero, evidentemente, no estamos actuando en la linea
de hacer una politica tecnol6gica de cara al futuro. En este
sentido estamos trabajando, porque queremos —repito— un
parque tecnoldgico. Si nos centramos en lo que es el
recinto en si, en lo que se estd consiguiendo en cuanto a
implantacién de empresas en el Parque, al momento ac-
tual, a hoy, disiento totalmente de lo afirmado por el sefior
Jiménez-Ridruejo, que dice: Crystaloid, Unica empresa
del Parque Tecnol6gico; estd mal informado. Crystaloid
es la primera empresa, evidentemente, que se instald y alli
estd; pero ademas en el Parque Tecnoldgico, en este mo-
mento, estin en funcionamiento CEICALSA, que es una
empresa que se dedica a la promocion de otras empresas,
es un centro de empresas innovacion, es una sociedad
andnima que esti trabajando en el Parque. Est4 San Caye-
tano, Divisién Internacional, que es una empresa que,
derivando de una empresa de cartonajes de Valladolid,
estd haciendo en el Parque la labor de disefio de nuevos
embalajes y la bisqueda de nuevos materiales aplicados
al embalaje. Estd EDIBON, que es una empresa que se
dedica a fabricar material did4ctico informético, para en-
seflanza fundamentalmente en las universidades, que ex-
porta por todo el mundo. Est4 Cabit, que es una empresa
que hace visi6n artificial por ordenador. Est J. J. SOFT,
que es una empresa de correo electrénico. Llevo seis
contadas hasta ahora, ya funcionando. Son pequefias em-
presas, evidentemente, una gran parte de ellas porque
estin —djgamos— instaladas en el temas del CI, dentro del
CI. Est4 Grupelec finalizando las obras de su fabrica, es
una f4brica importante; en la primera quincena de diciem-
bre esperan estar en producci6n ya, es decir, dentro de este
mismo afio; han hecho una fabrica de cerca de ochocientos
metros cuadrados y prevén un empleo de unas cincuenta
personas, es ya una fabrica de ciertarelevancia. Tiene unas
obras bastante adelantadas, en cuanto a construccién de su
propia fabrica, una empresa llamada IMPROGESA, que
espera en febrero ya, mais o menos, estar fabricando (lleva
las obras muy adelantadas),. Es una empresa de robética
y de ingenieria que cuenta, aproximadamente, emplear a
veinticinco personas. Esta haciendo sus obras de instala-
cién el Centro de Tecnologia Laser (luego volveré sobre
é1). Empieza esta semana sus obras de instalaci6n el Cen-
tro de Investigacion y Desarrollo en Automocion.

Estos son hechos concretos y realidades concretas del
Parque Tecnol6gico al dia de hoy. Creo que es algo mas
de una empresa instalada en el Parque.

Pero, ademds, como parque, en la otra faceta, que
estamos trabajando para crear ese clima tecnolégico que
decimos que es necesario en Castilla y Ledn, donde tradi-
cionalmente esto, hasta ahora, no nos ha preocupado de-
masiado y quiz4 sea una de las causas por las que cada vez
que hay algin movimiento anormal, y vamos a decir en
temas agricolas, en temas de nuestros monoproductos
—vamos a decir asi-, nos echamos a temblar. Ademd4s el
Parque ha conseguido unas relaciones empresas—universi-
dad que han dado como resultado la creacién del Centro
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de Investigacion y Desarrollo en Automocién, en el que
hay tres departamentos de la Escuela Superior de Ingenie-
ros Industriales que se van a hacer su investigacién apli-
cada al Parque; que han creado una sociedad que preside
FASA Renault, que esti dentro de la sociedad; en la que
estd Michelin, enla que est4 Lingotes Especiales, en la que
estd el grupo IRAUSA de Burgos, en la que estd IBER-
DROLA, en la que est4 1a Caja de Ahorros de Salamanca,

en la que est4 el Ayuntamiento de Boecillo y el propio’

Parque Tecnol6gico. Ha creado el Centro de Tecnologia
Laser, en el que estd... llevado por el departamento de
Fisica Aplicada I1I de la Facultad de Ciencias, en investi-
gacién y desarrollo de temas de l4ser, y en el que estin
implicadas como socios empresas como Aceros M.C,,
TRACOINSA, GOVIMAR, Engranajes Castilla, Talleres
Zinc, Talleres Pasahi, todas ellas del poligono de San
Crist6bal, empresas que hasta ahora habian estado total-
mente desasistidas y en todos sus temas de corte y de
soldadura, etcétera, etcétera, estaban teniendo que recurrir
a otras regiones porque aqui no existia, y que estan impli-
cadas en crear este centro junto con la universidad en el
Parque Tecnol6gico. Estan el Centro de Ahorro y Diver-
sificacién Energética, que es un departamento de 1a Escue-
la de Ingenieros Industriales y de la Escuela Politécnica,
que junto con las empresas BESEL, ESCAN, FRIHER,
IGC, José Manuel Martin, estin trabajando, también, en
un centro de Ahorro y Diversificacién Energética.

Es decir, hemos puesto a trabajar juntos en proyectos
comunes a varios departamentos de la universidad con un
montén de empresas de diversos sectores. Estamos traba-

‘jando en colaboracién con un importante departamento de
Ja Facultad de Medicina y un laboratorio farmacéutico que
hemos localizado nosotros, que estin estudiando la posi-
bilidad de comercializar sus avances, con dos proyectos
de desarrollo ya en estudio; los avances de un importante
departamento de la Facultad de Medicina de Valladolid.

Se estan negociando varios proyectos de colaboracion
entre empresas del Parque y los Centros Tecnol6gicos; hay
varios en camino. Se estd haciendo una accién de colabo-
racién con la Direccién General 16 de la Comunidad
Econémica Europea, en las que estamos en una conexion
con los Parques Tecnol6gicos de Burdeos y Louveigne la
Neuve, que subvenciona integra la propia Direccién Ge-
neral 16 de la Comunidad Europea, para que nos benefi-
ciemos no s6lo nosotros, como parques, de €sos otros
parques que estin mas desarrollados, porque son mas
antiguos y tienen una implantacién ya mucho més adelan-
tada, sino las propias empresas del Parque y de Castilla y
Leon, las universidades y los centros tecnolégicos de cada
zona. Y de ello van a salir proyectos comunes de trabajo
y van a salir posibilidades de clientela entre unos y otros,
porque dentro de esta accién se financia ese tipo de rela-
ciones. Surgi6 laidea de trabajar con el programa SPRINT
de ]a Direcci6n General 13 por esta misma via.

Se habla mucho dltimamente, se ha hablado de la

accién "Valladolid Ciudad Piloto Urbano", que ha sido

concedida para desarrollar, con un presupuesto de
600.000.000 de pesetas en una accién urbanistica cuyo
proyecto presenta el Ayuntamiento de Valladolid, tal vez
algo hayamos tenido que ver como Parque Tecnolégico
con nuestros contactos y conocimientos en la Direccién
General dieciséis para que esto se conceda a Valladolid;
digo que tal vez hayamos tenido que ver algo, porque alli
somos ya gente bastante conocida en el terreno tecnolégi-
co.

Y resulta que €se es un proyecto que ha presentado el
Ayuntamiento de Valladolid a Bruselas —que est4 a punto
de aprobarse™, y entre los elementos importantes en que
basa la presentacion del proyecto y por qué se le debe
conceder figura el Parque Tecnol6gico de Boecillo; las
fuertes relaciones del Parque Tecnol6gico de Boecillo con
la Universidad, la presencia en el Parque Tecnolégico de
Boecillo del Centro de Tecnologia Laser, y del Centro de
Investigacién y Desarrollo en Automocién, que son los
que van a hacer toda esa actuacion, practicamente la van
a llevar ellos a cabo, porque se trata de una operacién de
limpieza y de adecentamiento de fachadas por tratamiento
laser, de estudio de lo que puede influir 1a contaminacién
ambiental en los monumentos etcétera, etcétera.

Se han establecido una serie importante de relaciones,
entre nosotros y facilitadas por nosotros alas empresas que
trabajan con nosotros y con las Universidades de la Re-
gion, con otras Universidades como pueden ser Birming-
ham, Lovaina, Rennes, Southampton, etcétera, etcétera.
Esté colaborando con nosotros como Parque Tecnol6gico
en ¢l apoyo al Centro de Investigacion y Desarrollo en
Automocion el Ministerio de Industria y Energia, y estd
colaborando financiando importantemente el Centro de
Investigacion y Desarrollo en Automocién. Est4 partici-
pando con nosotros también el Ministerio de Industria y
Energia, a través del CEDETTI, en el Centro de Tecnolo-
gia Léser, colaborando activamente.

Estamos dentro de una operacién denominada "Euro-
management”, que es un programa que, junto con el CE-
DETTI -también perteneciente al Ministerio de Industria
y Energia-, estamos desarrollando en apoyo a la investi-
gacién y desarrollo tecnolégico en PYMES, y en este
momento estamos trabajando-en auditorias de I+D gratui-
tas para empresas de aqui, concretamente Tecnologia del
Zinc, Sistemas Técnicos Interactivos, IMPROGESA, FA-
SESA, San Cayetano, Potencia y Control, INDAL, Lingo-
tes Especiales, Cavit y Abad Industrial, se estdn benefi-
ciando de esta actuacién.

Estamos trabajando en el apoyo y asesoramiento a una
empresa de Castilla y Le6n que ha ganado una adjudica-
cién para desarrollar un Parque Tecnol6gico en Nairobi,
en Kenya.

Estamos participando en asambleas, reuniones, actos

universitarios con las Universidades de Salamanca, Le6n
y Valladolid.
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Estamos plenamente reconocidos y se nos reconoce la
labor que estamos haciendo en la Asociacién Espafiola de
Parques Tecnol6gicos, en la Asociacién Internacional de
Parques Tecnol6gicos que redne més de doscientos par-
ques de todo el mundo, en el Ministerio de Industria y
Energia con los programas que estamos desarrollando con
ellos, en lIa Comunidad Econémica Europea, Direcciones
Generales doce, trece, dieciséis.

Tenemos contactos y colaboracién con mds de dos-
cientas empresas en este momento de todo el mundo. Es
decir, se nos estd reconociendo una labor realizada, que
como verdn es a donde yo queria ir desde el principio, de
que el Parque Tecnol6gico es muchisimo mas que un
recinto que es preciso llenar a toda prisa, que es mucho
maés que todo eso, que es generar potencialidades para las
empresas de toda la regién castellano-leonesa. Y esto se
hace por la via del intercambio tecnolégico, de la comu-
nicacion y del trabajar conjuntamente las empresas y los
departamentos de investigacién.

He hecho esta exposicion, tal vez se me ha hecho un
poco larga, pero creo que es que tenia que contestar a una
serie de preguntas que al final son confluentes. Y es que
siempre tengo la sensacién de que el Proyecto de la Junta
de Castilla y Le6n de Parque Tecnol6gico sélo coincide
en el nombre con lo que se dice por parte de algunos de
los representantes de los grupos politicos aqui, que se
centra exclusivamente en lo que es el espacio fisico del
parque. ‘

Respecto a las preguntas... bueno, en cuanto a las
previsiones, con un grado de aproximacion l6gica, perd6-
nenme, se me quedaba la pregunta. Mire, todo esto que
hemos hecho en el afio noventa y tres, que le he expuesto
que hemos iniciado el afio con una empresa instalada en
el parque y lo vamos a cerrar con seis... siete empresas
trabajando efectivamente, y otras tres en instalacién en el
parque —y estoy hablando del afio noventa y tres—; nuestra
actuacion en el parque arranca de abril del afio noventa y
dos, es decir, hemos pillado los seis meses del noventa y
dos y el afio noventa y tres de la crisis. Y digo que arranca
de abril del noventa y dos, porque no acepto lo de que el
parque existe desde hace cuatro o cinco afios; existiria en
la mente de quien lo cred el crearlo hace cuatro o cinco
afios. Hace cuatro afios se tomaria acuerdo de Junta de
Consejeros para crearlo, a partir de ahi habria que haber
buscado un sitio donde ubicarlo, hacer un plan parcial de
la zona, aprobar ese plan parcial, hacer un estudio de
impacto medioambiental y urbanizar la zona, en lo cual se
fueron tres afios y pico. Es decir, si yo llego a estar en el
Parque Tecnoldgico hace cuatro—cinco afios, como se dice
que existe —que no estaba, yo me he incorporado cuando
ya el proyecto estaba en marcha-, todo lo que hubiera
podido hacer con un posible inversor en el parque cnando
viniera a ver dénde se iba a instalar, era ensefiarles un pinar
y decirle: pues, mire, por alli donde estdn aquellos pinos
va a estar su parcela. O un pinar en obras de urbanizacion

y el sefior, desde luego con toda la razén del mundo, me
habria dicho: mire, acabe usted su parque y cuando lo
tenga en disposicién de ser utilizable me avisa.

El parque esta en disposicién de ser utilizable desde
abril del afio noventa y dos, hace aiio y medio en este
momento; es cuando se ha podido disponer de los servicios
de agua, gas y electricidad, sin tener todavia los servicios
complementarios del edificio de servicios comunes.

Por lo tanto, repito, durante el segundo semestre del
noventa y dos més todo el afio noventa y tres, con toda la
crisis que estamos padeciendo no s6lo nosotros, sino en
todo el mundo, el parque estd dando pasos positivos en
cuanto a implantacion de empresas. Y esto no es optimis-
mo, esto son realidades.

Las previsiones que tenemos para el noventa y cuatro
siempre son previsiones. Si que le puedo decir que esta-
mos en unas negociaciones bastante avanzadas con varias
empresas. El problema es que hemos aprendido a que no
se puede hablar de las empresas, en concreto, porque luego
resulta que, bueno, puede haber interferencias, sobre todo
en aquellas que son de procedencia nacional, y que la
implantacién en el Parque de Boecillo puede ser aqui o
puede ser en otro sitio.

Hay una empresa que se llama FASESA, que ya tiene
totalmente perfilado el proyecto, y que suponemos, inclu-
so, que puede iniciar las obras antes de que finalice este
afio. Estd en este momento de decision, tiene solicitado ya,
tiene hecho todo su programa, y est4 a punto de tomar la
decision ya de iniciar las obras. Es la empresa que fabrica
el material didéctico electrénico, el hardware, que EDI-
BON lo hace como software. Y hay otras dos empresas
mas que esperamos cerrar a primeros de afio también, del
afio que viene, una empresa ¢s de aqui de Valladolid,
concretamente, €, incluso, en su publicidad, pues, como
una nota, digamos, que ellos piensan que es importante
para ellos, pues, se estd poniendo ya de préxima instala-
cién en el Parque Tecnolégico de Boecillo.

Negociaciones, tenemos muchas en curso, tenemos
muchas realmente. Lo que pasa es que de las muchas
negociaciones que se tienen, la experiencia que tengo de
estos dos afios que llevo al cargo de este tema, pues,
efectivamente, es que muchas se quedan en el camino,
muchisimas; es una labor bastante ingrata en cuanto a
captacién de empresas y de inversiones. Pero, desde luego,
las perspectivas que pensamos que plantea el afio noventa
y cuatro son bastante buenas, sobre todo, ademas, si apoya
un poco la reactivacién econémica general del pais, que
es, quiz4, una de las grandes rémoras, y una de las malas
suertes con las que ha podido arrancar el Parque Tecnol6-
gico de Boecillo en el momento de su puesta en marcha.

En cuanto a las preguntas del sefior San Martin, me
dice que es desproporcionado el capital con la gestién,
porque la evolucion del capital social va a ser de 3.265



6840 Cortes de Castillay Ledn

COMISIONES - N° 233

millones. Ya expliqué antes que esa era la propuesta
inicial, la real se queda en 2.865. Y volvemos un poco a
lo que acabo de explicar hasta ahora en este momento,
(no?, es un capital social que se destina, fundamentalmen-
te, a activos de la sociedad para servicios a las empresas
del parque. Por lo tanto, no hay una relacién directa,
evidentemente, entre lo que se invierte en hacer un edificio
de usos comunes para todas las empresas del parque, o en
un edificio de naves de alquiler, con lo que es luego la
gestion, digamos, los ingresos de lo que es €l parque en si
mismo; no tiene relacién. Son inversiones fuertes que, si
las conseguimos finalizar dentro del afio noventa y cuatro,
pricticamente, se van a quedar ahi, es una inversion que
hay que hacer, en un principio, en todos los parques; los
parques por eso no son iniciativas privadas, porque hay
que hacer unas inversiones importantes al principio y los
beneficios normalmente son beneficios més bien sociales
o miis bien tecnol6gicos que beneficios en dinero contante
y sonante; sino, los parques los crearia la iniciativa priva-
da, indudablemente.

Hasta qué grado se han cumplido los objetivos del
noventa y tres y previsiones para el noventa y cuatro, creo
que ha quedado contestado con la contestacién que hemos
dado al sefior Antonio Herreros.

El de transferencia corriente de 220 millones de pese-
tas ya lo he explicado también anteriormente, en su mo-
mento.

Recorte en la ampliacién de capital sin polideportivo

y algo mds. No, sin polideportivo nos quedamos; el algo

- mds, la diferencia ya est4 presupuestada en el afio noventa

y tres para poder suplir la diferencia en cuanto al edificio
de naves de alquiler. '

La cantidad que tenemos prevista para invertir en
Crystaloid, ya se ha hablado aqui més veces, son 800
millones de pesetas.

Y por qué la Junta esti en esta empresa y no en otra,
no soy yo quien se lo debe contestar; soy el Gerente del
Parque Tecnolégico de Boecillo, exclusivamente.

En cuanto a la intervencién del sefior Jiménez Ridrue-
jo, yo queria hacer... Bueno, por un lado, pedirle perdén si
en alguna de las cosas en las que tengo que contestar me
la he comido, porque ha hablado usted muy ripido, y la
verdad es que no me da tiempo a tomar nota de todo lo que
dice.

Y, en segundo lugar, vale un poco lo que acabo de decir
para el sefior San Martin. Me est4 preguntando que cuales
son los criterios de la Junta, y que qué piensa hacer la
Junta, y por qué hace la Junta. Yo no lo sé, soy un humilde
gerente de Parque Tecnol6gico de Boecillo, S.A.; yo no
disefio politica, no disefio politica industrial, me limito a
cumplir con las instrucciones que se me dan en cada
momento por mi Consejo de Administracin, y punto.

Tampoco le voy a poder dar cuenta de todo lo que usted
me pide exhaustivamente sobre Crystaloid, y en esto me
hago eco de lo que le acaba de decir hace poco el Portavoz
del Grupo Popular, porque yo no soy el Gerente de Crysta-
loid. Las cuentas de Crystaloid se las sabra perfectamente
bien quien las ha elaborado, que es el Gerente de Crysta-
loid. Desde luego, yo, en este momento, he venido, seguin
la citacién que se me ha hecho, dispuesto a contestar de
las cuentas del Parque Tecnol6gico de Boecillo y las
previsiones del noventa y cuatro; en modo alguno sabia
que se me iba a preguntar sobre Crystaloid en esta compa-
recencia. Ya digo que Crystaloid tiene su gerente.

En cuanto a las inversiones de 8.000 millones que
puede haber hecho la Junta. Pues, mire, usted dice que
GESTURCAL 3.700 millones, no lo s¢, GESTURCAL es
otra empresa que yo no gestiono tampoco, es otra empresa
de la que yo no soy gerente y, por lo tanto, no le puedo
responder.

Capital previsto, 3.265 millones en cuanto al Parque
Tecnol6gico, minorado en 400 millones de pesetas; ya lo
hemos dicho antes también. La ampliacién de capital,
evidentemente, serian 800 millones en Crystaloid; €sa esta
ahi.

Luego se ha... he visto ahi una serie de datos. Subven-
ci6n a fondo perdido de la Junta a Crystaloid, 370 millo-
nes; sociedades de garantia reciproca a Crystaloid, 265.
No lo sé, no lo sé. Vuelvo a repetir, yo no estoy en la
gestion de Crystaloid, ni estoy en la Junta de Castilla y
Leoén. Soy el Gerente del Parque Tecnolégico de Boecillo,
que vengo a contestar de mis presupuestos.

La subvencién a explotacién del Parque Tecnol6gico
de Boecillo de 204 pasa a 220 este afio, efectivamente.
Dice que desconoce las de ochenta y nueve, noventa y
noventa y uno. Yo el dato del noventa y uno no lo tengo
aqui a mano, ochenta y nueve y noventa no existiamos,
ochenta y nueve y noventa no existiamos, por lo tanto, no
ha habido subvencion posible.

Soy optimista. Pues, mire, si ademdas de lo que tengo
encima para sacar al Parque Tecnol6gico de Boecillo
adelante fuera pesimista, yo, de verdad se lo digo, sefior
Jiménez-Ridruejo, que no habria sobrevivido hace ya
bastante tiempo.

Contrastar las estimaciones del noventa y dos y las
liquidaciones reales, pues, mire, seguimos en lo mismo,
las estimaciones del noventa y dos son estimaciones, y las
liquidaciones reales son liquidaciones reales; igual que
contrastaremos en su momento las del noventa y cuatro y
tendremos que contrastarlas con las reales. Tratamos de
aproximarnos los méximo posible, pero no siempre esti
en nuestra mano el que eso se cumpla.

Me habla de capital estimado 1.715 millones, y en
realidad 915. Pues, efectivamente, ha habido recortes,
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" efectivamente, ha habido recortes que estan por encima de
lo que yo pueda hacer o no pueda hacer.

El resultado del ejercicio, 66.500.000 negativos, en el
afo... me parece que habla del afio noventa y dos,
66.500.000, efectivamente, y si que habia una subvencion;
lo que pasa es que en el afio noventa y dos no se cobr6 esa
subvencioén.

Nosotros, siguiendo un proceso ~y yo creo que lo he
dicho mas veces— de prudencia contable, nuestros gastos
y nuestros compromisos los contabilizamos cuando se
producen, pero nuestros ingresos via subvenciones los
contabilizamos cuando cobramos efectivamente el dinero.
Y es un criterio de prudencia contable que estamos apli-
cando a rajatabla.

Como usted comprenderd, nosotros empezamos en el
afio noventa y uno, a finales, y, por lo tanto, nosotros,
cuando se cierra el ejercicio, es cuando tenemos derecho
a cobrar las subvenciones, que es cuando podemos justi-
ficar los gastos; y, por lo tanto, siempre saltan al afio
siguiente. Y, como saltan al afio siguiente, cuando cerra-
mos ese ejercicio no contabilizamos esos ingresos porque
no hemos recibido el dinero.

Lo mismo sucede cuando ve una discrepancia entre
tesoreria, 1.181 millones, y lo que es la liquidacién,
385.000.000. Efectivamente, si en el capital nos han cor-
tado 800.000.000, en nuestra tesoreria también hay
800.000.000 de pesetas menos.

En cuanto a irregularidad en las anotaciones, habla de
laauditoria de Crystaloid, que habla de un desembolso de
250.000.000 de pesetas que no aparecen. Yo no sé si usted
ha visto la auditoria del Parque Tecnoldgico de Boecillo
de ese afio; bueno, pues, ahi estdn, y usted lo habré visto.
Nuestra auoditoria... El Parque Tecnol6gico es una socie-
dad andnima, que no est4 obligado a hacer auditotias por
la Ley de Sociedades Anénimas o alcanzamos ese vare-
mos minimo-, pero que, como empresa publica, nos he-
mos impuesto la obligacién de auditarnos anualmente,
;eh? -y figura en nuestros estatutos—, por empresa de
reconocido prestigio. Y asilo estamos haciendo. Y nuestra
auditoria se hace por una empresa, por Arthur Andersen
concretamente, se aprueba en el Consejo de Administra-
cién del Parque y en la Junta General de Accionistas, va
al Registro Mercantil —como el de cualquier otra sociedad
anénima- y, ademd4s, va a la Intervencién General de la
Comunidad. Es decir, es una... son unas cuentas lo sufi-
cientemente claras y contrastadas como para poder decirle
que ahi estan. Aparte de eso, tenemos una auditoria trimes-
tral, también voluntaria.

En cuanto a la compra de terrenos a GESTURCAL,
evidentemente, yo no s€, tampoco, las cuentas de GES-
TURCAL. Si que sé que se estin vendiendo a 4.500
pesetas a las empresas del Parque. Si que sé que, cuando
se hizo la oferta a GESTURCAL para la compra de terre-

nos, nos dijeron un precio, 11.250 pesetas, y que yo
propuse a mi Consejo de Administracion, el cual acepté
ese precio. Yo no gjecuto... En ese momento, yo no soy el
que dice si se copra 0 no se compra, ni fijo el precio. Soy
un Gerente de un Parque Tecnol6gico, sefior JiménezRi-

- druejo, no tomo decisiones que son de Consejo de Admi-

nistracion.

Me dice, otra vez, que tenemos una prevision de
451.000.000 de pesetas en tesorerfa, y que los intereses
financieros son 15.000.000. Eso no es que sean ficticios,
son intereses que, efectivamente, se esperan obtener, s6lo
que esos 451.000.000 que habia previstos en tesoreria van
a durar muy poquito... iban a durar muy poquito en el
Parque; ahora ya nada, porque han desaparecido. Pero han
desaparecido como polideportivo, del que ya hemos ha-
blado antes, ;no? Pero, evidentemente, si eso llega a salir,
esos dineros, aproximadamente, en el mes de febrero o
marzo del afio siguiente ya estaban gastados. Son dineros
comprometidos ya durante ese afio anterior, si llega a salir.

En cuanto a por qué me empefio en el polideportivo.
Pues, mire, me empefio en el polideportivo porque es una
oferta del proyecto inicial de la Junta, que lo vendié la
Junta en su momento como algo que ahi estaba ese poli-
deportivo. Y es una oferta de calidad, evidentemente.
Nosotros no estamos, en este momento —digamos-, traba-
jando... Las empresas, si estan en el Parque, son empresas
con una-calidad —vamos a decir asi-, no s6lo en cuanto a
sus productos, sino en cuanto a la gente que trabaja en
ellas, que vienen exigiendo instalaciones —digamos~ de
ocio, paralelamente a las instalaciones de lo que es el
propio Parque. Le puedo dar un ejemplo. No somos el
unico Parque, evidentemente, que tiene instalaciones de
esie tipo; concretamente, pues, le puedo citar: el de Mélaga
tiene un campo de golf dentro, tiene un campo de golf
dentro; el de Zamudio tiene un campo de fitbol... no sé.
Bueno, cada uno tene... Y esto no es un problema de
emulacién de Parque a Parque, esto es un problema que
las empresas con las que nosotros negociamos y tratamos
tienen, generalmente, desde el personal directivo hasta la
mano de obra, ;eh?, desde el personal directivo hasta la
mano de obra son cualificados, y exigen unas calidades
determinadas.

De todas las maneras, sigo diciendo; me empeifio en el
polideportivo, y 1o seguiré incluyendo, aunque, evidente-
mente, estoy aceptando con resignaciéon que cada afio
salte, y no hago de ello una batalla.

Y, por lo que a mi respecta, pues, después de todo esto,
no tengo nada mas que contestarle.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Gracias, sefior Gerente.

EL SENOR GERENTE DE LA EMPRESA PUBLI-
CA "PARQUE TECNOLOGICO DE BOECILLO, S.A."
(SENOR MENENDEZ CERBELQ): No. Me falta...
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EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAQ): {Ah!, perdén.

EL SENOR GERENTE DE LA EMPRESA PUBLI-
CA "PARQUE TECNOLOGICO DE BOECILLO, S.A."
(SENOR MENENDEZ CERBELO): Respecto a la inter-
vencion del sefior Aguilar, evidentemente, yo estoy de
acuerdo con usted practicamente en todo lo que ha dicho.
Estoy de acuerdo en que las cuentas son tal como las ha

dicho usted; estoy de acuerdo con usted en que, realmente, '

yO no soy quién para meterme en la contabilidad de otra
empresa, por mucho que pertenezca al Parque Tecnol6gi-
co de Boecillo, porque no soy el que la hace, ni el que la
disefia.

En cuanto a la posible ampliacién, efectivamente, de
400.000.000, esta contemplado por la via de que el par-
que tiene una, de la que hemos hablado, de 100.000.000
de pesetas incorporados, nuestras posibles inversiones
financieras, que representa el 25% de la ampliacion de
400.000.000 que es obligatorio desembolsar al hacer una
suscripcion.

Creo que no tengo ninguna otra cosa mas. Nada més.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAQ): Gracias, seiior Gerente. En turno de réplica, y
ajustandose al maximo por todos los Portavoces, tiene la
palabra el Portavoz del Grupo Mixto, sefior Herreros.

EL SENOR HERREROS HERREROS: Gracias, se-
fior Presidente. Y, efectivamente, en breve. En relacién
con las empresas, al margen de la vision, la verdad es que
lo conocido o lo informado por usted, pues, conforta, en
cierto modo, siempre y cuando se pueda después contras-
tar; porque, en alguna ocasion, cuando empezamos a ha-
blar del asunto de Crystaloid, tuvimos la oportunidad, la
Comisién de Economia, de desplazarnos a ver esta empre-
sa, y la verdad es que nos hicieron un truco absolutamente
increible, que llegamos a entender que aquello no era una
empresa con ese rango de exigencia que —parece ser—usted
sigue afirmando —y me parece que es absolutamente legi-
timo~, como para entender que pudiera mantenerse, si no
es por el prurito de ser la primera. Si ahora no es la vinica,
desde luego, yo me alegro extraordinariamente, y de poder
confirmar —no porque tenga la mas minima duda respecto
de lo que se ha planteado—, pero de poder confirmar la
‘relacién de empresas, a las que ha hecho referencia, que
estos momentos estdn instaladas, pues, nos parece que
seria interesante todo el trabajo o el proceso que se estd
realizando. No es mi cometido el hacerlo asi, perono tengo
ningn tipo de empacho en plantearme las cosas tal como,
en principio, aqui se escuchan.

Es verdad que podemos tener cada cual una concep-
cion diferente de las cuestiones-y que se puede plantear
una politica tecnol6gica determinada. Pero tiene que en-
tender que esta Comisién, o los Procuradores en la oposi-

¢ion, pues, nos motiva el que haya inversiones, el que haya
inversiones cuantiosas, y que, légicamente, intentemos
deducir si esas inversiones tienen una productividad con
un criterio muy genérico, pues, para hacer nuestra funcién
de asentimiento o de disentimiento que pueda apoyar,
corregir o, incluso, incrementar partidas presupuestarias
para que eso pueda ir adelante.

Y yo, con ese mismo criterio, simplemente, me gusta-
ria poder conocer una explicacion respecto de los benefi-
cios no distribuidos que rezan en los Presupuestos Gene-
rales de la Comunidad Aut6noma de Castillay Le6n, y en
relacién con el Parque Tecnolégico de Boecillo, que en la
liquidacion del afio noventa y uno son negativos en
66.500.000; en la estimaci6n... vamos en la liquidaci6n del
noventa y dos se apunta 36.000.000, casi 37.000.000
positivos. (Cudl es la previsién para el noventa y tres?,
cuando ya se apuntan 39.500.000 de resultado negativo,
con la aportacion de la Junta, que también hace referencia,
y que entonces puede establecerse un criterio de valora-
cién, acaso meramente contable, y no en el orden de la
politica tecnolégica, que tendremos oportunidad de cono-
cerlo con m4s detenimiento. Y lo digo por contrastacion,
que era larazén por la que pediamos que hubiera informa-
ci6n al respecto, porque en los mismos Presupuestos Ge-
nerales de la Comunidad de Castilla y Le6n afio noventa
y cuatro se habla del volumen de negocio, con la liquida-
cién del noventa y dos, la estimacién del noventa y tres y
la previsi6n del noventa y cuatro —no voy a darles las
cifras—; pero se dice produccién unidades fisicas y queda
absolutamente en blanco en cada uno de los ejercicios. No
sé si eso responde o es simplemente un fallo mecanogri-
fico —como ya se han detectado algunos esta mafnana-.
Gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAQ): Gracias, sefior Herreros. Por el Grupo Parla-
mentario del CDS, sefior San Martin.

EL SENOR SAN MARTIN RAMOS: Gracias, sefior
Presidente. Es 16gico que aunque aqui el tema es presu-
puestos, presupuestos Parque Tecnol6gico de Boecillo, se
hable mucho, y sobre todo de una empfesa, la empresa
Crystaloid. Pero este Portavoz no hizo mas que dos pre-
guntas: que....... por la Junta, y por qué en esta empresa y
no en otras. Yame ha contestado el sefior Gerente, aunque
habia muchas cosas que preguntar. Pero creo que serén,
por ejemplo, ventas realizadas, previsiones de ventas,
reduccion de plantilla, si se ird reduciendo, si las personas
que tenia COMELTA en Madrid siguen alli, si ya se han
dado de baja, etcétera, etcétera. Pero eso, quiz4, seamotivo
de una comparecencia de otro tipo.

Pero no me... Yo queria hacer una pregunta, para
nuestro conocimiento —es también muy breve-, que €s si...
el proceso del personal en Crystaloid: si se hareducido y
qué proceso sigue, si seguird reduciéndose. Muchas gra-
cias. -
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EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Gracias, sefior San Martin. Por el Grupo Par-
lamentario Socialista, el sefior Jiménez-Ridruejo.

EL SENOR JIMENEZ-RIDRUEJO AYUSO: Mu-
chas gracias, sefior Presidente. Bueno, debo decir, sin
ninguna duda, ademds, con toda lealtad y con todo...
porque creo que hemos sido leales con el Gobierno Regio-
nal en este tema, que me reafirmo plenamente, que nos
reafirmamos, como Grupo Parlamentario, en nuestra in-
terpretacién contable; que subrayo que existe error de
cémputo en la cuenta de pasivo de la empresa y que
solicito la retirada formal del documento diez del presu-
puesto.

Y debo decir que aprovecho la ocasién para agradecer
la aportaci6n, que yo creo que es una aportacién de preci-
sion, porque la precision es muy importante en los temas
econémicos. Del capital efectivo de Parque Tecnol6gico
yo tenia computados 3.265, tal como venia; usted me dice
que son 2.835 —me ha parecido oir-... jeh?

EL SENOR GERENTE DE LA EMPRESA PUBLI-
CA "PARQUE TECNOLOGICO DE BOECILLO, S.A."
(SENOR MENENDEZ CERBELO): 400.000.000 menos.

EL SENOR JIMENEZ-RIDRUEJO AYUSO: Si.
2.835, 6 65 —perdén-, 400.000.000 menos. Tomo nota.
Pero también le voy a decir una cosa: ya se lo he ofido
alguna vez, y me gustaria que usted supiera que nosotros,
cuando le hacemos comparecer aqui, no lo hacemos a
titulo estrictamente personal; no es estrictamente a la
persona ni al empleado, sino, fundamentalmente, estamos
compareciendo aqui en cuanto que su posicion refleja y
revela la politica que sobre el Parque y sus instalaciones
tiene la Junta. Y, por lo tanto, es obvio que no hace falta
sacar balones fuera. Yo ya entiendo que usted tiene su
responsabilidad limitada estrictamente al campo explicito
de los temas gerenciales, y no de los politicos; y eso se lo
acepto de antemano.

Debo decir que usted no es responsable del pasado,
pero la Junta de Castilla y Le6n si. Y, por eso, no se
exculpe usted por el pasado; usted empieza su andadura
hace dos afios, pero la Junta comienza su andadura, real-
mente, pues ~Si No me equivoco™, en ¢l momento en que
firma el veintiocho del uno del ochenta y ocho su partici-
pacién y presencia en PRODICAL, que es la empresa que
empieza a gestionar la promocién de 1o que va a ser ¢l
Parque Tecnol6gico. Y eso me permite decir que, si bien
el Parque Tecnolégico no ha tenido subvenciones de ca-
pital, husmeando entre tanto en PRODICAL, me encuen-
tro otra subvencién de 169 millones de pesetas que afiadir
ala montonera, mds los 16 millones de participacién de la
Junta en PRODICAL —-que también se perdieron—, mas los
12 millones de pesetas de pérdidas de cierre de PRODI-
CAL, que los pagé 1a Junta. Entonces, rectificando -y no
me cuesta nada rectificar, porque me parece que es de ley—-
lo que yo habia dado como cifra, la montonera no son los

9.134 millones, sino solamente, estrictamente, 8.901 mi-
Ilones; bien, 8.901 millones que comprende todo 1o que la
Junta ha aportado en relacién con el Parque. Me parece
que ¢s una cifra tan significativa que se compara con el
Fondo de Compensacién Interterritorial del afio pasado, 1o
cual da indicio de hasta qué punto es una cifra importante.

Yo no... yo sé que, de alguna manera, la retérica es el
oficio de los politicos, pero usted dice que no es politico;,
nos ha saltado con unaretdrica de la cual muchas cosas yo
comparto, si muchas de las cosas que ha dicho usted yo
las comparto plenamente. Y fijese que no le voy a decir
que yo venia aqui a hablar de Presupuestos, cosa que le
dije al Gerente del... no, no, si usted me dice y me cuenta
cuestiones que no tienen nada que ver son presupuestos y
que son proyectos y planes de la empresa yo encantado, e
incluso si Io que me dice es si creo que usted estd haciendo
un trabajo razonable, yo diria también que si. Pero es que
ésano es lahistoria, yo creo que la historiano es ésa. Como
tampoco es la historia la idea de que se lleve el discurso al
hecho de que el que estd contra Crystaloid est4 contra el
Parque Tecnolégico. Yo creo que justamente es lo contra-
rio: el que esta contra Crystaloid estd a favor del Parque
Tecnol6gico de Boecillo. Y el Grupo Socialista esta tan
interesado en el parque como lo estd usted, sefior Gerente,
se lo garantizo, y usted lo sabe bien, porque yo he hablado
alguna vez con usted y desde el primer dia le dije: es muy
arriesgado dejar que la apariencia de empresa locomotora,
la apariencia de empresa locomotora, sea una empresa tan
endeble tecnol6gicamente y con tan poco arrastre como
Crystaloid. Y le dije, ademés: ventee usted por la via de
FASA Renault, porque por ahi un laboratorio de cualquie-
ra de los componentes de FASA Renault seria mucho
mayor arrastre que Crystaloid. Y usted me dijo: "ojo con
el monocultivo", a lo que yo le contesté: "es cierto, eso es
verdad, pero, si FASA Renault se va, no se preocupe usted,
se acabg"”, o sea, si FASA Renault se va de Valladolid, no
es s6lo el Parque Tecnolégico lo que se pone en riesgo, se
pone en riesgo todo lo demds; buena gana de decir que
ponemos en riesgo el Parque Tecnol6gico por apostar por
FASA Renault; apostamos por FASA Renault a muerte,
porque, sino, la alternativa es muy dura, pero no s6lo para
el Parque Tecnol6gico. Luego, entonces, involucremos, y
yo creo que usted ha hecho un esfuerzo serio -y se lo
agradezco, ademas—, y creo que el Consejero 1o ha hecho
también —me gusta hablar bien de €l cuando no esti-,
sinceramente, que han hecho un esfuerzo serio, porque,
efectivamente, han intentado conseguir un laboratorio con
participacion de FASA Renault; no es exactamente lo que
hubiera sido deseable, pero est4 bien. Yo eso lo aplaudo.

Mire, yo no le voy a criticar a usted que participe en
actos académicos, jc6mo le voy acriticar yo que participan
ustedes en actos académicos! Encantado. Lo que pasa es
que no me engorde usted curriculum, o sea, si no por
engordar usted el curriculum de actos académicos deja de
suspender usted la asignatura del Presupuesto de Crysta-
loid, side lo que yo estoy hablando aqui es del Presupuesto
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de Crystaloid. Yo he venido aqui a hablar del Presupuesto
de Crystaloid, que es parte del Presupuesto del Parque
Tecnol6gico, como he venido a hablar del Parque Tecno-
16gico. Y, en definitiva, el error estd en confundir el Parque
con Crystaloid.

Por otra parte la semi6tica o el lenguaje es muy impor-
tante, porque nos hace ver c6mo estdn las cosas més allq
de los deseos y la voluntad, y usted ~le he anotado, porque
tengo la costumbre de escribir segin hablan- ha dicho las
siguientes frases, cuando relataba todas esas empresas,
fijese que yo le he dicho "funcionando”, y usted me ha
contestado "estin en obras, esta previsto, estamos pensan-
do, se estinegociando, se prevé, se pretende realizar, estoy
conversando con..., estamos a punto de aprobar”, y €so
indica que, efectivamente, no se estd usted refiriendo a lo
que yo me estoy refiriendo. Yo digo: "en funcionamiento
esta la empresa Crystaloid, y en funcionamiento estd el
CEICAL, que no es una empresa”, serd una sociedad
anénima, pero es un semillero de empresas. Y no me... yo
Creo que es cicatero por su parte, y usted tiene que ser un
hombre de miras, es cicatero por su parte relatarme a San
Cayetano, EDIBON, Calibre... mire usted, jhombre! eso
son empresas de cuatro personas, eso son... en el semillero
de empresas, alguna empresa tendra que haber, porque si
no es que estariamos perdidos; seria lo mismo que ~como
he dicho alguna vez— construir una guarderia infantil para
llevar a sus propios hijos. Eso no tiene sentido. O sea el
CEICAL le proporciona espacio gratuito y servicios gra-
tuitos o cuasi gratuitos a empresas que estin empezando,
y a mi me parece una tarea positiva, interesante e impor-
tante, pero eso no es la captacién de industrias de las que
estamos hablando.

Y también le reconozco que la situacién es muy mala
y que la captacion... Pero, pero no me conteste usted con
que est4 haciendo todo lo posible, porque yo acepto que
esta usted haciendo todo lo posible, pero yo no he venido
esta tarde aqui a criticar que este usted haciendo o no todo
lo posible. Yo lo que os vengo a criticar es que su gestion
presupuestaria no es muy apurada, muy exacta, muy pre-
cisa; ya sé que esto no es tampoco una critica desmedida,
cuando el Fondo Monetario Internacional, el Banco Mun-
dial se equivoca en un 300% en sus precisiones, en sus
previsiones, por tanto, tampoco le hago una critica tan
despiadada, ;no?, es decir, bueno, pues todo el mundo estd
en este momento en una situacién dificil de prevision, y lo
tinico que le pediria es que hiciera unos Presupuestos
mucho més fiables, én Parque Tecnolégico. Pero 1o que
yo he venido aqui a decir es que cuando los socialistas, el
Grupo Socialista ha solicitado a través de una Interpela-
cién que obra en la mesa —y que yo creo que ha sido
aprobada o lo va a ser, espero— sobre Parque Tecnolégico,
concretamente sobre Crystaloid, a partir de la cual noso-
tros hemos anunciado ya que hay elementos suficientes, y
yo creo que hoy... yo hoy he puesto a contribucién aqui
sin leer para nada el informe de auditoria que contiene,
irregularidades, sin leerlo ni hacer alusion a ello, con la

sola mencién de las cifras contables, yo creo que he
demostrado palmariamente que basta con estos elementos
para solicitar una Comisién de Investigacién sobre la
gestién de Crystaloid. Y no entro, porque en su momento
se entrard, a valorar las consecuencias del informe de
auditoria en términos de irregularidades que existen, que
existen; porque hoy estamos hablando aqui de Presupues-
tos y no de la gestién de Crystaloid expresamente, sino de
los Presupuestos de Crystaloid. Por lo tanto, insisto que
hay causa bastante para poner en tela de juicio el Presu-
puesto del Parque y con mucho mayor motivo, porque hay,
a mi juicio, errores contables, el de Crystaloid. Eso, y no
el Parque Tecnoldgico, porque nosotros no estamos po-
niendo en tela de juicio el Parque Tecnol6gico. Por lo
tanto, insisto en que debiamos de centrar, concreta y
correctamente, la intervencién para no echar balones fue-
ra.

Mire, tampoco las minoraciones son 400 millones de
1a Junta, de esos 400 millones s6lo 200 son de 1a Junta, por
Ser Precisos.

Yo le agradezco que me ofrezca usted la auditoria del
Parque Tecnol6gico, le tomo la palabra. Me gustaria reci-
bir en el Grupo Parlamentario Socialista 1a Auditoria o las
Auditorias que usted dispone, las fiscalizaremos con cri-
terios politicos y técnicos con la mayor lealtad. Pero no
me saque usted balones fuera. Insisto, yo vuelvo a entrar
un poco en lo del poligono, perdén, en lo del campo...
polideportivo, perdén por el lapsus, por el polideportivo.
Yo, justo en el momento en que usted decia, habia apun-
tado: "y ;por qué no mejor un campo de golf?", porque
puestos a traer... ya usted me dijo que alguien incorpora
campos de golf. jHombre!, Malaga no sé si serd digamos
un ejemplo a seguir por Castilla y Ledn, etcétera, pero a
mi me parece que no, a mi me parece que no hay por qué
atraer industrias de tecnologia punta a golpe, a golpe de
campo de golf. Yo creo que un campo de golf es un club
privado, y seria bueno que cada uno se dedicara a lo suyo,
que el Parque Tecnol6gico gestionara y provocara la pro-
mocién de actividades y los campos de golf los constru-
yeran el sector privado; yo lo veo muy facil esa...

Y quiero poner énfasis, para terminar, insistiendo mu-
cho en que no ha venido usted, de ninguna manera, a
rectificar ninguna de las cuestiones que yo he planteado,
y que insisto en la retirada del documento y que atienda
usted a la sugerencia que hago: no hace usted buena
gestion de los intereses del Parque, aunque no s€ si de la
Junta, porque fijese usted que cuando usted hace pagar
11.236 pesetas/metro cuadrado lo que a una empresa
publica contigua, fijese, tan contigua que est4 inmediata-
mente después de usted, le cuesta 7.819 pesetas el metro
cuadrado, y que resulta que esa empresa es capaz de
vender a particulares a 4.500 pesetas/metro cuadrado, esta
usted allanando el camino a Jambrina. Esta claro que
Jambrina quiere recuperar su inversién, pues, naturalmen-
te, si yo fuera Jambrina intentaria hacer lo mismo. Pero
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usted no esta al servicio de Jambrina; si no me equivoco,
usted tiene que defender los intereses de los inversores y,
en todo caso, de la Consejeria de Economia y Hacienda.
No se deje usted hacer, sefior Gerente, por ningin motivo,
sihay quien compre a 4.500 pesetas/metro cuadrado, exija
usted el mismo precio. ;Cu4l es el motivo? Pero, ;por qué
usted con sus recursos estd mejorando la cuenta de resul-
tados del sefior Gerente, del que luego nos ocuparemos?
No hay ningidn motivo, por la misma, no hay ningin
motivo.

Por lo tanto, yo le sugeriria que, aceptando sus excusas
por no haber podido responder a mis cuestiones sobre el
Presupuesto de Crystaloid, que es también su responsabi-
lidad, a pesar de que usted no viniera preparado con ello,
yo le sugiero que, independientemente de eso, intente
usted, por todos los medios, revisar este Presupuesto y, si
es posible, evitar en los préximos Presupuestos que se nos
presenten partidas, COmputos y errores ~voy a suponer que
es un error- que desvirtdan el trabajo técnico del gerente
de Crystaloid y de su persona. Muchas gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Muchas gracias, por el Grupo Parlamentario
Popular, sefior Aguilar.

EL SENOR AGUILAR CANEDO: Muchas gracias,
sefior Presidente. Muy brevemente, para agradecer al Ge-
rente del Parque Tecnol6gico de Boecillo, Sociedad An6-
nima, la tremenda y detallada exposicién que ha hecho de
todo lo que en el Parque Tecnol6gico de Boecillo se estd
consiguiendo para que sea, efectivamente, un Parque Tec-
nolégico y no un Poligono Industrial, como €]l muy clara-
mente ha dejado expuesto. Y, ciertamente, nuestro Grupo,
pues, tiene que apoyar todos los términos en que la gestion
del sefor Gerente del Parque Tecnolégico de Boecillo se
esta desarrollando, puesto que compartimos que ese Par-
que TecnolGgico es una apuesta de futuro, puesto que
compantimos, como él muy bien ha dicho, que sino tuviese
un gran coste de inversi6n inicialmente no lo haria la
Administracién, lo haria la empresa privada. Y, cierta-
mente, es un parque en el que se ha puesto dinero, en el
que hay que seguir poniendo dinero, pero no es menos
importante el que es un Parque que va a dar, sin duda, a
Castilla y Le6n un giro muy distinto al concepto empresa-
rial que se tiene en esta, o que se ha tenido en esta
Comunidad.

Agradecer también al sefior Gerente la perfecta distin-
cién que ha hecho entre lo que es la documentacién a la
cual el venia a prestar aqui cumplida rendicién, que son
los Presupuestos del Parque Tecnol6gico de Boecillo, con
la documentacién independiente de otra persona juridica
distinta, como es la empresa Crystaloid, aunque Parque
Tecnol6gico de Boecillo, evidentemente, sea absoluta-
mente mayoritaria en la segunda empresa.

También agradecerle al sefior Director Gerente, o al
sefior representante del Parque Tecnolégico de Boecillo,

el que este Procurador, al menos, en las sumas y en las
restas no se ha equivocado, en 1o que corresponde a las
operaciones de pasivo de Crystaloid que tengo a la vista,
y que, por lo tanto, mi interpretacién no ha sido errénea,
ni ha sido descabalada, ni, por supuesto, esa interpretacion
va a producir ningdn traumatismo. Con lo cual, hemos
despejado dudas con respecto a lo que otros Grupos ma-
nifestaban, en el sentido de que, como estaba mal redac-
tado determinado documento presupuestario, se retirase.
No hay por qué retirar, bajo nuestro punto de vista, ningin
documento presupuestario, en absoluto. Los documentos
presupuestarios entendemos que estdn bien concebidos,
est4n bien presentados y, por lo tanto, no hay necesidad,
de ninguna manera, entendemos nosotros, salvo que usted
nos diga lo contrario ahora, sefior Gerente, de retirar
ningiin documento de los que se han presentado.

Respecto al tema de las auditorias, ha expuesto usted
claramente c6mo se autocontrola el propio Parque a través
de una auditoria, aunque no sea preciso ni legalmente
exigible por no llegar al volumen de facturacién, y, cier-
tamente, la prevision que ustedes tienen, han hecho, o que
ustedes tienen hecha en torno a la posibilidad de partici-
pacién en otras empresas. Con lo cual, hemos venido a
cerrar un capitulo, que, ciertamente, sefior Gerente, parece
ser que se planteaba en términos escandalosos y que, por
supuesto, no existe ni tal escindalo, sino que simplemente
es un problema de interpretacién de unos documentos que
estn, a nuestro juicio, bien elaborados, repetimos.

Nosotros, sefior Gerente, 1o de la montonera ahi lo
dejamos, sigase o no haciendo mont6n, sefior Gerente.
Usted nos lo dird. Entendemos que no existe tal montén y,
por lo tanto, le felicitamos a usted por su gestién. Quere-
mos que asi conste de manera expresa, y en ¢l momento
en que lo tenga usted a bien, si que le hacemos también
una peticién, que es que la auditoria de Arthur Andersen
que usted tiene en su empresa, pues, nos la remita.

Respecto a la compra de los terrenos del Parque Tec-
nolégico, los dieciséis mil metros cuadrados que creo que
ustedes ocupan, pues, ciertamente nos dir4n, en la siguien-
te comparecencia, el importe exacto, el motivo y por qué
se compraron, aunque entendemos que COmMO un mMOtivo
-y, si no, desmiéntamelo usted-, como un motivo de
atraccién del Parque para las empresas se marcaron unos
determinados precios, si me permiten la frase dir€ unos
precios politicos, para que, efectivamente, viniesen mas
empresas. Si lo que se trata es de ahuyentarlas por el
camino de poner uno precios reales a un Parque Tecnolo-
gico que no es un poligono y que, por lo tanto, es mas
costoso en la realizacién que un simple poligono indus-
trial, y lo que se trata es de arrojar ese arma contra quien
esta haciendo una importante labor para atraer empresas
de alta tecnologia y empresas lideres en este sentido, pues,
entonces digase claramente y no se encubra en el sentido
de exigirle a usted que le den el mismo precio que a una
empresa que ciertamente nos interesa que venga y cuanto

antes mejor. Y, por supuesto, este Portavoz, por supuesto,
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este Portavoz, sefior Gerente, no puede hacer desprecio, ni
descalificaci6n, ni tampoco, tan siquiera, comentarios pe-
yorativos con respecto a empresas, como aqui se hahecho,
que por tener pocos empleados o por tener poca dimensién
en estos momentos, merezcan el que se diga: no me hable
usted de tal, no me... Yo, cuantas mas pueda usted, sefior
Gerente, mucho mejor, pequefias, grandes o medianas, que
creen riqueza, que creen puestos de trabajo; dejémonos de
interpretaciones econémicas para que aparezcan posible-
mente en titulares de prensa y desmintamos que estdn mal
presentados los Presupuestos y desmintamos que hay nada
que devolver y desmintamos que ciertamente existe un
verdadero barullo presupuestario. No es nada de eso, es
todo lo contrario, sefior Gerente, y continiie usted en ese
camino, con nuestro apoyo, en la medida en que nos sea
posible, y, por supuesto, si algo tiene usted que aclararnos
mds, se lo agradecemos.

Gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAQO): Gracias, sefior Aguilar. En turno de ddplica,
tiene la palabra el sefior Director Gerente.

EL SENOR GERENTE DE LA EMPRESA PUBLI-
CA "PARQUE TECNOLOGICO DE BOECILLO, S.A."
(SENOR MENENDEZ CERBELO): Si. En la interven-
cién de don Antonio Herreros, practicamente, no tengo
nada que anadir. Si que, puesto que se quiere contrastar un
poquito cudl es la situacion real del Parque, si que creo que
serd bueno... pues, €s0; estuvieron en su momento viendo
. el Parque y viendo una empresa concreta que habia alli.
Yo creo que puede ser un momento adecuado proxima-
mente el volver a hacer otra visita por parte de 1a Comisién
de Economia; la invitacién, por descontado, saben que no
la necesitan siquiera; simplemente tienen que solicitarlo
por iniciativa propia, y estamos a su disposicion para que
vean..., ademds estardn en situacién muy buena para cali-
brar la diferencia de la anterior visita y ésta, que yo creo
que es ostensible.

En cuanto al sefior San Martin, si el proceso de reduc-
cién de personal de Crystaloid se ha reducido y precisio-
nes, que yo sepa, Crystaloid mantiene el mismo personal
que tenia hace un afio, afio y medio, cuando se intervino;

‘no ha habido reducciones de personal de ningin tipo.

- Respecto al sefior Jiménez-Ridruejo, pues, bueno, no
8¢ si contestar en ausencia, si es una descortesia, o, sefior
Presidente, usted me dir4... Contesto. Bueno, no comparto,
en absoluto, sus precisiones sobre los presupuestos mal
presentados. No comparto, en absoluto, la montonera de
la que habla. Ya hemos hablado algo de ese tema, pero,
vamos, no tengo datos suficientes para ir sumando, porque
ya comenté anteriormente, cuando mi intervencién ante-
rior, que no soy el que controla todos los datos, no soy el

Gerente de GESTURCAL, de Crystaloid, ni soy el que, de -

parte de la Junta, tiene a su disposicién ese tipo de datos.

J

Quiero que le comuniquen, en su ausencia, que me
asombra un poquito su buena memoria. Se recordaba
perfectamente de temas que, efectivamente, hablamos
hace ya bastante tiempo en cuanto a nuestras posiciones,
sobre nuestra vision de c6mo deberia de arrancar un par-
que tecnolégico, y en las que yo exponia que el parque lo
que busca, ademas de todo lo que he contado, evidente-
mente, es que a través de la implantacién de empresas
tecnolégicamente avanzadas se diversifique nuestro tejido
industrial; que no se vincule a una empresa exclusivamen-
te, a una gran empresa, que, efectivamente, en los momen-
tos de arranque de un parque tecnolégico puede hacer que
éste cuaje muy rdpidamente, eso estd claro, pero que la
experiencia a nivel mundial ha demostrado que al final es
contraproducente. Esto es una teoria que se mantenia hace
veinte afos, quince afios, 1a de la empresa locomotora,
pero resulta que para contratar, para conseguir encontrar
una empresa locomotora en Boecillo, en Valladolid, en
primer lugar, no tenemos mucho donde elegir, tiene que
ser una gran empresa. En segundo lugar, €l hablade FASA

"Renault, FASA Renault sabe que estamos ahi, hace falta

que quiera, no consiste en decirle; y tii, ahora, locomotora
del parque; tiene que querer la empresa también entrar en
esa tesitura. Pero, ademis, existe el peligro de las decisio-
nes de las multinacionales, que son las que tiran de los
parques. Y hemos visto bastante reciente, y vuelvo a
referirme a Mélaga, con el tema de una multinacional que
iba a hacer de locomotora del parque, y que resulta que las
multinacionales toman sus decisiones por interés del gru-
po multinacional y las toman generalmente fuera de nues-
tro pais, puesto que generalmente son de procedencia
extranjera, y los primeros intereses que priman cuando
vienen mal dadas son los de la propia casa y se dejan de
lado cualquier otro tipo de inversiones. Y en este caso,
pues, quedamos totalmente en manos de una multinacio-
nal. Incluso aunque no esté apretada, las multinacionales,
aunque no tenga esa decisién, también se acatarran y
también se constipan, que es el caso que ha pasado con la
multinacional que iba a tirar del parque de Malaga, que ha
entrado en serios problemas y que autométicamente lo
primero que ha hecho ha sido cortar esa intervencién alli.
Pero, incluso eso, que se ha demostrado a nivel mundial
que es un problema, que ha habido muchos parques que
se generaron muy rapidos amparados en una multinacio-
nal, que se sectorializaron totalmente amparados en esa
multinacional y que cuando la multinacional desapareci6
por problemas del sector desapareci6 el parque, hombre,
yo me parece que si tenemos un parque diversificado y
desaparece FASA Renault de aqui, algo paliar4 el Parque
Tecnol6gico si tiene diversas empresas que no pertenecen
solamente al sector de automocién. Si conseguimos que
de cuarenta empresas treinta estén en otras guerras, evi-
dentemente, en unos malos momentos econémicos posi-
blemente eso pueda servirnos de algo.

No comparto, en absoluto, el que de las seis empresas
que hay funcionando ya en el Parque no sean empresas,
ya se lo comentaré a los sefiores de San Cayetano y de
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EDIBON, etcétera, etcétera, que al parecer, por el hecho
de ser pequeiios, no tienen una gran consideracién como
empresas, igual que sucede con CEICALSA. Las empre-
sas de dos, tres, cuatro personas son tan empresas Como
pueda ser otra, evidentemente. Y cuando estamos hablan-
do de empresas tecnol6gicas, con bastante motivo, porque
las empresas tecnolégicamente avanzadas son intensivas
en capital, generalmente, pero no son intensivas en mano
de obra. El encontrar empresas, como puede ser Grupelec,
que apartir de diciembre tiene cuarenta, cincuenta emplea-
dos, es ya algo de suma relevancia, no es facil.

Yo gestiono los intereses del Parque TecnolGgico,
evidentemente, como mejor sé. Soy un Gerente profesio-
nal en este terreno, he estado en la gestién de empresas
anteriormente.

En el tema del precio de los terrenos de GESTURCAL,
evidentemente -y en esto coincido plenamente con el
sefior Aguilar-, GESTURCAL no s¢ cudles son sus pre-
cios reales de costo, ni a cudles deberia vender para
obtener un beneficio. No estoy financiando para nada el
servicio, evidentemente, del Consejero de Medio Ambien-
te, pero, evidentemente, GESTURCAL, a 4.500 pesetas,
es un precio politico, como se ha dicho, y remunerador
para la instalacién de empresas que vengan de fuera, de
empresas de todo tipo. Parece que el caso de un edificio
de servicios comunes del Parque no encaja tampoco exac-
tamente en una definicién de ésas; yo no sé si en algin
momento ¢l sefior Jiménez-Ridruejo nos considerard o no
al Parque como empresa del Parque. Nolo es CEICALSA;
por lamisma razén, a lo mejor tampoco encajamos en ese
concepto, no lo sé.

Y, por lo demads, no tengo ninguna otra apreciacién
mdés que hacer por lo que respecta a esa intervencion.

En cuanto al sefior Aguilar, efectivamente, estoy de
acuerdo con usted en todo lo que usted ha expuesto, en
cuanto al tema de los precios politicos. Y, desde luego, no
estoy en absoluto de acuerdo en que los presupuestos del
Parque Tecnol6gico estén mal presentados; estoy de
acuerdo.

Nada mas.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Gracias. Concluido el turno de Portavoces,
procedemos a abrir un turno de Procuradores miembros de
la Comisi6én y que no hayan actuado como Portavoces. No
hay peticion de palabra.

Pues, agradecemos la comparecencia y presencia del
Director General, de don José Antonio Menéndez.

Si. Ruego al sefior Gerente de la Empresa Piblica
GESTURCAL que pase a la mesa. Que por el sefior
Secretario se dé lectura al tercer punto del Orden del Dia.

EL SENOR SECRETARIO (SENOR SERNA GON-
ZALEZ): Tercer punto del Orden del Dia: 'Comparecen-
cia del Gerente de la Empresa Piiblica GESTURCAL,
para informar a la Comisién sobre el Proyecto de Ley
de Presupuestos Generales de la Comunidad de Casti-
lla y Leén para mil novecientos noventa y cuatro en lo
que a su area de actuacidn se refiere"'.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Tiene la palabra el sefior Gerente de la Empre-
sa Publica GESTURCAL, Sociedad Anénima.

EL SENOR GERENTE DE LA EMPRESA PUBLI-
CA GESTURCAL, S.A. (SENOR MOLINA MARIN):
Gracias, sefior Presidente. Como es de todos ustedes co-
nocido, Sefiorias, la Sociedad Gestién Urbanistica de Cas-
tilla y Le6n es una empresa publica con capital 100% de
la Comunidad de Castilla y Le6n y tiene como fines
principales la gestién y ejecucion de planeamiento urba-
nistico para proporcionar suelo edificable, la actuacién
urbanizadora y edificatoria y la posible gestién y explota-
cién de obra y servicios resultantes de dicha actuacién. En
cumplimiento de estos fines, esta realizando actuaciones
en los siguientes poligonos: Parque Tecnol6gico de Boe-
cillo, poligono industrial de Mojados, poligono industrial
de Medina del Campo, poligono industrial de Olmedo y
poligono residencial de Eras de Renueva. La fijacién de
objetivos a cumplir dentro de estas actuaciones en el
ejercicio mil novecientos noventa y cuatro nos marcarin
1a filosofia de los presupuestos para este afio. Es cierto que
estamos atravesando momentos de crisis econémica y que
las empresas se lo piensan dos veces a la hora de invertir
o ampliar sus instalaciones, lo que est4 influyendo nega-
tivamente en las ventas de parcelas urbanizadas. Pero no
es menos cierto que GESTURCAL puede poner su grano
de arena y contribuir a la reactivacién de la economia
poniendo en el mercado suelo urbanizado, tanto industrial
como residencial, a un coste muy bajo.

Entrando ya en los objetivos previstos para el proximo
gjercicio noventa y cuatro, se desglosan a continuacién por
poligonos, cuantificando las inversiones previstas en el
afio noventa y cuatro en cada uno de ellos.

Parque Tecnol6gico de Boecillo. En la concepcién del
Parque Tecnolégico de Boecillo, se hizo una parcelacién
que incluia un abanico de tamafios de parcela, entre dos
mil quinientos y catorce mil metros cuadrados. La expe-
riencia acumulada ha demostrado que las empresas que se
instalan demandan mayoritariamente parcelas pequeiias,
entre dos mil quinientos y tres mil quinientos metros, por
lo que se han redactado los proyectos para remodelar una
zona, adecuando el tamafio de las parcelas. Esti prevista
la realizaci6n de las obras de nuevas vias para este ejerci-
cio por importe de 175.000.000 de pesetas. Las previsio-
nes de ventas de parcelas en el Parque Tecnol6gico en este
periodo se cifran en 209.000.000.
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- Poligono Industrial de Mojados. Las inversiones en
este poligono estin totalmente efectuadas, ya que se han
liquidado en el ejercicio de mil novecientos noventa y tres.
Las ventas previstas ascienden a 24,8 millones de pesetas.

Poligono industrial de Medina del Campo. Una vez
realizado el planeamiento y aprobado por la Comisién
Provincial de Urbanismo, se formalizar la Junta de Com-
pensacién y se prevé ejecutar en el ejercicio del noventa y
cuatro las obras de urbanizacién de la primera fase, con
una inversién de 260.000.000 de pesetas.

Poligono industrial de Olmedo. En este poligono se
prevé, para mil novecientos noventa y cuatro, la realiza-
ci6n de las obras de urbanizaci6n de la primera fase, una
vez realizado el planeamiento; la estimacioén de inversion
se sitia en 400.000.000 de pesetas.

Poligono residencial Eras de Renueva. Sin duda, este
poligono residencial es para GESTURCAL su prioridad
mas importante; su doble condicién de propietario mayo-
ritario (82% de los terrenos aproximadamentie) y de em-
presa urbanizadora hace que deba dedicar a este proyecto
una gran parte de su trabajo. Durante el ejercicio de mil
novecientos noventa y cuatro seguirn las obras de urba-
nizacién y se prevé comenzar los ejercicios de realojos,
tanto de propietarios adheridos a la Junta de Compensa-
cién como de arrendatarios que vivan en el poligono
actualmente. Asimismo, se seguirdn las gestiones propias
de una Junta de Compensacién y empresa urbanizadora,
lo que nos llevar, para mil novecientos noventa y cuatro,

"a unas inversiones de 2.711 millones de pesetas. Las
gestiones de ventas de parcelas es otro capitulo importan-
tisimo de este poligono, con una estimacién para el noven-
ta y cuatro cuantificada en 1.666 millones.

Es preciso hacer referencia aqui a los recursos finan-
cieros obtenidos del Instituto de Crédito Oficial, que ha
conseguido un crédito GESTURCAL para este poligono
por importe de 3.000 millones de pesetas a un interés
realmente ventajoso, 5,75%, y a un plazo de amortizacion
de seis afios, al estar acogida esta actuacion al Real Decre-
to 1668/91, de quince de noviembre, sobre financiacion de
actuaciones protegibles en materia de suelo con destino
preferente a viviendas de proteccion oficial.

- Y con esto paso a explicar la previsién de presupues-
to para mil novecientos noventa y cuatro. En inversio-
nes y gastos habrd un montante de 4.272,485 millones
de pesetas, que se dividirdn en inversiones en obras,
3.546.865.000 pesetas; de las cuales van a Medina del
Campo, 260.000.000; a Boecillo, 175.000.000; a Olmedo,
400.000.000; y a Eras de Renueva, 2.711.865.000. En
gastos de personal se prevén 30.936.000 pesetas. En otros
gastos de explotacién, en donde ird la publicidad y los
servicios profesionales, 35.545.000 pesetas. En gastos
financieros, 120.000.000. En amortizaciones, 1.778.000.
Y en IVA soportado, 537.361.000 pesetas. Esta prevision
de inversiones y gastos tendria como contrapartida la

mismas amortizaciones de 1.778.000 pesetas y unos acree-
dores comerciales de 4.270.707.000 pesetas. Las ventas y
subvenciones serian por un montante total de
2.343.975.000 pesetas, que se desglosarian en ventas,
1.900.376.000 pesetas, de las cuales corresponden
24.800.000 a Mojados, 208.910.000 a Boecillo y
1.666.666.000 a Eras de Renueva; un IVA por ventas de
285.056.000 pesetas, y de subvenciones 158.543.000 pe-
setas.

Entonces, los deudores comerciales serian la misma
cantidad de 2.343.975.000 pesetas; de las cuales habriaen
tesoreria de ventas, 834.137.000 pesetas, y quedarian
como deudores 1.509.838.000 pesetas.

En movimientos de capital social se prevé una amplia-
ci6n para el noventa y cuatro de 600.000.000 de pesetas.

Como amortizaciones de créditos hay prevista para mil

novecientos noventa y cuatro 542.832.000 pesetas.

Esto nos da una tesoreria general que, partiendo de una
existencia inicial de 611.000 pesetas correspondientes al
afio noventa y tres, y unos ingresos de 4.760.366.000
pesetas, que vendrian desglosados por ingresos de las
ventas del noventa y cuatro, 834.137.000, que seria la
tesoreria de ventas que ya hemos indicado en deudores
comerciales: ingresos por ventas de mil novecientos no-
venta y tres, 3.326.229.000 pesetas; la ampliacién de
capital social, que son los 600.000.000 que antes hemos
nombrado; y, luego, en pagos vendrian 4.760.511.000
pesetas, que se desglosarian en los acreedores comerciales
que antes hemos nombrado de 4.270.707.000 pesetas; los
mismos acreedores comerciales del afionoventay tres, por
un montante de 330.342.000 pesetas, al deducir un saldo
pendiente para mil novecientos noventa y cinco de
383.420.000 pesetas y una amortizacién de préstamos de
542.832.000 pesetas, dejando entonces una existencia fi-
nal de 466.000 pesetas. Esto en cuanto a presupuesto de
mil novecientos noventa y cuatro se refiere.

Si analiziramos un balance para este mismo afio mil
novecientos noventa y cuatro, en el activo tendriamos, en
el inmovilizado, 13.425.000 pesetas; de los cuales corres-
ponderian a inmovilizaciones inmateriales 1.713.000 pe-
setas (es una cantidad que se va amortizando alo largo del
tiempo) y, luego, unas inmovilizaciones de materiales neto

de 8.601.000 pesetas.

Habria unos costes que serian de 13.452.000 pesetas,
desglosandolo en 11.205.000 de mobiliario y enseres,
72.000 de instalaciones técnicas y 2.175.000 para equipos
de procesos informaticos, que son cantidades que ya se
vienen remitiendo desde el afio noventa y dos. Luego, una
amortizacién acumulada de 4.859.000 pesetas, que estaria
compuesta por amortizacién de mobiliario y enseres, a la
que corresponderian 2.399.000; a instalaciones técnicas,
16.000.000, y a equipos para procesos informdticos, de
2.436.000. Habria una inmovilizaciones financieras de
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3.111.000, que corresponderian a las fianzas, que son
611.000 pesetas, y a participaciones en empresas asocia-
das, por 2.500.000 pesetas.

Ademds de este inmovilizado tendriamos un activo
circulante por importe de 5.668.783.000 pesetas, que se
desglosarfa en existencias por valor de 3.481.846.000
pesetas; en deudores habria 2.186.382.000 pesetas y en
tesoreria las 466.000 pesetas que dejabamos para el afio
noventa y cinco. Y habria ajustes por periodificacion por
valor de 89.000 pesetas. Eso daria un total de activo de
5.682.208.000 pesetas.

En el pasivo, éstaria desglosado por fondos propios por
valor de 3.371.830.000 pesetas, que estaria descompuesto
en capital suscrito, 3.577.000.000; resultado de ejercicios
anteriores, por un valor negativo de 217.103.000 pesetas,
y pérdidas y ganancias en el ejercicio, de 11.933.000
pesetas. Habria un ingreso a distribuir en varios ejercicios
por valor de 1.839.000 pesetas, perteneciente al fondo
FEDER. Y acreedores a corto plazo, por importe de
2.308.547.000 pesetas, que se desglosaria en deudas con
entidades de crédito, por valor de 1.864.463.000 pese-
tas; unos acreedores comerciales, de trescientas ochenta y
tres mil... 83.420.000 pesetas; otras deudas no comercia-
les, por valor de 2.353.000 pesetas; provisiones para ope-
raciones de tréifico, por valor de 57.279.000 pesetas, y
ajustes por periodificacién, por un valor de 1.032.000
pesetas. Todos estos nimeros que han sido iguales en es-
tos tres dltimos afios. Esto darfa un montante total de
5.682.208.000 pesetas del pasivo, coincidente con el acti-
vo.

Estos nimeros, ademds, concuerdan con los que se han
enviado, como es natural, a los Presupuestos, a la Conse-
jeria de Economia. En ellos, adema4s, al final, se vuelven
a citar los objetivos a largo plazo, que son los proyectos
en los que estd inmersa GESTURCAL -ya lo hemos
tratado anteriormente—, y las objetivaciones concretas a
desarrollar en el ejercicio, que son lo de los poligonos
industriales de Medina del Campo, el del Olmedo, el de
Parque Tecnoldgico de Boecillo, Eras de Renueva, los
comienzos del edificio de realojo y, como es natural, la
venta de las parcelas de los poligonos industriales de
Mojados y de Parque Tecnol6gico de Boecillo y de Eras
de Renueva, en el residencial de Eras de Renueva.

Por otro lado, las ventas y servicios en el afio mil
novecientos noventa y cuatro importan 1.900.376.000 pe-
setas. Nada més.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Muchas gracias, sefior Director Gerente.

No vamos a suspender la sesién. Por lo tanto, y para el
turno de formulacién de preguntas u observaciones de los
Portavoces, tiene, en primer lugar, el sefior Herreros,
Portavoz del Grupo Mixto.

EL SENOR HERREROS HERREROS: Gracias, se-
fior Presidente. Y muy brevemente. Solicitarle una valo-
raci6n sobre las previsiones que, en principio, parece ser
que estan estimadas en algunos balances que tengo encima
de la mesa, pero que no he podido captar en la previsién y
en la informacién que nos ha dado ahora. Me gustaria
saber qué es lo que ha pasado en relacién con el estudio
de viabilidad en la localidad de Peiiafiel, que se pretendia
larealizacion de un poligono industrial, y los criterios que,
en todo caso, se siguen en la seleccién de poligonos, si
tienen la autonomia, entendemos, propia de una empresa
de esta naturaleza o, por el contrario, hay algin tipo de
orientacién por parte de la Consejeria de Medio Ambiente
y Ordenacién del Territorio. Y algo que tampoco he escu-
chado, pero que en otra comparecencia también le pregun-
tamos y constaba entre los objetivos de GESTURCAL, y
era la participacién en VACESA, con la incidencia presu-
puestaria por esta participacion en el presente ejercicio y,
I6gicamente, en lo sucesivo. Gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO:
GUIRAOQ): Muchas gracias, sefior Herreros. Al no estar
presente el Portavoz del Centro Democrdtico Social, tiene
la palabra el sefior Jiménez-Ridruejo, Portavoz del Grupo
Parlamentario Socialista.

EL SENOR JIMENEZ-RIDRUEJO AYUSO: Mu-
chas gracias, sefior Presidente. Gracias también al sefior
Gerente de GESTURCAL, con el que me ocurre —a otro
menor nivel, pero también- el mismo problema con €l que
me encuentro en relacién con el Gerente del Parque Tec-
nolégico. Y es que, una vez que cotejamos las cifras de
liquidacion del afio noventa y dos, con las estimaciones,
pues nos encontramos de nuevo con enormes paradojas
(no?, enormes desviaciones; pues, se estimaban benefi-
cios, en el noventa y dos, de 132.000.000 y el resultado
son pérdidas de 13. Y, me gustaria saber qué ha pasado
paraque el resultado haya sido tan solemne ;no?, tan duro,
;no?

Las deudas a largo plazo se reputaban en la previsién
de liquidacién del aiio pasado en 1.000 millones y el
resultado es 0. Me parece brusquisimo también. Me gus-
taria una explicacion para saber qué ha pasado con esas
deudas a largo plazo que no se han cumplido.

Las deudas a corto plazo, que pueden ser parte de la
explicacion y se lo concedo, estimadas en 474.000.000,
han acabado resultado 950.000.000; es casi un 100% ;no?

Las existencias estimadas se¢ cifraban en 4.183.000 y
lo liquidado parece ser que son 1.546,7 millones. Es una
cifra tres veces inferior, o, si se quiere, es una cifra
significativamente...

Y, también, en el noventa y cuatro, las estimaciones o
las previsiones no coinciden mucho con las estimaciones

del noventa y tres, y ése es otro tema que me parece que
tiene importancia. Los ingresos de explotacion se reputa-



6850 Cortes de Castillay Leon

COMISIONES - N° 233

ban o0 estimaban en 1.000 millones y acaban siendo 194,4.
Y asi sucesivamente.

En realidad, lo que me pasa con los proyectos que
estimamos y aprobamos aqui es que, al final, son tan
diferentes, pero tan diferentes, tan diferentes, tan diferen-
tes que, practicamente, son irreconocibles. Y me gustaria
saber qué ha pasado, que nos dé cuenta usted aqui de
cuales son las causas que generan tan graves consecuen-
cias o0 tan importantes consecuencias.

Pero me gustaria entrar fundamentalmente en el tema
que antes he tocado y que me parece que usted... Vamos,
debo decirle -de antemano- que le doy la enhorabuena,
porque, asi como le afeaba al Gerente de Parque Tecnol6-
gico que comprara metros cuadrados cuyo coste eran
7.819 pesetas/metro cuadrado, que los compraba a 11.000
y pico pesetas metro cuadrado, 11.236,6 pesetas/metro
cuadrado, yo le doy la enhorabuena a usted por colocarle
al Parque Tecnol6gico terrenos en esas condiciones.

Es mis, le felicito a usted, porque es capaz usted de
ganar en esa operacién 54,5 millones de pesetas. Yo creo
que es usted mejor Gerente que €1, y yo le felicito —y no lo
hago con sorna, lo digo de verdad- porque estd usted
defendiendo mejor los intereses de su empresa de lo que
€l defiende los suyos. Fijese mas. Si bien se mira, como
los beneficios que usted estima para el noventa y tres son
de 10.600.000 pesetas —si no me equivoco y no he cogido
mal el dato—, habida cuenta de que s6lo con la operacién
. de Parque Tecnol6gico, vendiéndole terrenos sobrevalua-
dos, le proporciona 54,5, no solamente usted hace un buen
negocio, sino que logra invertir 1a cuenta de resultados: lo
que hubieran sido 40.000.000 aproximados de pesetas de
pérdidas, lo convierte usted en 10.600.000 de beneficios.
Bien. Estupendo. :

Creo sinceramente que esti usted en el correcto camino
de la buena gestién. Y, por lo tanto, igual que le afeaba a
€1, y con lo mismo, tengo que felicitarle a usted. Y se 1o
digo sinceramente, no crea que...

Ahora, lo que no entiendo muy bien es su politica de
valoraciones y es quiza el tema que mas me preocupa.

Fue este verano, perdiendo el tiempo aqui en agosto
que hacia mucho calor, y ya sabe usted lo que pasa, decia
una economista, Jean Robinson, que "generaba perlas por
irritacién", cuanto mds cabreada estaba mejores teorias
econémicas hacia. Bueno, pues yo este verano estaba
también tan acalorado que al final, pues, ojeando docu-
mentos me pareci6 ver lo que es una enorme irregularidad
en la gestién y venta de los terrenos de Boecillo, y me
gustaria entrar en el tema con detalle.

Entre el noventa y el noventa y dos el coste de los
terrenos del Parque Tecnol6gico a GESTURCAL le cuesta
en produccién 7.819,6 pesetas/metro cuadrado, y la poli-
tica de ventas, que es una politica de ventas subvenciona-

das -y yo acepto y respeto esa politica, me parece bien, no
tengo inconveniente-, era que GESTURCAL vendia esos
terrenos a 6.355,5 pesetas/metro cuadrado, por lo tanto,
subvencionaba en tomo, aproximadamente, a 2.500 pese-
tas/metro cuadrado, que es una subvencién razonable,
debo decirlo también.

En el noventa y tres, yo no sé€ muy bien por qué,
probablemente por un proceso de revalorizacién —usted me
lo contaré luego—, GESTURCAL revisa al alza el coste y
asume que el coste de los terrenos que ustedes tienen o
disponen pasa a ser, segin sus estimaciones contables, de
8.647.8 pesetas/metro cuadrado; pero yo no sé muy bien
por qué -y también creo que necesito una explicacion-
sitiian el precio de venta en 4.500 pesetas/metro cuadrado.
Y la cuestién es jpor qué ese cambio tan erritico y tan
brusco de una politica de ventas de 6.355,5 pesetas/metro
cuadrado a 4.500 pesetas/metro cuadrado, cuando ademas

se ha revalorizado el coste del terreno.

Por lo tanto, me interesa muchisimo, en el fondo, saber
cudl es el motivo por el cual adoptan ustedes una politica
de venta tan generosa y cudles son las razones; y por qué,
en cambio, a GESTURCAL le aplican ustedes en vez de
4.500 pesetas/metro cuadrado 11.236; es decir, como son
de casa, verdad, pues, lefia. No, alguna razén tiene que
haber.

El periodista que este verano tratd la informacion
conmigo hizo indagaciones, y consultadas las fuentes...Lo
bueno que tiene agosto es como s6lo estin los tontos —o
sea, yo y otros dos-, pues, al final ;qué ocurre?, pues que
le pregunta el periodista al otro que se ha quedado, y como,
pues, comenta, y comenta y dice comentarios muy 16gicos,
hace un comentario la persona consultada muy légica.
Dice: "l6gicamente el equipo de Francisco Jambrina trata
de recuperar su inversién inicial y quiere que el precio
dltimo sufra las minimas modificaciones posibles para
amortizar los costes". Entonces, la pregunta es: si ésaes la
respuesta, y parece que es la respuesta que le da el técnico
consultado, la cuestién es: ;c6mo no aplican lo mismo al
sector privado que al sector piblico? ;Cuél es 1a razén de
esa politica tan errdtica de precios?

Esto es un puzzle que no entiendo; asi como el otro
puzzle de Crystaloid lo entendia muy claramente, éste le
confieso es un puzzle que no entiendo. Me gustaria saber-
lo, y probablemente ademéis tenga una razén objetiva y
serfa bueno que lo supiéramos.

En definitiva, no voy a entrar, porque seria prolijo,
detallado, y no es una cuestién tampoco... me gustaria que
me explicara un poco el porqué de las diferencias entre sus
estimaciones y las liquidaciones del noventa y dos, que,
de alguna manera, le sirven o le deben servir a usted para
valorar la situacién del noventa y tres y el noventa y cuatro.
Y, sobre todo, me gustaria que esa noticia que generaba
este verano diciendo: "El PSOE cree ver irregularidades
en la gestién y venta de terrenos en Boecillo", me confir-
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mara usted que no, que nos equivocamos, que no son
irregularidades, sino una politica sagaz de precios que, por
alguna raz6n que se me oculta, trata peor al Consejero
Becker —que, por cierto, no sé cémo se deja tratar peor—
que al resto del inversor normal medio de la calle. Muchas
gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAOQ): Muchas gracias. Sefior Aguilar, tiene la pala-
bra.

EL SENOR AGUILAR CANEDO: Muchas gracias,
sefior Presidente. Muchas gracias también al sefior Geren-
te de GESTURCAL.

Después de la introduccién que nos ha hecho, previa a
la presentacién o explicacién de los Presupuestos, noso-
tros queremos hacerle muy breves preguntas y muy sen-
cillas.

Concretamente, hemos oido que se va a modificar la
dimensién de las parcelas en el Parque TecnolGgico de
Boecillo S.A.,, lo que genera una mayor inversién de
175.000.000 de pesetas, posiblemente por la construccién
de nuevos viales, o por el ensanche de los existentes, o
minoracién de los que puedan existir. Y, en tomo a este
tema, nosotros queriamos que usted nos dijese en qué, o
por qué, o de qué manera usted obtiene la posibilidad de
unas cifras de ventas en ese parque de 209.000.000 de
pesetas, lo cual es muy importanfe a los fines que hemos
hablado, incluso antetiormente, de si existe o nota usted
que se esta la gente interesando realmente en este tipo de
parcelas y en ese Parque concretamente.

Respecto al Poligono de Medina del Campo y respecto
al Poligono de Olmedo, de acuerdo con lo que usted ha
manifestado —en nuestra opinién-, son dos poligonos que
estan ahora mismo en fase de planeamiento, con los pro-
blemas urbanisticos que puedan conllevar las Juntas de
Compensacién, o con las dificultades que ustedes puedan
estar encontrando al respecto.

Entonces, si, realmente, se encuentra —esto es una
simple pregunta que supongo no le ofrecerd mayor difi-
cultad el contestarnoslo- si, realmente, se encuentra, con-
cretamente el de Medina del Campo, en la Comisién
Provincial de Urbanismo pendiente de 1a formalizacién de
la correspondiente Junta de Compensaci6n, prevén uste-
des ejecutarlo, creen ustedes que lo van a ejecutar en mil
novecientos noventa y cuatro, y usted presupuesta los
260.000.000 de pesetas. La pregunta es simple: ; son estos
260.000.000 de pesetas, solamente entiendo para la prime-
ra fase, o es la totalidad del Poligono de Medina del
Campo?

Igual sucede con respecto al Poligono de Olmedo,
donde en fase de plancamiento se tiene estimada una

inversién de 400.000.000; supongo que también porque la
iniciacién de las obras ser4 en mil novecientos noventa y

cuatro, no porque est€ en fase de planeamiento, sino
porque se inicie.

Respecto al Poligono Eras de Renueva, que en estas
Cortes, evidentemente, ha suscitado debates amplios y
numerosos, me gustaria que nos dijese usted, a nuestro
Grupo, ;qué tipo de cooperativas o de entidades han
asistido a la adjudicacion? ; Cuéntas viviendas se encuen-
tran ya adjudicadas? ;En qué grado ha tenido aceptacién
el precio que ustedes hayan podido, o hayan podido ofertar
a estas instituciones o a estas entidades? y si, realmente,
senotalaminoracion en la demandaen el Poligono de Eras
de Renueva.

Quiero también, nuestro Grupo quiere también que nos
diga usted, concretamente... no vemos ningin ratio en el
balance que usted nos ha presentado, o en el presupuesto,
y, entonces, ciertamente, deseariamos conocer la relacion,
por gjemplo, de gastos de gestion e inversién, o los gastos
de gestién e ingresos.

Y vemos con satisfaccién que el endeudamiento va
disminuyendo, lo cual, bueno, pues, no deja de ser para
usted un motivo de felicitacion.

Respecto al tan traido y llevado tema de por qué se
pagamis dinero al Parque, perdén, se cobra més dinero al
Parque Tecnol6gico de Boecillo que al resto de las empre-
sas, yo me permiti antes sefialar que tal vez sea consecuen-
cia de un precio politico, y también el Portavoz que me ha
precedido en el uso de la palabra desea la misma informa-
cion eficaz y eficiente, como usted nos va a dar, de por qué
esa diferencia en los precios; y si es lo que yo le he dicho
a usted, pues, en definitiva, yo ya quedo por contestado.
Si hubiese otras causas, le agradeceria que nos las dijese.
Nada més, muchas gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Muchas gracias, sefior Aguilar. Sefior Geren-
te, tiene la palabra.

EL SENOR GERENTE DE LA EMPRESA PUBLI-
CA GESTURCAL, S.A. (SENOR MOLINA MARIN):
Gracias, sefior Presidente. En contestacion al sefior Herre-
ros. Efectivamente, en Pefiafiel se estudi6 la viabilidad de
la implantacion de un poligono industrial, pero era en
terrenos que no eran todos terrenos municipales y que
estaban afectados por instalaciones propias del propio
pueblo de Peiiafiel. Entonces, se le comunicé al Ayunta-
miento que cuando esos terrenos estuvieran totalmente
libres de las cargas a las que estaban sometidos, que se
podria entonces pensar en la gestién de un poligono en
Peiiafiel. No habia otra razén.

En cuanto a los criterios de selecci6n de los poligo-
nos... Bueno, en el Consejo de Administracién de GES-
TURCAL forman parte de €1, pues, distintas Direcciones
Generales de la Junta de Castilla y Le6n, no solamente de
la Consejeria de Medio Ambiente, sino también de la
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Consejeria de Economia. Y, por lo tanto, cuando se trata
de la instalacién en un poligono, naturalmente que se
expone al Consejo de Administracién, y, en definitiva, es
este Consejo, como soberano de la sociedad, quien decide
su instalacién o no, de acuerdo... me imagino que con la
politica que quiera seguir alo largo de todo el territorio de
Castilla y Ledn.

En cuanto al sefior Jiménez~Ridruejo, pues, efectiva-
mente, pasando al tema principal que parece que le preo-
cupa, que es lo del Parque Tecnolégico de Boecillo, la
venta de los terrenos, el precio que se puso de venta de
terrenos estd sacado de una forma muy ficil, es decir, se
suman todos los costes del Parque Tecnolégico y se divide
por el suelo edificable. ;Qué ocurre? Que hay distinta
edificabilidad en las distintas parcelas del Parque Tecno-
16gico de Boecillo, y eso originaria, pues, distintos precios
por metro cuadrado, ya bruto, de venta, 0 sea, no por metro
cuadrado edificable, que eso, evidentemente, es el mismo.
Entonces, multiplicando los metros cuadrados... perdén,
dividiendo la superficie total... los costes totales del Par-
que por la superficie edificable, nos daria un precio total
de... un precio de metro cuadrado edificable, en general;
es0, aplicado a la edificabilidad de cada parcela, nos daria
un precio total de la parcela que, dividido por los metros
cuadrados que componen el suelo bruto de esa parcela, nos
daria los metros, o sea, el precio por metro cuadrado,
vamos a decir, de terreno medible, de terreno bruto a
vender. Eso origina, pues, como hay dos tipos de edifica-
bilidad (hay una edificabilidad del 60% y hay otra del
. 80%), pues que haya, vamos a decir, dos tipos de precio,
que, luego, dividido por los metros cuadrados de las
parcelas, pues, nos darian alrededor de las 11.300, 11.200
pesetas metro cuadrado, para la de edificabilidad de 0,80
~-80%~, y de 8.200, 8.300 para la edificabilidad del 60%.
Ese es ¢l origen de los precios que realmente, vamos a
decir, tiene GESTURCAL, como recuperacién de la in-
version efectuada, sin tener ningiin 4nimo de lucro en la
ejecucion del Parque Tecnolégico.

(Qué ocurre? Pues que, efectivamente, como bien ha
dicho Su Sefioria, y ha repetido el representante del Grupo
Popular, hay unos precios politicos, y, de hecho, en una
Junta General de Accionistas de GESTURCAL se impuso
que el precio de venta fuera de 4.500 pesetas, y nunca ha
habido variaci6n en ese precio de venta; siempre ha sido
el de 4.500 pesetas desde su inicio, hasta que llegue un
momento, posiblemente, en que haya que actualizarlo
porque, naturalmente, se va desfasando con respecto, no
ya al precio inicial, al precio de coste, sino, incluso, pues
con la evolucién de los precios que van teniendo; esa
peseta va perdiendo su poder adquisitivo y, entonces, se
convertiria en una peseta de menor capacidad. De todas
formas, el precio éste por metro cuadrado lo impuso la
Junta General de Accionistas y ahi nunca ha variado. Es
decir, cabria pensar por qué... cudl es la politica de valo-
racion. Pyes esa. El precio de venta, 6.355, nunca se ha
impuesto por GESTURCAL. La primera parcela que se

vendi6 fue la de Crystaloid y fue también a 4.500 pesetas,
y esa es la misma que han tenido todas las parcelas
vendidas; es decir, que no ha habido, vamos a decir, una
politica —o por lo menos a mi entender-, una politica
errtica en cuanto a la valoracién. Con eso 1o que se
pretende es larecuperacion de costes, como preguntaba Su
Sefioria.

Y en cuanto a los precios, que se le pone al Parque
Tecnol6gico de Boecillo distinto a las industrias que se
instalan, es que ¢l Parque Tecnol6gico de Boecillo no es
una industria a 1a que se deba primar para instalarse en el
Poligono, en el Parque TecnolGgico, porque no es una
industria productiva; es una industria que estd asentada y,
ademés, la parcela sobre la que se asienta es una parcela
dotacional, no es una parcela, vamos a decir, general del
Parque Tecnol6gico. Esas son las razones que pongo a sus
preguntas.

En cuanto a la respuesta al seiior Aguilar, bueno, ya he

“contestado Jo de la modificacion del precio del Parque

Tecnolégico de Boecillo y las ventas en el Parque. jAh,
perddn!, lamodificacién del Parque Tecnol6gico en cuan-
to a los viales. Efectivamente, consultado precisamente la
sociedad Parque Tecnolégico de Boecillo, que es la que
trata, es la que trae las empresas a instalarse en el Parque
Tecnol6gico, es 1a que mds experiencia tiene en ese senti-
do y, por lo tanto, la que sabe las peticiones y la cuantia,
el tamafio que deben tener las parcelas, debido al tipo de
industrias que se van a instalar. Antes he comentado que
habia industrias, a lo mejor, aunque no instaladas en el
Parque Tecnolé6gico, sino en el CI, de a lo mejor tres o
cuatro... Efectivamente, las industrias de alta tecnologia
suelen ser en general de poco personal y si intensivo en el
capital. Entonces, se ha visto que las peticiones que hay
habitualmente, pues, estdn entre dos mil quinientos y tres
mil quinientos metros cuadrados, y por tanto, las parcelas
de diez mil metros no se venden, son totalmente invendi-
bles y, por lo tanto, ahi ha habido que hacer una remode-
lacién del Plan parcial para poder subdividir esa parcela
enparcelas més pequefias, que siempre se podrian agrupar,
en caso de que fueran empresas que necesitaran mayor
cantidad de suelo de lo que una parcela de 2.500 metros
podia suponer. Con ese motivo, pues, efectivamente, para
dar salida y dar conexion a estas parcelas mas pequefias,
que ahora se subdividen, hay que hacer una serie de viales,
no solamente viales, sino ademas acondicionar, pues, tan-
to ¢l suministro de agua, como el suministro de energia,
como la evacuacién de las aguas residuales, que suponen
un mayor incremento, y en un principio, pues, estA pensa-
do en los Presupuestos del noventa y cuatro, por esa
cantidad de ciento setenta y tantos millones.

En cuanto a las ventas en el Parque Tecnol6gico de
Boecillo, ahora mismo, pues —creo que ya lo ha expuesto
antes el Gerente del Parque Tecnolégico-, hay vendidas
catorce parcelas, por una superficie total de alrededor de
57.000 metros cuadrados. jHombre!, desde el punto de -
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vista de GESTURCAL, seria deseable que se vendiera
muchisimo m4s y mas rdpidamente, como es natural.
Comprendemos la dificultad que hay en traer, en atraer las
empresas de alta tecnologia, que tienen unos requisitos
muy especificos y que, incluso, en muchos casos pues
estan rif4ndose entre distintos parques tecnol6gicos.

Medina y Olmedo, efectivamente, estin en fase de
planeamiento; en Medina del Campo, concretamente, se
inici6 la actuaci6n intentando comprar la mayoria de los
terrenos, de intentar comprar todos los terrenos. Hay com-
prados, practicamente, todos los terrenos, excepto dos
propietarios que no han querido vender a los precios que
se le indicaron y, por lo tanto, ha habido que ir a una Junta
de Compensacion, con la tramitacién correspondiente, y
hacer un Proyecto de Compensacién; y ya en el Plan
Parcial se hace constancia de ese tipo de actuacion, a través
de Junta de Compensaci6n. Se trata de aprobar el Proyecto
de Compensacion y luego pues, yala actuacién de la Junta
de Compensacion, con sus Estatutos, y hacer esa actuacién
a través del proyecto de urbanizacion del propio poligono
que se va a hacer en Medina del Campo. Naturalmente, las
actuaciones que se van ahacer van a ser de la primera fase,
efectivamente, del poligono de Medina, que est4 subdivi-
dido en tres fases para poder ir recuperando, con ventas,
el capital que se vaya invirtiendo y poderlo invertir en las
siguientes fases y tener que tener menos capital circulante.

En cuanto al poligono de Olmedo, est4, efectivamente,
también en fase de planeamiento; estd redactado un Plan
parcial y se va a llevar a la Comisién Provincial de Urba-
nismo, en el que, bueno, se aportard, y una vez aprobado,
pues, el proyecto de urbanizacion, que estd en una fase
avanzada de redaccion, pues, entonces, se piensa también
en ese momento... 0 en empezar el poligono también en el
afio noventa y cuatro.

En cuoanto al poligono de Eras de Renueva, el tipo de
cooperativas, en un principio, se han hecho dos, dos sali-
das a venta de parcelas. No acooperativas exclusivamente,
En realidad eran de tipo general, podian ir promotores
privados y tal; pero, evidentemente, han acudido inicial-
mente las cooperativas, y en la primera convocatoria, se
han adjudicado cinco parcelas. Ha habido una segunda
convocatoria, con menor, vamos a decir, concurrencia de
cooperativas, y en este momento han hecho peticién de
tres parcelas, y, cuando se redna préximamente el Consejo
de Administraci6n, pues me imagino que se adjudicarén.
Entonces, en este momento, pues, podriamos decir que
habria ocho parcelas adjudicables —digo adjudicables por-
que no estan todas adjudicadas adn—, ocho parcelas adju-
dicables de lo de Eras de Renueva. Y podria sacarse,
incluso, una préxima convocatoria aun antes de terminar
el afio noventa y cuatro; eso serd una decisién del Consejo
de Administracién. Y también, pues, se podian sacar mis
adelante, cuando, seguramente, lo permita el mercado de
venta de vivienda libre, sacar las viviendas que también
hay libres. Hasta ahora mismo solamente han salido vi-

viendas de precio tasado y viviendas de protecci6n oficial,
que son las que las cooperativas, principalmente, deman-
dan y por las que en un principio, pues, habia una mayor
apetencia por parte de los habitantes de Ledn y de sus
proximidades. Las viviendas —podria darle efectivamente,
la cifra de las viviendas que han supuesto~, en estas dos
convocatorias, el niimero total de viviendas seria de 1.609
las que se adjudicarian entre las dos convocatorias.

La aceptacion del precio, bueno, el precio por el que
han salido las viviendas de Eras de Renueva, actualmente,
es de las promociones mds baratas que existen, es la
promocién mas barata que existe en el mercado nacional,
y el dnico problema que tiene es el -vamos a decir-la falta
de disponibilidad econémica de los habitantes, no sélo de
Le6n, sino, en general, de todo Castilla y Le6n, y una
recesion econémica importante; una posibilidad o una
inseguridad en el empleo, lo cual motiva que haya perso-
nas que 1o quieran meterse en cooperativas por dudar de
que a lo mejor puedan hacer frente a los pagos que se van
a ir presentando en los afios sucesivos. Hay una minora-
cion de demanda, efectivamente, eso se ha visto incluso
desde la primera convocatoria a la segunda. También es
cierto que, claro, como es natural, se va saturando el
mercado conforme van saliendo promociones de vivien-
das.

En cuanto a los ratios que me decia Su Sefioria, pues
tendria que decirle que si tengo sacado aqui algunos ratios,
y, concretamente, en los gastos de gestién e inversion
supone un 1,67%, y los gastos de gestién a ingresos seria
un 2,91%. Y, en cuanto al precio politico de la venta del
Parque Tecnolégico, pues, ya se ha explicado anterior-
mente que, efectivamente, pues si que es un precio politi-
co. Viene impuesto por 1a Junta General de Accionistas de
GESTURCAL, se impuso en 4.500 pesetas, y esoes lo que
se ha mantenido hasta ahora.

- EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAOQO): Muchas gracias. En turno de réplica, el Porta-
voz del Grupo Mixto tiene la palabra.

EL SENOR HERREROS HERREROS: Gracias, se-
fior Presidente. Yo voy a efectuar una sola pregunta,
porque, cada vez que suena esto aqui, hay un silencio
sepulcral y, para que no haya posibilidad, hago una sola
pregunta. GESTURCAL ha entrado a formar parte de la
sociedad de gestion urbanistica VACESA 'y, entonces, mi
pregunta es: ;jpor qué? ;Qué participacién ha tenido o
tiene, directa o indirectamente, desde el punto de vista
presupuestario? y ;qué perspectiva tiene en cuanto a pre-
visién de futuro sobre esta materia?. Gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Gracias. Por el Grupo Parlamentario Socialis-
ta, sefior Jiménez-Ridruejo.

EL SENOR JIMENEZ-RIDRUEJO AYUSO: Mu-
chas gracias, sefior Gerente. No me contesté al tema de los
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errores de prevision, pero me doy por contestado. De todas
maneras, si acaso, cuando menos, de las ocho o diez
cuestiones que le he planteado, si le rogaria que me dijera,
a su juicio y "grosso modo", sin entrar en mucho detalle,
simplemente por tener una idea, qué es lo que hace que en
el gjercicio del noventa y dos, que es del ejercicio que
tenemos datos de liquidacién definitiva, sus beneficios
estimados, que eran de 132,5 millones de pesetas, real-
mente, acabasen en menos 13.000.000 millones, en pérdi-
das de 13 millones. S6lo con eso, si me dijera: pues,
"grosso modo”, pasé esto, con eso me llegaria, porque
desisto ya de volver a hacer las ocho o diez preguntas que
tenia valoradas, porque tampoco... en fin, no sé... no
debemos ser obsesos de nosotros mismos.

Pero si me interesa hacerle notar un par de cosas. Yo
acepto los dos argumentos que me ha dado, porque me
parecen argumentos aceptables e inteligentes, para susci-
tar lo que a mi me parece que es un puzzle, que le decia
que me casa mal. {Hombre!, debo decirle que un 20% de
diferencia en edificabilidad no deberia de dar como con-
secuencia una penalizacién del 249% del precio en demé-
rito de un Organismo, de una empresa piblica de Castilla
y Leén. No es bueno, pero, en fin, si usted valora diferen-
cias de un 20% en edificabilidad en el 249% en ¢l precio,
YO, COmo no SOy un experto, se lo voy a aceptar y punto.

Y respecto al caricter dotacional, que es el segundo
argumento que me da para generar la diferencia, me gus-

~ taria saber si los 15.930 metros que compra Parque Tec-

nol6gico a GESTURCAL son todos ellos de caricter dota-
cional. Gracias.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAOQO): Para la réplica, sefior Aguilar, por favor. El
sefior Gerente tiene la palabra para contestar a los Porta-
voces.

EL SENOR GERENTE DE LA EMPRESA PUBLI-
CA GESTURCAL, S.A. (SENOR MOLINA MARIN): A
don Antonio Herreros le diria que si, efectivamente, GES-
TURCAL tiene una participacién en VACESA por impor-
te de 2.500.000 pesetas. En cuanto a por qué el Consejo
de Administracién ha decidido participar en VACESA,
pues, yo desde luego no lo sé, lo ignoro. Eso es el Consejo
dé Administracién quién lo decide directamente; lo mismo
que la participacién que vaya a tener en un futuro en
VACESA, pues, no lo conozco, evidentemente, porque es
una decisién del propio Consejo de Administracién. No
es, vamos a decit, un consejo mio ni nada de eso; es el
Consejo de Administracién quien decide soberanamente
sobre ese punto.

Y al sefior Jiménez-Ridruejo... ;por qué bajan los
beneficios en el noventa y dos? Efectivamente. Porque lo
que estaba previsto en el noventa y dos con unas ventas de
parcelas determinadas, al no producirse esa venta de par-
celas, pues, los gastos financieros... o sea, no se recupera
el dinero y, por lo tanto, los gastos financieros influyen
mas y las pérdidas son mayores a las que tenfamos previs-
tas inicialmente, porque se habia pensado que las parcelas
en ese momento del Parque TecnolGgico de Boecillo,
pues, se iban a vender de una forma distinta; pero la
realidad luego nos ha hecho ver que no es asi y, por lo
tanto, hay que reflejarlo en el caso éste, y pensamos que
en el noventa y tres y en el noventa y cuatro serd como se
ha expresado en los presupuestos que estin ahi.

En cuanto a lo del precio, yo si... vamos, tendria que
volver a repetir lo mismo: no se penaliza, no se penaliza
al Parque Tecnolégico de Boecillo; es decir, multiplicar...

- dividiendo el importe total de la obra, es decir, el coste, no

solamente el importe total, sino el coste total de la obra del
Parque Tecnol6gico, entre la edificabilidad, da un precio
por metro cuadrado edificable; si una parcela tiene luego
una serie de metros cuadrados edificables, al multiplicarlo
por esa serie de metros cuadrados el precio de metro
cuadrado edificable, nos da un importe total de la parcela.
Y si se dividiera por 1os metros cuadrados brutos nos daria

-el precio por metro cuadrado bruto, y eso es lo que sale.

Al Parque Tecnol6gico de Boecillo no se penaliza en
absoluto, ni con una sola peseta; es el precio real de coste.
Ahora, ;qué ocurre con...? Lo que pasa que los otros tienen
un precio efectivamente politico de 4.500 pesetas, una
bonificacién, pero no hay otra... no hay otra cosay tal. Y,
por otro lado, la parcela, toda ella, es dotacional, porque
las parcelas tienen, vamos a decir, un fin o un destino todas
las parcelas en si, no pueden tener dos fines distintos
dentro de una misma parcela, o estaria dividido en dos
parcelas distintas. Entonces, en este caso, todos los metros
cuadrados son metros cuadrados dotacionales en.laparcela
que se ha vendido al Parque Tecnol6gico de Boecillo.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR TOMILLO
GUIRAO): Muchas gracias. Procedemos al turno de Pro-
curadores miembros de esta Comisién que no han actuado
como Portavoces. ;Solicitan...? No solicitan. Agradecien-
do al sefior Gerente de GESTURCAL su presencia, levan-
tamos la sesion.

(Se levanta la sesion a las veintiuna horas veinticinco
minutos).



